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КОНСОЛИДИРАН ДОКЛАД
ЗА ДЕЙНОСТТА НА ГРУПА СОФАРМА
ЗА 2007г.
І. ПРЕГЛЕД НА РАЗВИТИЕТО, РЕЗУЛТАТИТЕ ОТ ДЕЙНОСТТА И НА СЪСТОЯНИЕТО НА ПРЕДПРИЯТИЯТА ОТ ГРУПАТА СОФАРМА ПРЕЗ 2007г.
1. Обща информация за компанията майка и предприятията от групата
а) за компанията майка

„Софарма” АД е търговско дружество, регистрирано в България по ТЗ, със седалище и адрес на управление гр. София, ул. “Илиенско шосе” №16.

„Софарма” АД води началото си от 1933г. Съдебната регистрация на дружеството е от 15.11.1991г., решение №1/1991г. на Софийски градски съд. „Софарма” АД е публично дружество съгласно Закона за публично предлагане на ценни книжа.

„Софарма” АД има едностепенна система на управление със Съвет на директорите от петима членове както следва: д.и.н Огнян Донев - председател и членове Весела Стоева, Александър Тодоров, Андрей Брешков и „Унифарм” АД, чрез представителя си Огнян Палавеев. Дружеството се представлява и управлява от изпълнителния директор д.и.н. Огнян Донев.

„Софарма” АД е разположено върху 6 локации – 4 с производствено предназначение и 2 с логистично, няма клонове.

Към 31.12.2007г. разпределението на акционерния капитал на дружеството е както следва:

	
	   %

	Донев инвестмънтс холдинг АД
	25,64

	Телсо АД
	23,77

	Телекомплект АД
	20,42

	Gramercy Emerging Markets Fund
	17,08

	Други юридически лица
	10,26

	Физически лица
	  2,83


„Софарма” АД е основна структурна единица в групата предприятия „Sopharma Pharmaceuticals”.

Дружеството извършва производство и търговия на лекарствени субстанции и лекарствени форми; научно-изследователска и инженерно-внедрителска дейност в областта на лекарствените средства. „Софарма” АД извършва услуги, както с производствено предназначение, така и свързани със спомагателната и обслужващата си дейност. В приложение 4 от счетоводния отчет са посочени дейностите, които се включват в приходите от услуги.

„Софарма” АД е основен участник на българския фармацевтичен пазар и достоен конкурент на чуждестранните фармацевтични пазари. Клиенти на дружеството са лицензирени по ЗЛАХМ търговци на едро, както НЗОК и МЗ по ЗОП.

„Софарма” АД има GMP сертификат на Европейска регулаторна агенция (Латвия), който е валиден за страни членки на ЕС. Дружеството притежава разрешения за употреба по реда на ЗЛАХМ за всички продукти от производствената си номенклатура.

б) за дъщерните дружества
»»„Фармахим холдинг” ЕАД е търговско дружество регистрирано в България по ТЗ, със седалище и адрес на управление в гр. София, община Надежда, ул. „Илиенско шосе” 16.
Съдебната регистрация на дружеството е под ф.д.№2616/1989г., с решение на Софийски градски съд №1/08.12.1989г.

Към 31.12.2007г. „Фармахим холдинг” ЕАД не е дъщерно дружество на „Софарма” АД. До 21.12.2007г. едноличен собственик на акционерния капитал на дружеството е „Софарма”, придобито в резултат на приватизоционна процедура – 25.07.2002г. „Фармахим холдинг” ЕАД е с капитал 2 544 230 лева, разпределен в 254 423 броя поименни акции с 10 лева номинал всяка една. Дружеството има едностепенна система на управление. Съветът на директорите се състои от трима членове в състав: д.и.н. Огнян Донев – председател и членове Иван Бадински и Асен Стоянов. Дружеството се представлява от изпълнителния директор Асен Стоянов.
Предметът на дейност включва търговия и търговско посредничество в страната и чужбина с лекарства и суровини за производство на фармацевтични продукти. Дружеството няма клонове.

„Фармахим холдинг” ЕАД притежава 54,11% от акционерния капитал на НИХФИ АД и 100% от дружеството с ограничена отговорност „Фармахим М” Москва. И двете дружества не осъществяват стопанска дейност.
»» НИХФИ АД е търговско дружество регистрирано в България по ТЗ, със седалище и адрес на управление в гр. София, община Студентска, бул. „Климент Охридски” № 3. Основният предмет на дейност е научно – изследователска и развойна, проекто – конструкторска, производствена и търговска дейност на едро в областта на лекарствените средства в хуманната и ветеринарната медицина, производство на субстанции.

Съдебната регистрация на дружеството е от 29.10.1991г., решение №1/1991г. на Софийски градски съд. Дата на придобиване - 25.08.2002г.
С решение на Софийски градски съд от 13.10.2005г. е вписано прехвърляне на търговското предприятие на НИХФИ АД като права, задължения и фактически отношения на „Софарма” АД. След тази дата НИХФИ АД не е осъществявало стопанска дейност. 

Към 31.12.2007г. НИХФИ АД не е дъщерно дружество на „Софарма” АД. До 21.12.2007г. делът на притежаваните акции пряко от „Софарма” АД е 45,89 % и косвено – 54,11 %, притежание на „Фармахим Холдинг” ЕАД. НИХФИ АД е с капитал 145 942 броя поименни акции с 1 лев номинал всяка една. Дружеството се представлява от Изпълнителния директор Савелина Шопова.
»» „Ростбалканфарм” ЗАО е със седалище гр.Азов, Ростовская област, ул „Осипенко” № 10.
Капиталът е 17 600 броя акции с номинал 10 рубли всяка една. Дял на притежаваните акции от „Софарма” АД – 51 %. Дата на придобиване – 27.07.2001г.
Основният предмет на дейност е производство и търговия с лекарствени средства. Дружеството няма клонове.

»» „Фармалогистика” АД е търговско дружество регистрирано в България по ТЗ с решение на СГС от 12.08.2002г., със седалище и адрес на управление гр.София, район Надежда, ул “Рожен” № 16.

Дружеството е с капитал 3 030 005 лева, разпределени в 3 030 005 броя поименни акции с номинална стойност 1 лев всяка една. Дял на притежавани акции от „Софарма” АД пряко и косвено – 89 %. Дата на придобиване – 15.08.2002г.

Дружеството се управлява от Общо събрание и Съвет на директорите в тричленен състав: Светла Костова – Председател на СД и Изпълнителен директор и членове Борис Борисов и Недялко Стефанов. Дружеството се представлява от Председателя на СД и Изпълнителен директор Светла Костова.

Основният  предмет на дейност е преработка на стоки и отдаване под наем на недвижими имоти. Дружеството няма клонове.
»» „Българска роза Севтополис“ АД е търговско акционерно дружество, регистрирано в България, с адрес на управление и място на стопанската дейност гр.Казанлък, бул. „23 Пехотен шипченски полк” №110.

Съдебната регистрация на дружеството е от 1991г., решение № 3912/1991 г. на Старозагорски окръжен съд.
Към 31.12.2007г. регистрираният акционерен капитал на “Българска роза Севтополис”АД възлиза на 12 065 424 лева, разпределен в 12 065 424 обикновени поименни акции с 1 лев номинал всяка една. Дял на притежаваните акции от „Софарма” АД – 49,06%. Дата на придобиване – 22.04.2004г.

Дружеството има едностепенна форма на управление със Съвет на директорите от трима членове: инж. Минко Минков – председател и членове Бойко Ботев и Росен Георгиев. Дружеството се представлява и управлява от изпълнителния директор инж. Росен Георгиев.

Основният предмет на дейност е производство и продажби на лекарствени форми и субстанции, парфюмерия и козметика, натурално-ароматични продукти. Дружеството няма клонове.
„Българска роза Севтополис“ АД има разрешение за производство на лекарства, съгласно изискванията на GMP, издадено от ИАЛ и разрешение за производство на фитохимични екстракти.
„Българска роза Севтополис” АД е публично дружество по смисъла на Закона за публично предлагане на ценни книжа.

»» „Софарма Поланд” ООД – Полша е със седалище гр.Варшава, ул. “Шъшкова” № 58. Капиталът е 50 000 злоти. Основният предмет на дейност е „Изследване на пазара и общественото мнение в Полша”. Дружеството няма клонове.

Притежавани дялове от „Софарма” АД – 60%. Дата на придобиване 16.10.2003г. Дружеството има Управителен съвет в състав: д.и.н. Огнян Донев – председател и членове Ярослав Куласек и Владимир Стойчев.
»» „Електронкомерс” ЕООД е еднолично дружество с ограничена отговорност със седалище и адрес на управление гр. София, район Младост, ул. „Самоковско шосе” №1.

Съдебната регистрация на дружеството се извършва в СГС по фирмено дело № 24456/27.11.1991г. То е придобито на 09.08.2005г. въз основа на договор за приватизационна продажба № РД-01-766, сключен между Агенцията за приватизация и „Софарма” АД.
Капиталът е 200 000 лева, разпределен в 10 000 дяла по 20 лeва всеки един. Едноличен собственик е „Софарма” АД с притежавани дялове 100%. Дата на придобиване – 09.08.2005г. Дружеството се управлява и представлява от Димитър Йорданов.
Основният предмет на дейност е търговия, транспортиране и разфасовка на радиоактивни материали и ядрена техника, битова електроника и електротехника. Дружеството няма клонове.
»»„Биофарм инженеринг” АД е търговско дружество, регистрирано в България по ТЗ, със седалище и адрес на управление в град Сливен, бул. „Тракия” №75.

Съдебната регистрация на дружеството е от 1997г. с решение № 524/1997г. на Сливенския окръжен съд.

Дружеството е с капитал 374 000 лева разпределен в 935 броя акции с 400 лева номинал всяка една. Дял на притежаваните акции от „Софарма” АД – 51.34%. Дата на придобиване – 10.03.2006г.

Дружеството се управлява от Съвет на Директорите в състав: Валентин Вълев, Валентина Колева и Чавдар Божурски. Дружеството се представлява от изпълнителния директор Валентина Колева.
Основният предмет на дейност е производство и търговия с инфузионни разтвори и ветеринарни ваксини. Дружеството няма клонове.
»» „Софарма Трейдинг” АД е търговско дружество, регистрирано в България по ТЗ, със седалище и адрес на управление в гр. София, бул. Рожен №16.
Дружеството е регистрирано по ф.д. № 9598/2005 г. по описа на СГС.

„Софарма Трейдинг” АД има едностепенна система на управление със Съвет на директорите от трима членове както следва: д.и.н Огнян Донев - председател и членове Ивет Христова и Димитър Димитров. Дружеството се представлява и управлява от Изпълнителния директор Димитър Димитров.

Капиталът на дружеството е 30 000 000 лева разпределен в 30 000 000 обикновени поименни акции с право на глас с номинална стойност 1 лев всяка една. Делът на притежаваните от „Софарма” АД акции е 92.82 %. Дата на придобиване – 08.06.2006г.
Основният предмет на дейност е търговия на едро и дребно с лекарствени средства, санитарно-хигиенни материали, хранителни добавки и козметика с общо над 7 000 артикула. Компанията има 100% национално покритие на дистрибуцията със седем Регионални Дистрибуционни Центъра. Доставки до 3 500 клиента аптеки и 350 клиенти медицински заведения. „Софарма Трейдинг” АД предлага услуга “преддистрибуция” - складиране и логистично обслужване на фармацевтични продукти на български и чуждестранни компании. Дружеството няма клонове. Приходите от дейността се състоят от приходи от продажби на стоки и приходи от услуги по преддистрибуция, маркетингови и др. услуги.

„Софарма Трейдинг” АД има издаден Сертификат за одобрение на Системата за управление на качеството BS EN ISO 9001:2000, EN ISO 9001:2000, ISO 9001:2000 и GDP (добра дистрибуторска практика), което гарантира изпълнението на европейските изисквания за качество на протичащите процеси в компанията. Дружеството е сред водещите дистрибутори на лекарства на българския фармацевтичен пазар.
„Софарма Трейдинг” АД присъства на територията на РБългария със 7 регионални дистрибуционни центрове в градовете София, Варна, Бургас, Пловдив, Велико Търново, Враца и Разлог.
„Софарма Трейдинг” АД е публично дружество по смисъла на Закона за публично предлагане на ценни книжа.

»» „Минералкомерс” АД е акционерно дружество със седалище и адрес на управление в гр.Стара Загора, ул.”Ген.Столетов” № 23.

Дружеството е регистрирано с решение 1622/01.06.1995г. на Старозагорския окръжен съд. С решение от 27.12.2006г. на Старозагорския окръжен съд „Софарма” АД придобива 70% от дяловете на „Минералкомерс” ООД. С решение 2155/18.06.2007г. ф.д 1210/1995г. на Старозагорския окръжен съд дружеството с ограничена отговорност „Минералкомерс” се преобразува в акционерно дружество.
Капиталът на дружеството е в размер на 50 000 лева разпределен в 50 000 броя обикновени налични поименни акции с номинална стойност по 1 лев всяка, със следното разпределение: за „Софарма”АД – 70%, за Стоян Атанасов Стоянов – 15%, за Златко Атанасов Стоянов – 15%.
„Минералкомерс” АД има едностепенна система на управление със Съвет на директорите от петима членове както следва: Илиян Колев, Златко Стоянов, Минко Минков, Пелагия Виячева и Стоян Стоянов. Дружеството се представлява и управлява от Изпълнителните директори – Минко Минков и Стоян Стоянов – заедно и поотделно.

Основният предмет на дейност е производство и търговия с аморфен силициев двуокис „бели сажди” и натриев силикат разтвор „водно стъкло” под собствена марка „Амосил”. Дружеството няма клонове.
»» „Софарма САЩ” АД е регистрирано на 25.04.1997г. с предмет на дейност – търговия с фармацевтични продукти и хранителни добавки. „Софарма” АД притежава 100% от капитала на дружеството. Дружеството не осъществява дейност.

»» „Софарма Здровит” АД Полша е със седалище гр.Варшава, ул. “Ночницкего” № 31. То е регистрирано на 27.09.2007г. с предмет на дейност: изследователска и развойна дейност в областта на медицинските науки и фармацията, търговия на едро с фармацевтични продукти. Дата на придобиване – 27.09.2007г. Капиталът на дружеството е 500 000 злоти, разпределен в 5 000 броя акции с 100 злоти номинал всяка. Делът на притежаваните от „Софарма” АД акции е 50,01%. Дружеството не е осъществявало дейност за периода от създаването си до края на 2007г.
1.1. Промени към 31.12.2007г.
а) за компанията майка

„Софарма” АД придоби на 22.10.2007г. нови 1835 броя акции от капитала на „Доверие Обединен Холдинг” АД, гр. София. Към 31.12.2007 г. участието на „Софарма” АД достигна 9,82 % в капитала на Холдинга.
„Софарма” АД увеличи дела си в „Лавена” АД, производител на етерични масла, парфюмерийни, козметични и фармацевтични продукти, на 5,18% (пряко и чрез свързани лица).

„Софарма” АД участва в учредяването на „Софарма Билдингс” АДСИЦ с 10%.

„Софарма” АД придоби на 22.10.2007г. 5000 броя акции от капитала на „Арома” АД, гр. София. Към 31.12.2007г. дружеството притежава само 243 броя.

Ръководството на „Софарма” АД взе решение за листване емисия акции на фондовата борса във Варшава, Полша.

„Софарма”АД учреди съвместно дружество с полската фирма „Натур Продукт Здровит” ООД. Делът на „Софарма” АД в новоучреденото дружество „Софарма Здровит” АД е 50,01% от капитала.

„Софарма” АД успя да запише 108 500 акции при първично публично предлагане на акции на латвийската компания „Олайнфарма”, което представлява 0,77%. Акциите са с номинал 1 латвийски лат. „Олайнфарма” е една от трите най-големи компании на Прибалтика за производство на медикаменти. „Олайнфарма” се листва на Балтийската фондова борса.

„Софарма” АД закупи недвижим имот, находящ се на бул. „Цар Борис ІІІ”, с площ от 960 кв.м., заедно с построената търговска сграда – аптечен център на три етажа със застроена площ от 453 кв.м.

„Софарма” АД сключи договор за покупка на украинския фармацевтичен завод ОАО „Витамини” и едноименното търговско дружество. Фармацевтичният завод, с 5,3 милиона щатски долара реализирана продукция през изминалата година, е на 13то място в рейтинга на фармацевтичните предприятия в Украйна. Продуктовото портфолио на компанията включва 64 продукта. На 15.12.2007г. Комисията по конкуренция на Украйна издаде разрешение на “Софарма” АД да закупи повече от 50% от капитала на дружеството.

„Софарма” АД придоби на 29.11.2007г. нови 10 000 броя акции от капитала на „Момина крепост” АД, гр. Велико Търново. Участието на дружеството пряко в капитала на „Момина крепост” АД достигна 44,77 %.

Дружеството регистрира на 30.10.2007г. първия оригинален български продукт на пазара на Република Сърбия. Регистрацията е издадена за продукта Tabex® - препарат от растителен произход, предназначен за лечение на никотизма. „Софарма” АД направи и първата си продуктова регистрация на турския пазар.

На 20.11.2007г. Съветът на директорите на “Софарма”АД взе решение за покупка на фармацевтични предприятия в Република Румъния и Република Сърбия.

В края на полугодието на 2007г. стартира основна реконструкция на завода за ампулни форми, която завърши в края на годината. Като резултат от нея ще бъде удвоен капацитетът му.

Продължава процесът на проектиране на нов таблетен цех и започна строежа на нов логистичен склад.

б) за дъщерните дружества

»» „Фармахим холдинг” ЕАД извърши продажба на притежаваната търговска марка “PHARMACHIM” като прехвърли собствеността на „Софарма трейдинг” АД - ф.д.№9598/05 на 16 март 2007г. „Фармахим холдинг” ЕАД запази правото си да използва марката във фирменото си наименование. Към 31.12.2007г. „Фармахим холдинг” ЕАД не е дъщерно дружество на „Софарма” АД. На 21.12.2007г. е извършена промяна в разпределението на капитала на дружеството в резултат от прехвърляне чрез джиро от страна на сегашния собственик „Софарма” АД в полза на „Елфарма” АД, Текста корп. САЩ и „Телекомплект” АД.

»» НИХФИ АД към 31.12.2007г. не е дъщерно дружество на „Софарма” АД. На 21.12.2007г. е извършена промяна в разпределението на капитала на дружеството.

»» „Фармалогистика” АД

През 2007г. е довършено изграждането на складовата база за хартия.

»» „Българска роза Севтополис“ АД
Съветът на директорите на „Българска роза Севтополис“ АД взе решение за увеличаване на капитала от 6 032 712 лева на 12 065 424 лева чрез издаване на нови 6 032 712 броя обикновени, безналични акции. Решението бе прието от Общото събрание на акционериете, проведено на 13.07.2007г.
С решение № 1295Е от 16.октомври 2007г. Комисията за Финансов Надзор гр.София потвърждава проспекта за първичното публично предлагане на емисията ценни книжа в размер на 6 032 712 броя, съгласно решението за увеличаване на капитала на дружеството.

С решение №4447/18.12.2007г. на Старозагорския окръжен съд се вписва увеличение на акционерния капитал на „Българска роза Севтополис“ АД от 6 032 712лв. на 12 065 424лв. чрез емитиране на нови акции в съотношение 1:1 с досегашния брой акции, с номинална и емисионна стойност от 1 лев всяка една.

Въведен е в редовна експлоатация нов склад “Изходни материали и помощни вещества” с разгърната площ 880 кв.м. и новоизградена инфраструктура към него (пътища, площадки, товаро-разтоварни рампи, транспортен портал и др.), напълно отговарящ на изискванията на добрата производствена практика.
»» „Електронкомерс” ЕООД

Дружеството се регистрира като търговец на едро с медицински изделия и подаде документи за пререгистрирация като търговец на едро с лекарствени продукти (до края на 2007г.пререгистрацията по ЗЛПХМ не се осъществи).
Сключен бе договор с НСБАЛО гр.София за едногодишно абонаментно сервизно обслужване на планираща система за лъчетерапия и на апарат за брахитерапия на стойност 584 хил.лв., като приходите от реализацията му се очакват за 2008г.
В края на годината започнаха проучвания на перспективите за изграждане на циклотрон за производство на свръх кратко живеещи РЕТ изотопи за нуждите на нуклеарно медицинските заведения в страната.
»»„Биофарм инженеринг” АД

През 2007 г. „Биофарм инженеринг” АД сключи договор с DP MID d.o.o. за регистрация и дистрибуция на територията на Република Сърбия  и Република Босна на продуктите на дружеството за 2008 г.

»» „Софарма Трейдинг” АД
С Решение №4 на Софийски градски съд от 20.06.2007 г. съдът вписва ново седалище и  адрес на управление на дружеството: гр.София, бул.”Рожен” №16.

С Решение №5 на СГС от 14.09.2007г. компанията вписва увеличение на капитала от 20 000 000 лв. на 30 000 000 лв., чрез издаване на нови 10 000 000 обикновени поименни безналични акции с право на глас, с номинална стойност 1 лев всяка и приема нов Устав на дружеството в съответствие с решение на Общото събрание на акционерите от 08.06.2007г.

С Акт за регистрация от 04.10.2007г. е вписана емисията на „Софарма Трейдинг” АД в Централния депозитар.

На заседание на Съвета на Директорите, проведено на 19.10.2007г., се взе решение за вторично публично предлагане на акции на „Софарма Трейдинг” АД и избор на инвестиционен посредник за вторично публично предлагане на акциите, а именно – „Булброкърс” АД.

През първата половина на 2007 година след осъществен анализ и решение за обновяване и увеличаване на автомобилния парк на компанията бяха закупени 26 броя пикапи и 15 леки автомобила.

2.Преглед на дейността на дружествата през 2007г.
2.1.Стопанска среда и влиянието й върху дейността на предприятията
Предприятията от групата Софарма работят и се развиват в условията на стопанската среда на Република България, с присъщите й за анализирания период макро и микроикономически условия, оказващи своето влияние върху дейността на дружеството.

Макрорамката на стопанската среда формира една относително стабилна политическа обстановка съпътствана със сравнително адекватна нормативна уредба, касаеща общото данъчно законодателство. През последните три години дружеството работи в условия на задоволителни или добри темпове на развитие на БВП, равнище на инфлацията, лихвени проценти, валутен курс и безработица (приложение – годишен финансов отчет). Тези обстоятелства предизвикаха засилен интерес, както от чуждестранни, така и от български инвеститори, включително и чрез Българка фондова борса, което се отрази благоприятно на почти всички отрасли на българската икономика.

Микрорамката на стопанската среда се предопределя от позицията на отрасъла в държавната политика, както и от провежданата от Държавата политика на здравеопазване, социално и пенсионно осигуряване на населението, което е и потребител на лекарствени продукти.

Въпреки „приоритетността” на държавната политика за отрасъл фармацевтична промишленаст, гласувана от предходното правителство, все още средствата отделяни от Държавния бюджет за здравеопазване значително изостават в относителна (4,2% от БВП) и абсолютна стойност в сравнение със страните членки на ЕС (около 8,7-8,8% от БВП) и Държавата оперира в състояние на постоянен бюджетен дефицит по разходите за здравеопазване и субсидиране на лекарства. Тези средства са крайно недостатъчни за провеждане на стабилна здравна политика и затрудняват извършването на здравната реформа в страната.

Специфичното за фармацевтичния отрасъл законодателство все още е в процес на хармонизация с европейското. От съществено значение за средата е спецификата на фармацевтичния отрасъл, отличаващ се от останалите с:

· изключително висока капиталоемкост;

· интензивно променящо се високотехнологичното производство;

· обслужва се от висококвалифициран труд;

· за навлизане на фармацевтичния пазар е необходимо преодоляването на сериозни бариери.

Значимостта на потребителната стойност на продукта на този отрасъл предопределя относително сигурни възможности за пазарна реализация. В същото време фармацевтичния пазар се характеризира с висока степен на конкуренция между участниците, като непрекъснато се увеличава броя на чуждестранните компании. В последните години се наблюдава тенденция за намаление дела на българските фармацевтични производители, като „Софарма”АД запазва своя дял на българския фармацевтичен пазар.

Продължава да съществува нелоялна конкуренция между производителите, изразена в нарушения на закона и свързана с производството, продажбата и износа на фалшиви лекарствени продукти, имитиращи водещи търговски марки на български производители.

Условията, формиращи микро и макрорамката на стопанската среда, в която работят предпрятията от групата Софарма въпреки някои неудачи, влияят градивно върху конкурентноспособността на дружествата и не представляват риск за дейността им.
2.2. Производство, продажби, анализ на дейността и състоянието на предприятията
а) за компанията майка

Производствената дейност на дружеството се осъществява и развива в следните основни направления:
· Производство на субстанции и препарати на основата на растителни суровини (фитохимично производство);
· Готови лекарствени форми:
· Твърди таблетки, обвити таблетки, филмирани таблетки, капсули;
· Галенични - супозитории, капки, сиропи, унгвенти;
· Парентерални - инжекционни разтвори, лиофилни прахове за инжекции;
Приходите от продажби на продукция възлизат на 158 063 хил.лв., което е с 16% повече в сравнение с приходите от продажби на продукция през 2006г. (136 724 хил.лв.). В структурата на приходите по основни категории продукти с най-голям дял са таблетните и ампулните форми – 86%. Структурата и динамиката на приходите е показана в следващата таблица:
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„Софарма” АД запазва пазарните си позиции на българския фармацевтичен пазар. Вътрешният пазар заема 42% от приходите от продажби на продукция за 2007г. Чрез „Софарма трейдинг” АД дружеството продава своите лекарства на над 30 фирми дистрибутори на лекарства, като Хигия, Либра, Стинг и др. Клиенти на фирмата са също Националната здравноосигурителна каса и Министерство на здравеопазването. 
Върху приходите от продажби за вътрешен пазар през 2007г. оказват влияние следните фактори:

· Покупателната способност на потребителите.

· Поява на нови аналози в пазарната ниша на продуктите на дружеството.

· Разширяване присъствието на медикаменти на дружеството на болничен пазар.

Доброто познаване на българския пазар и потребностите на потребителите, както и активната рекламно-промоционна дейност, уникалното ампулно производство, ниските цени на препаратите и използваната широка дистрибуторска мрежа са някои от предимствата на фирмата.

През отчетния период слаба страна на „Софарма” АД спрямо конкурентите беше все още малкия дял лекарствата, които се отпускат без рецепта и относително слабото участие на продукти на дружеството в позитивния списък на МЗ и реимбурсния списък на НЗОК.

Обемът на реализирания износ през 2007г. е над 64 828 хил.щ.долара, което е с 41% повече от постигнатото за 2006г. Относителният му дял в приходите е 58% (при 52% за 2006г.). Продукцията на дружеството е изнасяна в 30 страни. От показаната диаграма е видно, че 89% от обема е реализиран в Русия, Украйна, Полша, Казахстан и Беларус, като най-голям е делът на износа за Русия.
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„Софарма” АД е с най–голям дял от българските фармацевтични производители на руския пазар. Делът на изнесената продукция за Украйна се увеличава с 5,20% спрямо 2006г., а се запазва за Кавказкия регион и Прибалтийските републики.

„Софарма” АД работи с над 75 клиенти на международните пазари. На външните пазари, особено в Централна и Източна Европа, лекарствата с марка „Софарма” са добре познати и имат атрактивни цени, което ги прави конкурентноспособни. Получаването на лиценз за производство валиден за страните членки на Европейския съюз е задължително условие за излизането на този пазар. Основно преимущество на компанията пред останалите български фармацевтични производители е притежаването на GMP сертификат на Европейска регулаторна агенция.

Резултати от дейността

„Софарма” АД приключи 2007г. с нетна печалба в размер на 30 630 хил. лв., което е с 39% повече в сравнение с 2006г.(22 034 хил.лв).

Факторите, оказващи влияние върху печалбата са измененията в приходите, разходите за дейността, данъците и нетните финансови разходи.

Върху размера на приходите на дружеството най-голямо влияние имат приходите от продажба на продукция. Те заемат 99% от приходите през 2007., като увеличението им спрямо 2006. е с 16% (21 339 хил.лв), което се дължи основно на нарастване на продажбите за износ (с 29%).

Другите доходи от дейността се увеличават с 598 хил.лв. като определящо влияние имат приходите от предоставяне на услуги, които се увеличават с 1 135 хил.лв. Положително влияние имат лихви по разплащателни сметки (с 289 хил.лв.), други доходи (със 132 хил.лв.), печалбата от продажба на дълготрайни активи (с 92 хил.лв.), печалба от продажба на стоки (с 54 хил.лв.). Увеличение (с 313 хил.лв.) бележи загубата от курсови разлики. Намаление спрямо 2006г. има печалбата от продажба на материали (със 147 хил.лв.), отписани задължения (с 589 хил.лв.), излишъци от активи (с 32 хил.лв.), получени обезщетения (с 26 хил.лв).

Разходите за дейността през 2007г. се увеличават с 9% спрямо 2006г., като в повечето елементи се наблюдава намаление. С най-голям дял от разходите за дейността са разходите за външни услуги (38%), които се увеличават с 11 715 хил.лв. главно в частта на разходите за изработка, реклама, транспорт, граждански договори, логистични услуги, наеми, абонаментни такси и застраховки. Следват разходите за материали (с дял 32%), които се намаляват с 4 182 хил.лв. Разходите за персонала имат относителен дял от 18% и нарастват с 2 784 хил.лв. (или с 14%). Разходите за амортизации (с дял 6%) се увеличават със 550 хил.лв. Други разходи за дейността (с дял 4%) имат намаление с 3 495 хил.лв. по-основно в частта на отписани вземания (с 1 373 хил.лв.), брак и липси на готова продукция (с 1 476 хил.лв). Обезценка на активи (с дял 1%) намалява с 3 403 хил.лв. Изменението на наличностите от продукция и незавършено производство са в посока на намаление с 6 425 хил.лв.
Изменението на данъците в посока на намаление със 782 хил.лв. спрямо 2006г. е свързано с намалението на данъчната ставка.

Изменението на нетните финансови разходи в посока на увеличение с 3 729 хил.лв. са в резултат от измененията в приходно-разходните операции от курсови разлики и лихвите от банкови заеми.

Тенденциите и рисковете, които са имали и ще имат въздействие върху приходите на дружеството са факторите влияещи на приходите от вътрешен пазар(стр.7) и изменението на курса на долара във връзка с доларовите ни позиции на руския пазар. Към настоящия момент не са известни фактори, които биха довели до промени в отношението между приходи и разходи. Евентуално влияние върху разходите за материали може да окажат: драстичното изменение на международните цени, тъй като основните суровини, с които работи дружеството са предимно от внос.

Нарастването с 16% на приходите от продажба на продукция се дължи на следните фактори:

· от увеличение на количеството продадена продукция (вкл.структура) – 4%;

· от намаление на валутния курс – (-8%);

· от увеличение на цените (вкл.инфлацията) – 20%;

Влиянието на инфлацията върху приходите на дружеството през отчетния период се компенсира от увеличението на цените на лекарствата.

Капиталови ресурси

Относителният дял на основния капитал в структурата на собствения капитал е 62%.

Изменението на собствения капитал е в посока на увеличение с 17% през 2007г. в сравнение с 2006г.

Изменения има и в задълженията на дружеството. В частта им:

* нетекущите задължения се увеличават с 23 708 хил.лв., главно в частта на банкови заеми.

* текущите задължения се увеличават с 30 190 хил.лв.

„Софарма” АД има договори за кредит с „Райфайзенбанк”АД „Българска Пощенска Банка”АД и EFG Люксембург, „Банка ДСК”АД, „Пиреос банк”, „ Юнионбанк” АД, „ Уникредит Булбанк” АД, „Ситибанк” АД.

През 2007г. Активите на дружеството се увеличават с 84 515 хил.лв. От общите активи 52% се падат на нетекущи активи, които се увеличават с 52 056 хил.лв. От тях с най-голям дял са имоти, машини и оборудване - 55%, които се увеличават с 18 979 хил.лв. С най-голям дял от тях са земя и сгради – 45%, които се увеличават с 3 986 хил.лв. Увеличение имат разходите за придобиване и ликвидация на ДМА с 13 965 хил.лв. и други материални активи - с 1 152 хил.лв. Увеличение имат инвестициите в дъщерни дружества със 7 246 хил.лв., инвестиции в асоциирани дружества – с 6 150 хил.лв., инвестиции на разположение и за продажба – с 26 320 хил.лв. Предоставените заеми на свързани предприятия намаляват с 5 569 хил.лв

Текущите активи се увеличават в абсолютна стойност с 32 459 хил.лв. и относителена с 23%. Най-голям дял от 37% заемат вземанията от свързани предприятия, които се увеличават с 6 745 хил.лв. Търговските вземания имат относителен дял 20% и се увеличават с 623 хил.лв. в частта на предоставени търговски заеми (с 5 244 хил.лв.) и предоставени аванси на доставчици (с 1 016 хил.лв.). Вземанията от клиенти намаляват с 5 637 хил.лв. Материалните запаси заемат 21% от текущите активи и се увеличават със 138 хил.лв основно в частта на материалите (с 3 608 хил.лв.). Намаление имат готовата продукция (с 2 575 хил.лв.), незавършеното производство (с 525 хил.лв), стоките и полуфабрикати (с 370 хил.лв). Паричните средства и еквиваленти заемат 18% от текущите активи като се увеличават с 22 055 хил.лв. (над 2 пъти). Другите вземания и предплатени разходи се увеличават с 2 898 хил.лв.
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Допълнителна информация от Приложение №10 към Наредба №2 за проспектите при публично предлагане и допускане до търговия на регулиран пазар на ценни книжа и разкриване на информация от публичните дружества и други емитенти на ценни книжа:

т.1. Информация за приходите по основни категории продукти са показани на стр.13 от настощия доклад.

т.2. Информация за приходите по пазари е показана на стр.13, 14 от настоящия доклад.

2.1. Основни клиенти на дружеството с относителен дял над 10% в приходите от продажби са „Софарма трейдинг” АД с относителен дял 42% и „Делта Сейлс” – 30%.

„Софарма трейдинг” АД е със седалище в гр. София, район Надежда, бул. „Рожен” № 16, с основна дейност търговия на едро и дребно с лекарствени средства и санитарнохигиенни материали. „Софарма трейдинг” АД е дъщерно дружество на „Софарма” АД, изпълняващо функциите на „pre-wholesaler” в процеса на реализация на продукцията му. В този смисъл основни клиенти на дружеството са Хигия, Либра, Стинг и др.

„Делта Сейлс корпорейшън” е с адрес в София на ул. „Златен рог” 20-22 с основна дейност търговия с лекарства в чужбина. Отношенията са регламентирани с договор за покупко продажба.

2.2. Информация за източниците за снабдяване с материали:

Основният дял (над 80%) от суровините и материалите са от внос от предварително валидирани доставчици, което значително намалява риска от доставката на неодобрени и некачествени суровини, рефлектиращи върху качеството и себестойността на произвежданите лекарства. „Софарма” АД работи с над 70 български и чуждестранни доставчици, като подбора им се извършва съгласно разработена вътрешно-фирмена процедура. Договорните условия, с които работи фирмата са: доставка на суровини с постоянно качество и конкурентни цени, атрактивни условия за плащане, ритмични и навременни доставки, непозволяващи натрупването на големи материални запаси и същевременно нормално обезпечаване на производствения процес с необходимите суровини и материали.

Доставчик, чиито относителен дял надхвърля 10% от стойността на доставките за 2007г. е фирма „Донев инвестмънтс холдинг” АД с дял 16%, с адрес в гр.София, район Възраждане, ул.Позитано 12. Фирмата доставя основно опаковки и фолио. „Донев инвестмънтс холдинг” АД е собственик на 25,64% (виж стр.1) от капитала на „Софарма” АД.
т.3. За отчетния период няма сключени големи сделки и такива от съществено значение за дейността на дружеството.

т.4. Сделките между дружеството и свързани лица през отчетния период:

39. СДЕЛКИ СЪС СВЪРЗАНИ ЛИЦА

	Свързани лица
	Вид на свързаност
	Период на свързаност

	Телекомплект АД
	Дружество - акционер със значително влияние
	2006г  и 2007 г.

	Донев Инвестмънтс  АД
	Дружество - акционер със значително влияние
	2006 г  и 2007 г.

	Телсо АД
	Дружество - акционер със значително влияние
	От 17 април 2006 г  и 2007 г.

	Софарма Трейдинг АД
	Дъщерно дружество
	От 08.06.2006 г. и 2007 г.

	Фармахим Холдинг ЕАД
	Дъщерно дружество
	2006 г и до 20.12.2007 г.

	
	Дружество под общ контрол
	От  21.12.2007 г.

	НИХФИ АД
	Дъщерно дружество
	2006 г и до 20.12.2007 г.

	
	Дружество под общ контрол
	От  21.12.2007 г.

	Фармалогистика АД
	Дъщерно дружество 
	2006 г  и 2007 г.

	Българска роза Севтополис АД
	Дъщерно дружество
	2006 г  и 2007 г.

	Софарма Поланд
	Дъщерно дружество
	2006 г  и 2007 г.

	Софарма Здровит
	Дъщерно дружество
	От 27.09.2007 г.

	Ростболканфарм
	Дъщерно дружество
	2006 г  и 2007 г.

	Софарма САЩ
	Дъщерно дружество
	2006 г  и 2007 г.

	Електронкомерс ЕООД
	Дъщерно дружество
	2006 г  и 2007 г.

	Минерал Комерс ООД 
	Дъщерно дружество
	От 08.12.2006 г. и 2007 г.

	Биофарминженеринг АД
	Дъщерно дружество
	От 10.03.2006 г. и 2007 г.

	Софарма Логистика АД
	Асоциирано дружество
	От 01.11.2006 г. и 2007 г.

	Унифарм АД
	Дружество под общ контрол
	От 01.01.2006 г. и 2007 г.

	Калиман  РТ  АД
	Дружество под общ контрол 
	2006 г  и 2007 г. 

	Сейба Аптеки и дрогерии АД
	Дружество под общ контрол
	От 01.08.2006 г. и 2007 г.

	Софарма Трейдинг 2006 АД
	Дружество под общ контрол
	2006 г и 2007 г.

	Софийски аптеки АД
	Дружество под общ контрол
	От 18.12.2006 г. и 2007 г.

	Санита Франчайзинг АД
	Дружество под общ контрол
	2006 г и 2007 г.

	Софарма Имоти АДСИЦ
	Дружество под общ контрол
	От 01.05.2006 г и 2007 г.

	София Информ АД
	Дружество под общ контрол
	2006 г  и 2007 г.

	Софпринт груп АД
	Дружество под общ контрол
	От 30.11.2007 г.

	Елфарма АД
	Дружество под общ контрол
	От 18.05.2006 г. и 2007 г.


	Доставки от свързани лица:
	2007
	
	2006

	
	BGN ‘000
	
	BGN ‘000

	Доставки на материални запаси от:
	
	
	

	Дружества - акционери със значително влияние
	7,350
	
	6,511

	Дъщерни дружества
	385
	
	454

	Дружества под общ контрол
	150
	
	134

	
	7,885
	
	7,099

	Доставки на услуги от:
	
	
	

	Дъщерни дружества
	14,006
	
	11,863

	Дружества под общ контрол
	7,279
	
	4,603

	Дружества - акционери със значително влияние
	1,680
	
	1,831

	
	22,965
	
	18,297

	Възнаграждения за права върху търговски марки (роялти):
	
	
	

	Дъщерни дружества
	                 -   
	
	33

	Дружества под общ контрол
	4
	
	                 -   

	
	4
	
	33

	Доставка на дълготрайни материални активи от:
	
	
	

	Дъщерни дружества
	                 -   
	
	400

	Дружества - акционери със значително влияние
	462
	
	355

	Дружества под общ контрол
	31
	
	15

	
	493
	
	770

	Доставки за придобиване на дълготрайни активи:
	
	
	

	Дружества - акционери със значително влияние
	8,710
	
	                 -   

	Дружества под общ контрол
	29
	
	                 -   

	
	8,739
	
	                 -   

	
	
	
	

	Общо 
	40,086
	
	26,199


	Продажби на свързани лица
	2007
	
	2006

	
	BGN ‘000
	
	BGN ‘000

	
	
	
	

	Продажби на готова продукция за:
	
	
	

	Дъщерни дружества
	65,815
	
	27,015

	Дружества под общ контрол
	449
	
	12,370

	
	66,264
	
	39,385

	Продажби на услуги за:
	
	
	

	Дружества под общ контрол
	1,480
	
	755

	Дъщерни дружества
	530
	
	124

	Дружества - акционери със значително влияние
	54
	
	772

	
	2,064
	
	1,651

	Други продажби за:
	
	
	

	Дъщерни дружества
	6,926
	
	5,689

	Дружества под общ контрол
	5,315
	
	3,789

	Дружества - акционери със значително влияние
	1,082
	
	81

	
	13,323
	
	9,559

	Общо 
	81,651
	
	50,595


Дружеството няма сделки извън обичайната му дейност и такива, които се отклоняват от пазарните условия.

т.5. През отчетния период няма събития и показатели с необичаен за дружеството характер.

т.6. Информация за сделки, водени извънбалансово: 
37. УСЛОВНИ ЗАДЪЛЖЕНИЯ И АНГАЖИМЕНТИ

Съдебни дела
Към датата на годишния финансов отчет СОФАРМА АД е ответник по дело, заведено от доставчик на дружеството за неплатени задължения по доставки, получени от негово дъщерно дружество, съответно в размер на 583 х.лв. (352 х.щ.д. – главница и 35 х.щ.д. – лихва за забава). Срещу ищецът дружеството е завело съдебни дела с по-високи искови претенции, свързани със защита на интелектуална собственост и по – специално за нарушения по чл.76 от ЗМГО - неправомерно използване на търговски марки, собственост на дружеството. Делата са висящи.

С искова молба се предявени няколко субективно и обективно обединени иска, с които ищецът претендира да му бъде присъдена сума в размер на 1,107 х.лв., дължима по договор за покупко-продажба на акции от капитала на Рустик Актив АД. Всички искове са изцяло оспорени от СОФАРМА АД, тъй като от своя страна ищецът не е изпълни редица свои насрещни задължения по посочения договор. Искът е уважен. Решението се обжалва пред САС. 
           Към 31.12.2007 г. са заведени три иска от страна на Ел – Из 2002 ЕООД на обща стойност 319 х.лв.Претенцията е за заплащане на извършени от ищеца измервания на ел.инсталации и съоръжения за съответствие с изискванията за безопасност. СОФАРМА АД твърди, че не са реално извършени и съответно не се дължи плащане за тях.


СОФАРМА АД е ответник по повод частични искове за неимуществени вреди, предявени от физически лица  и за имуществени вреди, предявени от БОК и БФВТ. Правното основание на исковете е чл.49, във връзка с чл. 45 от ЗЗД. Първоинстанционното разглеждане на делото е приключено с решение, с което се уважават частичните искове за неимуществени вреди и частичния иск за имуществени вреди на БФВТ в размер на 135 х.лв. Имущественият иск на БОК е отхвърлен. Двете страни по делото са подали въззивни жалби, по повод на които е образувано дело, висящо пред САС. Становището на дружеството е за пълната неоснователност и недоказаност на предявените искове, което ще продължи да бъде поддържано. Поради това в отчета не се включени провизии по тях. 

Поръчителства и предоставени гаранции 
Дружеството е съдлъжник по получени банкови кредити и гарант пред банки на следните дружества, с предмет на дейност търговия с лекарствени средства:

	
	Падеж
	Размер
	
	Състояние на дълга към

	
	
	
	
	
	
	
	31.12.2007

	
	
	Вид валута
	Оригинална валута
	
	BGN'000
	
	BGN'000

	Софарма Трейдинг АД
	30.11.2008
	Евро
	2,000
	
	3,912
	
	3,912

	Софарма Трейдинг АД
	24.03.2009
	Евро
	943
	
	1,845
	
	1,845

	Софарма Трейдинг АД
	30.04.2008
	Евро
	4,422
	
	8,649
	
	8,649

	Софарма Трейдинг АД
	30.04.2008
	Евро
	66
	
	129
	
	129

	Софарма Трейдинг АД
	30.04.2008
	Лева
	-
	
	2,630
	
	2,630

	Софарма Трейдинг АД
	27.01.2009
	Лева
	-
	
	554
	
	554

	Софарма Трейдинг АД
	24.03.2009
	Лева
	-
	
	333
	
	333

	Санита Франчайзинг АД
	30.11.2008
	Евро
	2,000
	
	3,912
	
	3,896

	Българска роза Севтополис АД
	30.03.2010
	Евро
	2,000
	
	3,912
	
	2,265

	
	
	
	 
	
	 
	
	 

	
	
	
	11,431
	
	25,876
	
	24,213


Дружеството е авалирало записи на заповед, издадени като обезпечение на получени банкови заеми от следните дружества: 

	Издател 
	Падеж
	Размер
	
	Състояние на дълга към

	
	
	
	
	
	
	
	31.12.2007

	
	
	Вид валута
	Оригинална валута
	
	BGN'000
	
	BGN'000

	Софарма Трейдинг АД
	24.04.2009
	Евро
	1,700
	
	3,325
	
	3,235

	Донев инвестмънтс холдинг АД
	01.11.2016
	Лева
	-
	
	12,000
	
	12,000

	
	
	
	 
	
	 
	
	 

	
	
	
	1,700
	
	15,325
	
	15,235


Значителни неотменяеми договори и ангажименти

Дружеството е приело инвестиционна програма със срок на изпълнение до 2009 г. за привеждане на производствената си дейност в съответствие с изискванията на добрата производствена практика (GMP), породени от присъединяването на България към Европейския съюз. Предвидени са следните основни инвестиционни разходи за привеждане в съответствие с условията на комплексното разрешително, които ще бъдат извършени по години както следва:

	Година
	
	BGN’000

	
	
	

	2008
	
	54,700

	2009
	
	62,500

	Общо
	
	117,200



През 2007 г. е сключен е договор с краен срок на изпълнение 31.12.2009 г.  с доставчик за закупуване и внедряване на интегрирана информационна система Microsoft  Dynamics AX на стойност 3,700 х.лв. (1,892 х.евро).

Вземания по оперативен лизинг

Към 31 декември по-съществените договори за отдаване под наем на имущество, собственост на Софарма са следните:

                              2007 г.                                                                              2006 г.

 Склад за лекарствени средства – отдадената               Склад за лекарствени средства-отдадената 

 наемна площ е от 5,000 кв.м при срок  на                    наемна площ е от 5,000 кв.м при срок  на

 договора 4 г.                                                                     договора 5 г.

Очакваните наемни плащания са както следва:

	
	
	31.12.2007
	
	31.12.2006

	
	
	BGN '000
	
	BGN '000

	
	
	
	
	

	В рамките на една година
	1,071
	
	552

	След 1 година, но не повече от 5 години
	2,905
	
	2,263

	
	
	3,384
	
	2,815


Банкови гаранции

Издадена е банкова гаранция в полза на НЗОК във връзка с доставка на лекарства в размер на 115 х.лв. със срок 30.09.2007 г. В случай на плащане от страна на банката по гаранцията, стойността на същата се възстановява до първоначалния размер.

Издадена е банкова гаранция в полза на дружество – доставчик в чужбина в размер на 3 х.лв. със срок  30.01.2008 г. 

Други
Дружеството е изпълнило своите задължения по Закона за управление на отпадъците (ЗУО), поради което в баланса към 31.12.2007 г. не са включени задължения за продуктова такса, независимо, че към датата на изготвяне на финансовия отчет все още няма официален документ, доказващ, че Екобулпак (организацията, в която дружеството членува) е изпълнил ангажиментите си по ЗУО.
т.7. Информация за дялови участия и основни инвестиции в страната и чужбина на дружеството:

15. ИНВЕСТИЦИИ В ДЪЩЕРНИ ДРУЖЕСТВА

	
	
	31.12.2007
	Участие
	31.12.2006
	Участие

	
	
	BGN '000
	%
	BGN '000
	%

	
	
	
	
	
	

	Софарма Трейдинг АД
	България
	33,395
	92.82
	25,880
	99.62

	Българска роза Севтополис АД
	България
	8,543
	49.06
	5,557
	49.00

	Фармахим Холдинг АД
	България
	                 -   
	
	4,006
	100.00

	в т.ч.: отчетна стойност
	
	                 -   
	
	7,284
	

	          Обезценка
	
	                -   
	
	(3,278)
	

	Фармалогистика АД
	България
	1,911
	76.54
	1,911
	76.54

	Ростбалканфарм АД
	Русия
	1,771
	51.00
	1,771
	51.00

	НИХФИ АД
	България
	                 -   
	
	620
	46.00

	в т.ч.: отчетна стойност
	
	                -   
	
	1,918
	

	          Обезценка
	
	                -   
	
	(1,298)
	

	Електронкомерс ЕООД
	България
	384
	100.00
	384
	100.00

	Биофарм Инженеринг АД
	България
	192
	51.34
	192
	51.34

	Софарма Здровит АД
	Полша
	129
	50.01
	               -   
	              -   

	Софарма Поланд ООД
	Полша
	13
	60.00
	13
	60.00

	Софарма САЩ
	САЩ
	9
	100.00
	9
	100.00

	Минералкомерс АД
	България
	4
	70.00
	4
	70.00

	
	
	46,351
	
	40,347
	

	Авансово платени суми за придобиване на Витамина АД
	Украйна
	1,242
	
	               -   
	

	Общо
	
	47,593
	
	40,347
	


В баланса към 31.12.2007 г. като инвестиции в дъщерни дружества е представен и предоставен аванс в размер на 1,242 х.лв. за придобиване на 162 986 473 броя акции (74,14 %) от капитала на Витамина АД, Украйна, съгласно договор от 19.12.2007 г . Предметът на дейност на това дружество е производство и търговия с фармацевтични продукти. Към датата на издаване на отчета Софарма АД вече е придобила окончателно тези акции.
16. ИНВЕСТИЦИИ В АСОЦИИРАНИ ДРУЖЕСТВА 

	
	
	31.12.2007
	Участие
	31.12.2006
	Участие

	
	
	BGN '000
	%
	BGN '000
	%

	
	
	
	
	
	

	Момина крепост АД
	България
	4,849
	44.77
	                -   
	           -   

	Софарма Логистика АД  /Финтекско АД/
	България
	2,089
	30.29
	788
	28.43

	
	
	6,938
	
	788
	


Всички инвестиции са представени по цена на придобиване (себестойност).

Борсовата цена и броят на акциите в горните дружества към 31 декември са както следва:

	
	31.12.2007
	31.12.2006

	
	брой акции 
	борсова цена на акция
	брой акции 
	борсова цена на акция

	
	
	BGN
	
	BGN

	
	
	
	
	

	Момина крепост АД
	126,198
	       69.45 
	-
	 - 

	Софарма Логистика АД  /Финтекско АД/
	1,661,470
	         1.92 
	624,000
	7.98


Предметът на дейност на асоциираните дружества  и датата на придобиване е както следва:
· Момина крепост АД - производство на медицински изделия за хуманната и ветеринарната медицина. Дата на придобиване – 01.08.2007 г.

Софарма Логистика АД – участие в капиталите на други дружества и набиране на средства чрез издаване на ценни книги и последващо инвестиране в недвижими имоти за изграждане на логистични центрове и отдаването им под наем. Дата на придобиване – 01.11.2006г.
17. ИНВЕСТИЦИИ НА РАЗПОЛОЖЕНИЕ И ЗА ПРОДАЖБА

	
	31.12.2007
	Участие
	31.12.2006
	Участие

	
	BGN '000
	%
	BGN '000
	%

	
	
	
	
	

	Доверие Обединен Холдинг АД 
	18,132
	9.82
	               -   
	

	Софарма имоти АДСИЦ
	6,509
	3.57
	202
	3.46

	Медика АД
	1,600
	2.85
	               -   
	

	Калиман РТ АД
	272
	5.17
	272
	5.17

	в т.ч.: отчетна стойност
	388
	
	388
	

	          обезценка
	(116)
	
	(116)
	

	Лавена АД
	201
	2.06
	              -   
	

	Софарма билдингс АДСИЦ
	50
	10.00
	              -   
	

	Етропал АД
	12
	0.03
	              -   
	

	Екобулпак АД
	7
	1.48
	2
	0.91

	Софарма Трейдинг 2006 АД
	5
	9.99
	5
	9.99

	Арома АД
	5
	0.001
	               -   
	

	Марицатекс АД
	4
	0.05
	               -   
	

	Хидроизомат АД
	4
	0.02
	               -   
	

	Уникредит Булбанк АД
	3
	0.001
	3
	0.001

	Общо
	26,804
	
	484
	


Всички горепосочени дружества са със седалища и дейност в България.

По справедлива стойност, на база борсова цена “купува” от последния месец към датата на баланса, са оценени и представени следните инвестиции:

	
	31.12.2007
	31.12.2006

	
	брой акции
	пазарна цена
	справедлива стойност
	брой акции
	пазарна цена
	справедлива стойност

	
	
	BGN
	BGN'000
	
	BGN
	BGN'000

	Доверие Обединен Холдинг АД
	1,291,431
	14.04
	18,132
	          -   
	            -   
	               -   

	Софарма имоти АДСИЦ
	418,056
	15.57
	6,509
	202,500
	            -   
	             202 

	Медика АД
	9,552
	167.56
	1,600
	          -   
	            -   
	               -   

	Лавена АД
	4,124
	48.84
	201
	         -   
	            -   
	               -   

	Етропал АД
	1,430
	8.25
	12
	         -   
	            -   
	               -   

	Арома АД
	243
	19.52
	5
	          -   
	            -   
	               -   

	Марицатекс АД
	246
	14.77
	4
	          -   
	            -   
	               -   

	Хидроизомат АД
	309
	13.06
	4
	          -   
	            -   
	               -   

	Общо
	
	
	26,467
	
	
	             202 


Останалите инвестиции са оценени и представени по цена на придобиване. 

Справедливата стойност, на база борсова цена “купува” за периода 1-26 март 2008 г. е както следва:

	
	
	пазарна цена на акция

	
	
	BGN

	
	
	

	Доверие Обединен Холдинг АД
	
	12.17

	Софарма имоти АДСИЦ
	
	10.22

	Медика АД
	
	147.31

	Лавена АД
	
	35.83

	Етропал АД
	
	5.46

	Арома АД
	
	4.44

	Марицатекс АД
	
	17.99

	Хидроизомат АД
	
	10.93


т.8. Информация за сключените от дружеството договори за заем като заемополучател. Получени търговски заеми:

[image: image4.wmf] ОТ ДЪЩЕРНИ ДРУЖЕСТВА



31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Българска роза - Севтополис  АД

Договорен размер:

5,000 х.лв

5,000 х.лв

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

31.7.2007

31.7.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

2,498 х.лв

в т.ч. лихва

няма

няма

Българска роза - Севтополис  АД

Договорен размер:

3,800 х.лв

-

                  

 

Лихвен процент:

7%

-

                  

 

Падеж:

31.7.2007

-

                  

 

Обезпечение:

Няма

-

                  

 

Цел на кредита:

За оборотни

-

                  

 

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

3,809 х.лв

Няма

в т.ч. лихва

     9 х.лв. 

Няма


[image: image5.wmf]ОТ ДРУЖЕСТВА ПОД ОБЩ КОНТРОЛ

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

НИХФИ  АД

Договорен размер:

1,141 х.лв

-

                  

 

Лихвен процент:

6,50%

-

                  

 

Падеж:

31.12.2008

-

                  

 

Обезпечение:

Няма

-

                  

 

Цел на кредита:

За оборотни

-

                  

 

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

1,218 х.лв.    

Няма

в т.ч. лихва

    77 х.лв. 

Няма


т.9. Информация за сключените от дружеството договори за заем като заемодател.

Предоставени заеми на свързани предприятия:

[image: image6.wmf]Телсо АД

Дружество акционер със значително влияние

Договорен размер:

1,994 х.лв. 

Лихвен процент:

6%

Падеж:

31.03.2009 г.

Обезпечение:

Няма

Цел на кредита:

За оборотни средства

Салдо към 31.12.2007

2,026 х.лв.    (31.12.2006 г.: 2,089 х.лв. - 1,068 х.евро)

в т.ч. лихва

   32х.лв.  (31.12.2006 г.: 95 х.лв. - 48 х. евро)

Телсо АД

Дружество акционер със значително влияние

Договорен размер:

1,600 х.лв. 

Лихвен процент:

6%

Падеж:

24.01.2008 г.

Обезпечение:

Няма

Цел на кредита:

За оборотни средства

Салдо към 31.12.2006 г :

1,690 х.лв.   

в т.ч. лихва

   90 х.лв. 

Биофарм инженеринг АД

Дъщерно дружество

Договорен размер:

3,550 х.лв

Лихвен процент:

6%

Падеж:

29.09.2008 г.

Обезпечение:

Няма

Цел на кредита:

За оборотни средства

Салдо към 31.12.2006 г :

3,816 х.лв.    

в т.ч. лихва

  267 х.лв. 


Предоставени търговски заеми:

[image: image7.wmf]31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Консумфарма ООД

Договорен размер:

2,674  х.лв. 

2,674  х.лв. 

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

31.12.2008

19.12.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита: 

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

139 х.лв.   

2,678 х.лв.   

в т.ч. лихва

    3 х.лв. 

     5 х.лв. 

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Доверие Обединен Холдинг АД

Договорен размер:

6,700  х.лв. 

-

                  

 

Лихвен процент:

7%

-

                  

 

Падеж:

11.6.2008

-

                  

 

Обезпечение:

Няма

-

                  

 

Цел на кредита: 

За оборотни 

-

                  

 

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

6,722 х.лв.   

Няма

в т.ч. лихва

   22 х.лв. 

Няма

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Доверие Обединен Холдинг АД

Договорен размер:

1,058  х.лв. 

-

                  

 

Лихвен процент:

7%

-

                  

 

Падеж:

17.6.2008

-

                  

 

Обезпечение:

Няма

-

                  

 

Цел на кредита: 

За оборотни 

-

                  

 

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

1,061 х.лв.   

Няма

в т.ч. лихва

     3 х.лв. 

Няма


Предоставени търговски заеми на свързани предприятия:

[image: image8.wmf]НА  ДЪЩЕРНИ ДРУЖЕСТВА

31.12.2007

BGN '000

Биофарм инженеринг АД

Договорен размер:

3,550 х.лв

Лихвен процент:

6%

Падеж:

29.09.2008 г.

Обезпечение:

Няма

Цел на кредита:

За оборотни  средства

Салдо към 31.12.2007 г :

4,030 х.лв. (31.12.2006 г.: няма)

в т.ч. лихва

  480 х.лв (31.12.2006 г.: няма)

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Биофарм инженеринг АД

Договорен размер:

561 х.лв

561 х.лв

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

31.12.2007

31.12.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

304 х.лв

395 х.лв.    

в т.ч. лихва

   1 х.лв

 19 х.лв. 

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Биофарм инженеринг АД

Договорен размер:

70 х.лв

70 х.лв

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

31.12.2007

31.12.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

74 х.лв

в т.ч. лихва

няма

 4 х.лв

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Биофарм инженеринг АД

Договорен размер:

200 х.лв

200 х.лв

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

31.12.2007

31.12.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

210 х.лв

в т.ч. лихва

няма

 10 х.лв


[image: image9.wmf]31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Фармахим Холдинг ЕАД

Договорен размер:

250 х.лв. 

250 х.лв. 

Лихвен процент:

7,58%

7,58%

Падеж:

31.12.2007

31.12.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

1 х.лв.   

в т.ч. лихва

няма

няма

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Минералкомерс  АД

Договорен размер:

787 х.лв. 

42 х.лв. 

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

31.12.2008

31.12.2008

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

808 х.лв.   

42 х.лв. 

в т.ч. лихва

  21 х.лв. 

няма

 НА  ДРУЖЕСТВА -  АКЦИОНЕРИ СЪС ЗНАЧИТЕЛНО ВЛИЯНИЕ

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Телсо АД

Договорен размер:

2,150х.лв. 

-

                  

 

Лихвен процент:

7%

-

                  

 

Падеж:

30.9.2008

-

                  

 

Обезпечение:

Няма

-

                  

 

Цел на кредита:

За оборотни 

-

                  

 

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

2,157 х.лв.     

Няма

в т.ч. лихва

    6 х.лв. 

Няма

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Телсо АД

Договорен размер:

4,500 х.лв. 

4,500 х.лв. 

Лихвен процент:

7,58%

7,58%

Падеж:

16.11.2007

16.11.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

3,563 х.лв.   

в т.ч. лихва

няма

     2 х.лв. 

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Телсо АД

Договорен размер:

2,200 х.лв. 

-

                  

 

Лихвен процент:

6,60%

-

                  

 

Падеж:

03.1.2008

-

                  

 

Обезпечение:

Няма

-

                  

 

Цел на кредита:

За оборотни 

-

                  

 

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

Няма

в т.ч. лихва

няма

Няма


[image: image10.wmf]31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Телекомплект АД

Договорен размер:

9,740 х.лв. 

9,740 х.лв. 

Лихвен процент:

7,58%

7,58%

Падеж:

17.10.2007

17.10.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

7,970 х.лв.   

в т.ч. лихва

няма

    54 х.лв. 

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Донев Инвестмънтс АД

Договорен размер:

10,500 х.лв. 

10,500 х.лв. 

Лихвен процент:

7,58%

7,58%

Падеж:

17.10.2007

17.10.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

213 х.лв.   

в т.ч. лихва

няма

213 х.лв. 

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Донев Инвестмънтс АД

Договорен размер:

1,400 х.лв. 

-

                  

 

Лихвен процент:

6%

-

                  

 

Падеж:

16.10.2007

-

                  

 

Обезпечение:

Няма

-

                  

 

Цел на кредита:

За оборотни 

-

                  

 

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

Няма

в т.ч. лихва

няма

Няма

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Донев Инвестмънтс АД

Договорен размер:

2,200 х.лв. 

-

                  

 

Лихвен процент:

6%

-

                  

 

Падеж:

13.10.2007

-

                  

 

Обезпечение:

Няма

-

                  

 

Цел на кредита:

За оборотни 

-

                  

 

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

2,222 х.лв.   

Няма

в т.ч. лихва

    22 х.лв. 

Няма


[image: image11.wmf] НА  ДРУЖЕСТВА ПОД ОБЩ КОНТРОЛ

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Калиман - РТ АД

Договорен размер:

6,800 х.лв

2,000 х.лв

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

31.12.2008

05.12.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

1,999 х.лв.    

2,009 х.лв.    

в т.ч. лихва

     6 х.лв. 

     9 х.лв. 

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Калиман - РТ АД

Договорен размер:

2,036 х.лв

2,036 х.лв

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

17.6.2007

17.6.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

138 х.лв.    

в т.ч. лихва

няма

няма

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Калиман - РТ АД

Договорен размер:

2,500 х.лв

2,500 х.лв

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

03.2.2007

03.2.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

2,636 х.лв.    

в т.ч. лихва

няма

 136 х.лв.    

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Унифарм АД

Договорен размер:

2,500 х.лв. 

-

                  

 

Лихвен процент:

6%

-

                  

 

Падеж:

03.7.2008

-

                  

 

Обезпечение:

Няма

-

                  

 

Цел на кредита:

За оборотни 

-

                  

 

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

1,012 х.лв.   

Няма

в т.ч. лихва

    11 х.лв. 

Няма

31.12.2007

31.12.2006

BGN '000

BGN '000

Софийски аптеки АД

Договорен размер:

3,000 х.лв. 

3,000 х.лв. 

Лихвен процент:

6%

6%

Падеж:

04.12.2007

04.12.2007

Обезпечение:

Няма

Няма

Цел на кредита:

За оборотни 

За оборотни 

средства

средства

Салдо към 31.12.2007 г :

няма

2,263 х.лв.   

в т.ч. лихва

няма

     1 х.лв. 


т.10. През отчетния период не е извършена нова емисия ценни книжа.

т.11. Приходите от продажби бележат ръст от 16% , което е с 23% повече спрямо публикуваните прогнози. Печалбата преди данъци бележи ръст от 30% , което е в рамките на прогнозирания за 2007г. ръст.

т.12. Анализ и оценка на политиката относно управлението на финансовите ресурси:
Финансови инструменти и управление на финансовия риск.

Финансов риск

Финансовият риск представлява възможните колебания в стойността на финансовите инструменти, паричните потоци или във финансовия резултат, дължащи се на различни фактори, в зависимост от които той се класифицира в конкретни видове.

Финансов лост /ливъридж/

Финансовият риск е свързан с вероятността от неплатежоспособност, а степента на тази категория определя финансовото състояние на предприятието към определен момент.

Един от важните показатели за оценка на финансовия риск е нивото на финансовия лост, което изразява степента на зависимост на чистата печалба на една акция от промените в размера на печалбата преди лихви и данъци. Освен основното си предназначение, тази зависимост отразява косвено и степента на ефективност от инвестиране на заемния капитал.

Стойността на този показател за „Софарма” АД през 2007г. е 1,18, което означава, че при всеки процент промяна в печалбата преди лихви и данъци, при равни други условия, печалбата на една акция ще се променя с 1,18 %. За обективен анализ на този показател е необходима съпоставка на стойностите със средните стойности на представителна група предприятия от същия бранш, но към момента не разполагаме с такава информация за коментар. Имайки предвид високата капиталоемкост на този подотрасъл и особено в условията на преходен период за тази индустрия в България, предвид новите европейски изисквания за адаптация, смятаме, че стойността на показателя не изразява висока степен на риск дори в случай на изменение на печалбата преди данъци в негативна посока.

УПРАВЛЕНИЕ НА ФИНАНСОВИЯ РИСК

В хода на обичайната си стопанска дейност дружеството може да бъде изложено на различни финансови рискове, най-важните от които са: пазарен риск (включващ валутен риск, риск от промяна на справедливата стойност и ценови риск), кредитен риск, ликвиден риск и риск на лихвено-обвързани парични потоци. Общото управление на риска е фокусирано върху трудностите при прогнозиране на финансовите пазари и достигане минимизиране на потенциалните отрицателни ефекти, които могат да се отразят върху финансовите резултати и състояние на дружеството. Текущо финансовите рискове се идентифицират, измерват и наблюдават с помощта на различни контролни механизми, въведени, за да се определят адекватни цени на продуктите и услугите на дружеството и на привлечения от него заемен капитал, както и да се оценят адекватно пазарните обстоятелства на правените от него инвестиции и формите за поддържане на свободните ликвидни средства, без да се допуска неоправдана концентрация на даден риск. 

Управлението на риска се осъществява текущо от управлението на дружеството съгласно политиката определена от Съвета на директорите. Последният е приел основни принципи за общото управление на финансовия риск, на базата на които са разработени конкретни процедури за управление на отделните специфични рискове, като валутен, ценови, лихвен, кредитен и ликвиден, и за риска при  използването на недеривативни инструменти.

Валутен риск

Дружеството извършва своята дейност при активен обмен с чуждестранни доставчици и клиенти. Поради това то е изложено на валутен риск, основно спрямо щатския долар. Значителен обем от приходите на дружеството се формират от износ на продукция, договорена за плащане в щатски долари. Същевременно, дружеството доставя част от основните си суровини и материали също в щатски долари. Валутният риск е свързан с негативното движение на валутния курс на щатския долар спрямо българския лев при бъдещите стопански операции, по признатите валутни активи и пасиви, и относно нетните инвестиции в чуждестранни дружества. Останалата част от операциите на дружеството обичайно са деноминирани в български лева и/или в евро. 

За контролиране на валутния риск в дружеството има въведена система на планиране на доставките от внос, за продажбите във чуждестранна валута, както и процедури за ежедневно наблюдение на движенията във валутния курс на щатския долар и контрол върху предстоящи плащания.

Активите и пасивите, деноминирани в български левове и чуждестранна валута са представени, както следва: 

	31 декември 2007 г
	
	в USD
	
	в EUR
	
	в BGN
	
	в друга валута
	
	Общо

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови активи на разположение и за продажба 
	
	           -   
	
	          -   
	
	26,804
	
	              -   
	
	26,804

	Заеми и вземания
	
	11,773
	
	13,470
	
	76,226
	
	              -   
	
	101,469

	Парични средства и парични еквиваленти
	
	2,087
	
	20,793
	
	7,810
	
	3
	
	30,693

	Общо финансови активи
	
	13,860
	
	34,263
	
	110,840
	
	3
	
	158,966

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Банкови заеми
	
	-
	
	92,967
	
	32,583
	
	              -   
	
	125,550

	Други заеми и задължения
	
	1,900
	
	6,976
	
	11,575
	
	678
	
	21,129

	Общо финансови пасиви
	
	1,900
	
	99,943
	
	44,158
	
	678
	
	146,679

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови активи на разположение и за продажба 
	
	           -   
	
	          -   
	
	484
	
	              -   
	
	484

	Заеми и вземания
	
	19,416
	
	6,908
	
	71,434
	
	
	
	97,758

	Парични средства и парични еквиваленти
	
	2,781
	
	720
	
	5,138
	
	
	
	8,639

	Общо финансови активи
	
	22,197
	
	7,628
	
	77,056
	
	              -   
	
	106,881

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Банкови заеми
	
	-
	
	39,366
	
	33,715
	
	              -   
	
	73,081

	Други заеми и задължения
	
	1,015
	
	12,304
	
	7,753
	
	
	
	21,072

	Общо финансови пасиви
	
	1,015
	
	51,670
	
	41,468
	
	              -   
	
	94,153


Анализ на валутната чувствителност

Дружеството е основно с експозиция към щатския долар. Ефектът от валутната чувствителност при 10% увеличение/намаление на текущите обменни курсове на българския лев спрямо щатския долар и спрямо другите валутни експозиции на база структурата на валутните активи и пасиви към 31 декември и при предположение, че се игнорира влиянието на останалите променливи величини е измерен и представен като влияние върху финансовия резултат след облагане с данъци и върху собствения капитал. 

	
	USD

	
	2007
	
	2006

	
	BGN '000
	
	BGN '000

	
	
	
	

	Финансов резултат    +
	            1,076 
	
	            1,800 

	Натрупани печалби   +
	            1,076 
	
	            1,800 

	
	
	
	

	Финансов резултат    -
	          (1,076)
	
	           (1,800)

	Натрупани печалби   -
	          (1,076)
	
	           (1,800)


При увеличение с 10% на курса на щатския долар спрямо българския лев крайният ефект върху печалбата на дружеството (след облагане) за 2007 г. би бил увеличение с 1,076 х.лв. (3.5 %), а за 2006 г. - с 1,800 х.лв. (8.2 %). Същият стойностен ефект би имало и върху собствения капитал – компонент „неразпределени печалби”. Най-голямо влияние върху това увеличение оказват търговските вземания.

При намаление с 10% на курса на щатския долар спрямо българският лев крайният ефект върху печалбата на дружеството (след облагане) би бил равен и реципрочен на посочения по – горе резултат при увеличението.

Влиянието на останалите валути (извън щ.долар) при 10% увеличение на курсовете им спрямо българския лев е незначително върху печалбата на дружеството (след облагане). Крайният ефект върху нея е в посока намаление в размер на 85 х.лв. Ефектът върху собствения капитал е на същата стойност и в посока намаление и рефлектира в компонент „неразпределени печалби”.

Ръководството е на мнение, че посочения по-горе анализ на валутната чувствителност на база балансова структура на валутните активи и пасиви отразява и валутната чувствителност на дружеството през  годината.

Ценови риск

Дружеството е изложено на ценови риск от два основни фактора:

а) евентуално нарастване на доставните цени на суровините и материалите, доколкото над 80 % от използваните суровини са от внос и заемат средно 50 % от разходите за производство; и

б) нарастващата конкуренция на българския фармацевтичен пазар, намираща отражение и в цените на лекарствата.

За минимизиране на това влияние дружеството прилага фирмена стратегия, целяща оптимизиране на производствените разходи, валидиране на алтернативни доставчици предлагащи изгодни търговски условия, разширяване на номенклатурата чрез разработване на нови за пазара генерични продукти и не на последно място гъвкава маркетингова и ценова политика. Ценовата политика е функция от три основни фактора - структура на разходите, цени на конкуренти и покупателна възможност на потребителите.

Дружеството е изложено на ценови риск  по отношение на притежаваните от него акции, класифицирани като инвестиции на разположение и за продажба. За целта ръководството следи и анализира всички промени на пазара на ценни книжа, както и  използва консултантските услуги на един от най-авторитетните в страната инвестиционни посредници.

Анализът на чувствителността на дружеството спрямо цените на акциите, държани от него е направен на база състоянието и структурата на акциите в други дружества към 31 декември. 

Ефектът при промяна на цените с 5% увеличение би довел до увеличение директно на собствения капитал (Преоценъчен резерв – ФА) с 1,326 х.лв. При намаление с 5% крайният ефект директно в собствения капитал би бил равен и реципрочен на посочения по-горе при увеличението.

Кредитен риск

Кредитен е рискът, при който клиентите на дружеството няма да бъдат в състояние да изплатят изцяло и в обичайно предвидените срокове дължимите от тях суми  по търговските вземания. Последните са представени в баланса в нетен размер, след приспадане на начислените обезценки по съмнителни и трудносъбираеми вземания. Такива обезценки са направени където и когато са били налице събития, идентифициращи загуби от несъбираемост съгласно предишен опит.

В своята търговска практика дружеството е прилагало различни схеми на дистрибуция, докато постигне сегашния ефективен подход, съобразен с пазарната обстановка на работа, с разнообразените начини на плащане, както и с включването на търговски рабати. Дружеството работи с контрагенти с история на взаимоотношенията на основните си пазари, като си партнира с над 70 български и чуждестранни лицензирани търговци на лекарства. 

Работата с НЗОК и държавните болнични заведения също изискват политика на отложени плащания. В този смисъл независимо, че е на лице концентрация на кредитен риск, той е минимизиран посредством подбор и текущо наблюдение върху ликвидността и финансовия стабилитет на търговските партньори.

Дружеството има концентрация на вземания от други дружества от групата Софарма (търговски вземания и заеми) - 65 % (31.12.2006 г.: 65%).

Отсрочени плащания (продажби на кредит) се предлагат само на клиенти, които имат дълга история и търговско сътрудничество с дружеството, добро финансово състояние и липса на нарушения при спазването на договорените кредитни условия.

Събираемостта на вземанията се контролира директно от изпълнителния директор, финансовия и търговския директори. Отговорността им е оперативно да контролират и регулират вземанията съобразно обективните дадености на пазара и потребностите на дружеството.

Дружеството има разработена политика и процедури за оценка на кредитоспособността на своите контрагенти и определяне на кредитен рейтинг и кредитни лимити по група клиенти.
· Паричните средства в дружеството и разплащателните операции са съсредоточени в различни първокласни банки. При разпределението на паричните потоци между тях ръководството на дружеството се съобразява с редица фактори, между които размерите на капитала, сигурността, ликвидността, кредитния потенциал на банката и др.
Ликвиден риск

Ликвидният риск се изразява в негативната ситуация дружеството да не бъде в състояние да посрещне безусловно всички свои задължения съгласно техния падеж. 

Дружеството генерира и поддържа достатъчен обем на ликвидни средства. Вътрешен източник на ликвидни средства за дружеството е основната му стопанска дейност, генерираща достатъчни оперативни потоци. Външни източници на финансиране са банките и други постоянни партньори. Съществено влияние върху ликвидността на дружеството може да окаже изменението на курса на долара във връзка с доларовите позиции на руския пазар и динамиката на пазара, ако се отклони от прогнозните  очаквания. С цел изолиране евентуалния ликвиден риск, дружеството работи със система от алтернативни механизми за действие и прогнози, крайният ефект от което е поддържането на добра ликвидност, респективно способност за финансиране на стопанската си дейност. Това се допълва от текущо наблюдение на падежите на активите и пасивите и контрол върху изходящите парични потоци.

Матуритетен анализ

По-долу са представени финансовите недеривативни активи и пасиви на дружеството, групирани по остатъчен матуритет, определен спрямо договорения матуритет към датата на баланса. Таблицата е изготвена на база на недисконтирани парични потоци и най-ранна дата, на която вземането и респ. задължението е изискуемо. Сумите включват главници и лихви.
	31 декември 2007 г.
	до 1 м
	
	от 1 до 3 м
	
	от 3 до 6 м
	
	от 6 до 12 м
	
	от 1 -до 2 г
	
	от 2 -до 5 г
	
	над 5 г
	
	Общо

	
	
	 BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000

	Финансови активи
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	на разположение
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	и за продажба
	
	             -   
	
	            -   
	
	             -   
	
	           -   
	
	26,804
	
	            -   
	
	            -   
	
	26,804

	Заеми и вземания
	
	29,553
	
	18,942
	
	28,399
	
	23,368
	
	2,181
	
	11
	
	2
	
	102,456

	Парични средства
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	и парични 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Еквиваленти
	
	30,693
	
	            -   
	
	             -   
	
	           -   
	
	              -   
	
	            -   
	
	            -   
	
	30,693

	Общо  активи
	
	60,246
	
	18,942
	
	28,399
	
	23,368
	
	28,985
	
	11
	
	2
	
	159,953

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Банкови заеми
	
	1,252
	
	5,256
	
	3,159
	
	85,503
	
	27,017
	
	13,800
	
	            -   
	
	135,987

	Други заеми и
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Задължения
	
	7,678
	
	4,175
	
	3,596
	
	5,696
	
	499
	
	440
	
	            -   
	
	22,084

	Общо пасиви
	
	8,930
	
	9,431
	
	6,755
	
	91,199
	
	27,516
	
	14,240
	
	            -   
	
	158,071

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови активи
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	на разположение
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	и за продажба
	
	             -   
	
	            -   
	
	             -   
	
	           -   
	
	484
	
	            -   
	
	            -   
	
	484

	Заеми и вземания
	
	27,340
	
	8,679
	
	4,378
	
	50,970
	
	5,975
	
	2,358
	
	            -   
	
	99,700

	Парични средства
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	и парични 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	еквиваленти
	
	8,639
	
	            -   
	
	             -   
	
	           -   
	
	              -   
	
	            -   
	
	            -   
	
	8,639

	Общо  активи
	
	35,979
	
	8,679
	
	4,378
	
	50,970
	
	6,459
	
	2,358
	
	            -   
	
	108,823

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Банкови заеми
	
	873
	
	1,829
	
	3,441
	
	42,739
	
	21,774
	
	9,373
	
	            -   
	
	80,029

	Други заеми и
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	задължения
	
	8,249
	
	            -   
	
	3,598
	
	6,081
	
	3,371
	
	            -   
	
	            -   
	
	21,299

	Общо пасиви
	
	9,122
	
	1,829
	
	7,039
	
	48,820
	
	25,145
	
	9,373
	
	            -   
	
	101,328


`
Риск на лихвоносни парични потоци

В структурата на активите на  дружеството лихвоносните активи са представени от паричните средства, банкови депозити и предоставени заеми, които са с фиксиран лихвен процент. От друга страна,  привлечените средства на дружеството  под формата на дългосрочни и краткосрочни заеми са обичайно с променлив лихвен процент. Това обстоятелство частично поставя паричните потоци на дружеството в зависимост от лихвен риск. Покриването на този риск се постига по два начина: 

а) оптимизиране на източниците на кредитни ресурси за постигане на относително по-ниска цена на привлечените средства; и 

б) комбинирана структура на самите лихвени проценти по кредитите, която съдържа два компонента – постоянен и променлив, съотношението между които, а и абсолютната им стойност, могат да се постигнат и поддържат в благоприятен размер за дружеството. Постоянната компонента е с относително ниска абсолютна стойност и достатъчно голям относителен дял в общия лихвен процент. Това обстоятелство  премахва вероятността от значителна промяна в лихвените равнища при евентуална актуализация на променливата компонента. Така се минимизира и вероятността от промяна в неблагоприятна посока на паричните потоци. 

Ръководството на дружеството текущо наблюдава и анализира неговата експозиция спрямо промените в лихвените равнища. Симулират се различни сценарии на рефинансиране, подновяване на съществуващи позиции и алтернативно финансиране. На база на тези сценарии се измерва ефектът върху финансовия резултат и собствения капитал при промяна с определени пунктове или проценти. За всяка симулация, едно и също предположение за промяна на лихвения процент се прилага за всички основни валути. Изчисленията се правят за значителните лихвоносни позиции.
Лихвен анализ

	31 декември 2007 г
	
	безлихвени
	
	с плаващ
	
	с фиксиран
	
	Общо

	
	
	
	
	лихвен %
	
	лихвен %
	
	

	
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000
	
	BGN '000

	Финансови активи на разположение и за продажба 
	
	26,804
	
	                  -   
	
	                    -   
	
	26,804

	Заеми и вземания
	
	79,572
	
	                  -   
	
	21,896
	
	101,468

	Парични средства и парични еквиваленти
	
	550
	
	                  -   
	
	30,144
	
	30,694

	Общо финансови активи
	
	106,926
	
	                  -   
	
	52,040
	
	158,966

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Банкови заеми
	
	                  -   
	
	125,269
	
	                    -   
	
	125,269

	Други заеми и задължения
	
	12,466
	
	4,003
	
	4,941
	
	21,410

	Общо финансови пасиви
	
	12,466
	
	129,272
	
	4,941
	
	146,679

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови активи на разположение и за продажба 
	
	484
	
	                  -   
	
	                    -   
	
	484

	Заеми и вземания
	
	68,878
	
	                  -   
	
	28,880
	
	97,758

	Парични средства и парични еквиваленти
	
	389
	
	                  -   
	
	8,250
	
	8,639

	Общо финансови активи
	
	69,751
	
	                  -   
	
	37,130
	
	106,881

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Банкови заеми
	
	                  -   
	
	73,081
	
	                    -   
	
	73,081

	Други заеми и задължения
	
	8,909
	
	9,597
	
	2,566
	
	21,072

	Общо финансови пасиви
	
	8,909
	
	82,678
	
	2,566
	
	94,153


Таблицата по-долу показва чувствителността на дружеството при възможни промени с 50 пункта в лихвения процент на база структурата на активите и пасивите към 31 декември и при предположение, че се игнорира влиянието на останалите променливи величини. Ефектът е измерен и представен като влияние върху финансовия резултат след облагане с данъци и върху собствения капитал.

	2007 година
	
	

	
	Увеличение/
	Ефект върху
	Ефект върху

	
	намаление на
	финансовия резултат
	собствения

	
	лихвения процент
	след облагане
	капитал

	
	
	печалба/(загуба)
	увеличение/(намаление)

	
	
	
	

	EUR
	увеличение
	                                     (433)
	                                       (433)

	BGN
	увеличение
	                                     (146)
	                                       (146)

	
	
	
	

	EUR
	намаление 
	                                       433 
	                                        433 

	BGN
	намаление 
	                                         48 
	                                          48 

	
	
	
	

	2006 година
	
	

	EUR
	увеличение
	                                     (184)
	                                       (184)

	BGN
	увеличение
	                                     (168)
	                                       (168)

	
	
	
	

	EUR
	намаление 
	                                       184 
	                                        184 

	BGN
	намаление 
	                                       168 
	                                        168 


Управление на капиталовия риск

С управлението на капитала дружеството цели да създаде и поддържа възможности то да продължи да функционира като действащо предприятие и да осигурява съответната възвращаемост на инвестираните средства на акционерите, стопански ползи на другите заинтересовани лица и участници в неговия бизнес, както и да поддържа оптимална капиталова структура, за да се редуцират разходите за капитала.

Дружеството текущо наблюдава осигуреността и структурата на капитала на база съотношението на задлъжнялост.

През 2007г. стратегията на ръководството на дружеството е да се поддържа съотношение в рамките на 30-35 %.

В таблицата по-долу са представени съотношенията на задлъжнялост на база структура на капитала към 31 декември:

	
	
	2007
	
	2006

	
	
	BGN '000
	
	BGN '000

	
	
	
	
	

	Общо дългов капитал, в т.ч:
	
	134,582
	
	85,384

	заеми от банки
	
	125,551
	
	73,081

	облигационен заем
	
	3,247
	
	9,737

	заеми и задължения по финансов лизинг
	
	5,784
	
	2,566

	Намален с: паричните средства и паричните еквиваленти
	(30,694)
	
	(8,639)

	Нетен дългов капитал
	
	103,888
	
	76,745

	Общо собствен капитал
	
	214,580
	
	183,963

	Общо капитал
	
	318,468
	
	260,708

	Съотношение на задлъжнялост
	
	0.33
	
	0.29


Справедливи стойности

Справедливата стойност най-общо представлява сумата, за която един актив може да бъде разменен или едно задължение да бъде изплатено при нормални условия на сделката между независими, желаещи и информирани контрагенти. Политиката на дружеството е да оповестява във финансовите си отчети справедливата стойност на финансовите активи и пасиви, най-вече за  тези, за които съществуват котировки на пазарни цени.
Справедливата стойност на финансовите инструменти, които не се търгуват на активни пазари се определя чрез оценъчни методи, които се базират на различни оценъчни техники и предположения на ръководството, направени на база пазарните условия към датата на баланса.
Концепцията за справедливата стойност предполага реализиране на финансови инструменти чрез продажба. В повечето случаи, обаче, особено по отношение на търговските вземания и задължения, кредитите и депозитите, дружеството очаква да реализира тези финансови активи и чрез тяхното цялостно обратно изплащане или респ. погасяване във времето. Затова те се представят по тяхната амортизируема стойност.
Също така голямата част от финансовите активи и пасиви са или краткосрочни по своята същност (търговски вземания и задължения, краткосрочни заеми), или са отразени в баланса по пазарна стойност (предоставени банкови депозити, инвестиции в ценни книжа) и поради това тяхната справедлива стойност е приблизително равна на балансовата им стойност. Изключение от това правило са инвестициите в дъщерни и асоциирани (и за част от инвестициите в други дружества с малцинствено участие), за които няма пазар и обективни условия за определяне по достоверен начин на тяхната справедлива стойност, поради което те са представени по цена на придобиване (себестойност).
Доколкото все още не съществува достатъчно разработен пазар, със стабилност и ликвидност за покупки и продажби на някои финансови активи и пасиви, за тях няма на разположение достатъчно и надеждни котировки на пазарни цени.

Ръководството на дружеството счита, че при съществуващите обстоятелства представените в баланса оценки на финансовите активи и пасиви са възможно най-надеждни, адекватни и достоверни за целите на финансовата отчетност.

т.13. Инвестиционните намерения, както и средствата, които дружеството възнамерява да вложи в двугодишен период са посочени в т.ІV от настоящия доклад. Финансирането на инвестиционните проекти ще се извършва чрез заемни средства. За целта се водят преговори с няколко финансови институции.

т.14. През отчетния период няма настъпили промени в основните принципи за управление на дружеството и на неговата икономическа група.

т.15. Основните характеристики на системата на вътрешен контрол и управление на рискове са посочени в предходната т. 12.

т.16. През отчетната финансова година няма промени в управителните органи на дружеството.

т.17. Възнагражденията, получени общо през 2007г. от членовете на Съвета на Директорите на „Софарма” АД възлизат на 420 000 лева, в т.ч. Огнян Донев – 84 000 лева, Весела Стоева – 84 000 лева, Огнян Палавеев – 84 000 лева, Александър Тодоров – 84 000 лева, Андрей Брешков – 84 000 лева. Начислените осигуровки върху възнагражденията са в размер на 3 912 лв.

За отчетния период дружеството не дължи суми за изплащане на пенсии, обезщетения при пенсиониране или други подобни обезщетения на членовете на Съвета на директорите.

т.18. Информация за притежаваните от членовете на Съвета на директорите акции на дружеството:

	Член на съвета на директорите
	Притежавани акции към 31.12.2006г.
	Притежавани акции към 31.12.2007г.

	Огнян Донев
	287 574
	11067

	Александър Тодоров 
	30 146
	29 341

	Унифарм АД чрез

представителя си Огнян Палавеев
	140740

35792
	221166

40650

	Андрей Брешков
	6 925
	6 925

	Весела Стоева
	0
	0


т.19. Няма договорености, в резултат на които в бъдещ период могат да настъпят промени в относителния дял акции или облигации от настоящи акционери или облигационери.

т.20. Няма висящи съдебни, административни  или арбитражни производства, касаещи задължения или вземания на дружеството в размер на най-малко 10 на сто от собствения му капитал.

т.21. Данни за директора за връзки с инвеститора:

Пелагия Стефанова Виячева, тел. 81 34 556, адрес за кореспондениця - гр.София, район Надежда, ул. “Илиенско шосе” № 16.

б) за дъщерните дружества

»» „Фармахим холдинг” ЕАД
Тъй като до 20.12.2007г. дружеството е било дъщерно на „Софарма” АД, е включено в настоящия консолидиран доклад за дейността на група Софарма.

Резултати от дейността

„Фармахим холдинг” ЕАД отчете загуба от 36 хил.лв. 2007г. (33 хил.лв. загуба за 2006г.).

Приходите от продажби на дружеството за 2007г. възлизат на 63 хил.лв. и са получени от следните дейности:

· Приходи от продажби на стоки на - 43 хил.лв.;

· Приходи от продажби на услуги    - 20 хил.лв.;

Другите доходи от дейността са 40 хил.лв. (49 хил.лв. за 2006г.)

Слабите резултати на фирмата се дължат на пренасочване на търговската дейност с медикаменти и износ/внос на суровини към търговската дирекция на „Софарма” АД.

Положително влияние върху финансовия резултат имат доходите от инвестиции (продажба на акции и дивиденти) на стойност 281 хил.лв. при почти същото равнище на разходите за дейността спрямо 2006г.

Основна част от активите на дружеството – 66%, представляват инвестициите в дъщерни дружества, както и малцинствено участие в други дружества, които са класифицирани като „инвестиции на разположение и продажба”. Търговски и други вземания са 141 хил.лв. (153 хил.лв. за 2006г.) и са резултат от определени допълнителни данъчни задължения в резултат на извършена данъчна проверка в дружеството през 2006г., който акт се обжалва по съдебен ред пред Софийски административен съд.

Паричните средства представляват около 28% от активите на дружеството и са наснали спрямо 2006г. с 203 хил.лв. поради постъпления от продажбата на акции, продажба на търговска марака и комисионни възнаграждения.

Собственият капитал на дружеството има намаление (с 291 хил.лв) в резултат на отчетената загуба за 2007 г. Нетекущите задължения намаляват с 14 хил.лв. /в частта на задължения на персонала при пенсиониране/. Текущите задължения имат намаление с 38 хил.лв.
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Рентабилност на приходите      

(нетна печалба./приходи)
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печалба/СК)

-0,01

-0,01

0,00

Възвращаемост на активите (нетна 

печалба/Активи)

-0,01

-0,01

0,00

Коеф.еф.на р-дите (п-ди/Об.Р-ди+Р-

ди за Д-ци)

1,00

1,19

-0,19

Обръщаемост на общите активи 

(Приходи/Активи)

0,14

0,20

-0,06

Коеф. на текуща ликвидност          

(ТекущиА /ТекущиЗ)

25,28

9,55

15,73

Коеф. на бърза ликвидност    

(Вз.+Пар.ср./ТЗ)

25,28

9,16

16,12

Коеф. на парична ликвидност    

(Пар.ср./ТЗ)

21,36

7,09

14,27

Коеф.на финансова 

автономност(СК/П)

54,02

28,82

25,20

Рентабилност

Ефективност

Ликвидност


Допълнителна информация от Приложение №10 към Наредба №2 за проспектите при публично предлагане и допускане до търговия на регулиран пазар на ценни книжа и разкриване на информация от публичните дружества и други емитенти на ценни книжа
т.1: Структура на приходите

-Продадени стоки – 43хил.лв.
в т.ч.

Розово масло                -  3,270  кг. - 31 хил.лв. - 49% 

Гастрофарм                   - 20000 бл. -   9 хил.лв. - 14%

Тютюнево абсолю        -       10 кг. -   3 хил.лв. -   5%

-Комисионни                  -        20 хил.лв. - 32%

т.2 Приходите от продажби на стоки са изцяло от външни пазари, а приходите от комисионни са с източник от страната.

т.3 За отчетния период няма сключени големи сделки и такива от съществено значение за дейността на дружеството.
т.4 За отчетния период са извършени следните сделки между дружеството и Софарма като компания майка до 20.12.2007г.:

*покупки от компанията – майка за 19 хил.лв. (за консумативи и наем сгради) 
*продажби на компанията – майка за 23 хил.лв (за ДМА, наем и комисионни възнаграждения).
*задължения към компанията – майка към 31.12.2007г. на стойност 1 хил.лева (разходи за консумативи).

т.5. През отчетния период няма събития и показатели с необичаен за дружеството характер.

т.6 Информация за сделки, водени извънбалансово:
„Условни задължения” - дела, по които Фармахим холдинг ЕАД е ответник - Самира Амари - Сирия - 45 хил.лв.; 

Шараби - Сирия            -  37 хил.лв.

„Условни вземания” – дела, по които Фармахим холдинг ЕАД е ищец - Агрохимсървиз – 632 хил.лв.

т.7 Инвестиции в дъщерни дружества:

НИХФИ




- 79 хил.лв.  -   54% 

ФАРМАХИМ М–МОСКВА-

- 5 хил.лв. - 100% /напълно обезценено/.
Инвестиции на разположение и за продажба:

В страната - Фармагогистика АД -    390 хил.лв.

-ЗПАД Булстрад  АД -       2 хил.лв.

В чужбина – Синтофарм Италия - 1 340 хил.лв.

т.8 За отчетния период няма сключени сделки между дружеството в качеството му на заемополучател и свързани лица 
т.9 За отчетния период няма сключени сделки между дружеството качеството му на заемодател и свързани лица.
т.10 През отчетния период не е извършена нова емисия ценни книжа.
т.11 Не са правени и публикувани предварителни прогнози за очаквани финансови резултати.

т.12 Текущите задължения се обслужват своевременно. Дългосрочни задължения фирмата има само към персонала по актюерската оценка.

т.13 Инвестиционните намерения се определят от собствениците на капитала на Фармахим холдинг ЕАД – Елфарма АД, Текста корп и Телекомплект АД.

т.14 До 21.12.2007г. едноличен собственик на акционерния капитал на дружеството е Софарма АД. На 21.12.2007г. е извършена промяна в разпределението на капитала на Фармахим холдинг ЕАД.

т.15 Финансовите отчети се изготвят в съответствие с Международните стандарти за финансови отчети. Промяна в счетоводната политика дружеството не е правило.

т.16. Промени в Съвета на директорите през отчетната финансова година не са правени.

т.17. През отчетната финансова година на членовете на управителните органи са изплатени възнаграждения в размер на 69 хил.лв.
т.18. „Фармахим холдинг” АД не е публично дружество.
т.19. Внесено е уведомление в Комисията за защита на конкуренцията за намерението на „Елфарма” АД да придобие 100% от акциите на дружеството чрез изкупуване на дела на „Текста корп” САЩ и „Телекомплект”АД.

т.20 Към датата на отчета висящо е съдебно производство по дело № 768/07 г. при Административен съд – София срещу Национална агенция за приходите срещу ревизионен акт № 453 от 2006г. Делото е на първа инстанция.

»» „Ростбалканфарм” ЗАО извършва пълнене и опаковка на Бронхолитин сироп на територията на Русия.

Резултати от дейността

Дружеството приключи 2007г. с приходи от стопанска дейност на стойност 883 хил.лв. (при 865 хил.лв. за 2006г.) и финансов резултат – загуба, в размер на 112 хил.лв. (при загуба 145 хил.лв. за 2006г), което бе предопределено от конюнктурата на пазара. Разходите се увеличават с 48 хил.лв. или с 5%.

Нетекущите активи се увеличават с 51% или със 242 хил.лв. главно в частта на имоти, машини и оборудване (с 326 хил.лв).

Текущите активи намаляват с 3%, главно в частта на материалните запаси (с 15 хил.лв) и парични средства и еквиваленти (с 11 хил.лв), а се увеличават търговските вземания (с 10 хил.лв) и други текущи вземания (с 2 хил.лв)

Собственият капитал се увеличава с размера на премиите от емисии (със 150 хил.лв.) и намалението на текущата загуба спрямо 2006г. Дружеството няма нетекущи задължения. Текущите задължения се увеличават с 12% спрямо 2006г. основно в частта на задълженията към свързани предприятия (с 206 хил.лв.) и краткосрочните заеми (с 82 хил.лв), а се намаляват в частта търговските задължения (със 167 хил.лв.).
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»» „Фармалогистика” АД извършва преработка на стоки и отдаване под наем на активи.
Резултати от дейността

Дружеството реализира печалба от 23 хил.лв. за 2007г. и приходи от обичайна дейност на стойност 748 хил.лв. при 721 хил.лв. за 2006г. Разходите се увеличават със 194 хил.лв. или с 35,6%.

Нетекущите материални активи се увеличават на 1 890 хил.лв. (при 1 314 хил.лв. за 2006г.) и включват разходите за строителството на складовата база за хартия.

Текущите активи се намаляват със 181 хил.лв (основно в частта на паричните средства - предоставен е краткосрочен търговски заем). Към 31.12.2007 текущите активи са 452 хил. лв. (при 633 хил.лв. към 31.12.2006г.).

Собственият капитал се намалява с 210 хил.лв – разпределена е печалба от 2004г, 2005г. и 2006г. в полза на акционерите. Дружеството няма нетекущи задължения. Текущите задължения намаляват на 56 хил.лв. за 2007г. (при 61 хил.лв. за 2006г.)
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Допълнителна информация от Приложение №10 към Наредба №2 за проспектите при публично предлагане и допускане до търговия на регулиран пазар на ценни книжа и разкриване на информация от публичните дружества и други емитенти на ценни книжа.
т.1. Информация за структурата на приходите:
в хил.лв.

	Наименование
	2006 год
	2007 год
	% изменение

	Общ обем приходи , в т.ч.
	721
	748
	3.74

	   - преработка на стоки.
	613
	651
	6.20

	   - приходи от наеми
	108
	 94
	(13)

	   - други прrходи
	
	   3
	


т.2. Всички продажби са реализирани на вътрешния пазар (няма износ). Основни клиенти на дружеството са „Софарма” АД и „Донев Инвестмънтс холдинг” АД.
т.3. Дружеството изпълнява регулярни поръчки на своите клиенти , цитирани в т.2.
т.4. Информация относно сделките със свързани лица:

	
	2007г.

хил.лв
	2006г.

хил.лв

	Доставки от свързани лица

в т.ч. Донев Инвестмънтс холдинг АД
	61

60
	658

623

	Продажби на свързани лица

в т.ч. Софарма АД (услуги)

          Донев Инвестмънтс Холдинг АД
	758

651

100
	819

710

89


Сделките не се отклоняват нито от предмета на дейност на дружеството, нито от обичайните параметри на сделки между несвързани лица.

т.5. През отчетния период няма събития и показатели с необичаен за дружеството характер.

т.6. През отчетния период няма извънбалансово водени сделки.
т.7. Дружеството няма дялови участия и инвестиции в страната и в чужбина.
т.8. Дружеството не е сключвало и няма сключени договори за получаване на заем, нито е поемало или предоставяло гаранции по чужди договори за заем.
т.9. Дружеството е сключило договор за предоставяне на  краткосрочен заем на „Донев Инвестмънтс холднг“ АД в размер на 300 хил.лв; договорен лихвен процент 6%; падеж – 31.12.2008г.; няма обезпечение по заема; цел на кредита – за оборотни средства; салдото към 31.12.2007г. е 318 хил.лв., в т.ч. лихва – 18 хил.лв.
т.10. През отчетния период не е извършена нова емисия ценни книжа.

т.11. За 2007г. дружеството преизпълнявя предварителните прогнози.

т.12. Дружеството е в състояние да се самоиздържа (коеф. на обща ликвидност – 8.07 и коеф на платежоспособност – 8.05, т.е. по- големи от единица за 2007г).

т.13. Не се предвиждат инвестиции през 2008г.

т.14. През отчетния период няма настъпили промени в основните принципи за управление на дружеството.
т.15. Информация за основните характеристики на прилаганите от емитента в процеса на изготвяне на финансовите отчети система за вътрешен контрол и система за управление на рискове.

 
- В хода на обичайната си дейност дружеството може да бъде изложено на различни финансови рискове, най- важните от които са валутен риск, кредитен риск, ликвиден риск и риск на лихвоносни парични потоци. Затова общото управление на риска е фокусирано върху прогнозиране на резултатите от определени области на финансовите пазари за постигане на минимизиране на потенциалните отрицателни ефекти, които биха могли да се отразят върху финансовите резултати. Финансовите рискове текущо се идентифицират, измерват и наблюдават с помощта на различни контролни механизми, за да се определят адекватни цени на услугите, предостоставяни от дружеството, да се оценят адекватно формите на поддържане на свободните ликвидни средства, без да се допуска неоправдана концентрация на даден риск.

По- долу са описани различните видове рискове, на които е изложено дружеството при осъществяване на търговските му операции, както и възприетия подход при управлението на тези рискове.
 - Валутен риск - Дружеството не е изложено на валутен риск, защото всички негови операции и сделки са в български лева 
- Кредитен риск - Кредитен риск е основно рискът, при който клиентите на дружеството няма да бъдат в състояние да изплатят изцяло и в обичайно предвидените срокове дължимите от тях суми по търговските вземания. Дружеството няма значителна концентрация на кредитен риск, тъй като услугите, които продава са основно на мажоритарния акционер и на други свързани лица. Установената политика за извършване на плащанията от страна на контрагентите е погасяване на същите в рамките на 45 дни. Дружеството няма политика да продава с отсрочени плащания. Паричните, вкл. Разплащателни операции са ограничени до банки с висока репутация и ликвидна стабилност.
- Ликвиден риск – дружеството е в състояние да посрещне безусловно всички свои задължения съгласно техния падеж (коефициент на ликвидност > 1). Управлението на този риск се извършва чрез планиране на паричните потоци и гарантиране на погасяване на задълженията от потоци от стопанската дейност.

- Риск на лихвоносни парични потоци – Дружеството е изложено на лихвен риск, тъй като има предоставен заем, който ще бъде погасен на 31.12.2008г.

т.16. През отчетната финансова година няма промени в управителните органи на дружеството.

т.17. През 2007г. са изплатени следните доходи на членовете на Съвета на директорите:.
· Светла Борисова Костова – 24 000 лв.

· Борис Борисов                   -    9 600 лв.

· Недялко Стефанов             -    9 600 лв.

т.18. Дружеството не е публично

т.19. Няма договорености, в резултат на които в бъдещ период могат да настъпят промени в относителния дял акции или облигации от настоящи акционери или облигационери.

т.20. Няма висящи съдебни, административни  или арбитражни производства, касаещи задължения или вземания на дружеството в размер на най-малко 10 на сто от собствения му капитал.

т.21. Няма директор за връзки с инвеститорите.
»» „Българска роза Севтополис“ АД

Фармацевтичното производство заема над 98% от капацитета и приходите на дружеството и се осъществява в следните направления:

· лекарствени субстанции на растителна основа-фитоекстракти

· готови таблетни лекарствени форми

„Българска роза Севтополис” АД има сключени дългосрочни договори (до 2013г.) за изработка на лекарствата Темпалгин и Карсил със „Софарма”АД. Договорите са сключени на пазарен принцип и са средството за обезпечаване на паричните приходи и постъпленията от дейността на дружеството.

През 2007г. натовареността на производствените мощности за производство на таблетни лекарствени форми е 96%, като произведената продукция се увеличава с 33% спрямо 2006г. Производството на фитоекстракти през отчетния период се увеличава с 12% спрямо базистния, като натоварването на мощностите е 85%.
Реализираните приходи от продажби на продукция за 2007г. са в размер на 12 355 хил.лв. при 11 234 хил.лв за 2006г. Най-голям дял – 99,7% от приходите от продажби са от твърди лекарствени форми. Продажбите на козметични продукти са символични.

Структура и динамика на продажбите
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Резултати от дейността

През 2007г. „Българска роза Севтополис” АД реализира печалба от дейността си в размер на 1 271 хил.лв. (при 1 608 хил.лв. за 2006г.), което се дължи на промени в пазарните цени съобразно конюктурата на фармацевтичния пазар и негативните промени в обменния курс на щатския долар спрямо лева.
	 
	2006г.
	2007г.

	 
	BGN '000
	BGN '000

	Финансов резултат от основна дейност
	1 758
	1 732

	Финансов резултат от финансова дейност
	54
	(319)

	Печалба преди данъци
	1 812
	1 413

	Разход за данъци
	(204)
	(142)

	Нетна печалба за годината( периода)
	1608
	1 271


Активите на дружеството нарастват с 39% спрямо 31.12.2006г. Съществено нарастват нетекущите материални активи – с 63% спрямо 31.12.2006г. в резултат на извършените капиталови разходи в изпълнение на инвестиционната програма на дружеството. Направените инвестиции за 2007г. са в размер на 7 710 хил.лв. и включват:

· покупка на общински терен от 10 762 м2 за разширение на производствената площадка в Казанлък на стойност 1 166 хил.лв.;

· доставка на  машини, съоръжения и оборудване  на стойност 1 368 хил.лв., в т.ч. ново технологично оборудване за производството на таблетни лекарствени форми за 794хил.лв.;

· през м.Април 2007г. е въведен  в редовна експлоатация  нов склад “Изходни материали и помощни вещества” с разгърната площ 880 кв. м. и ново изградена инфраструктура към него (пътища, площадки, товаро-разтоварни рампи,.), напълно отговарящ на изискванията на добрата производствена практика, на стойност 2 488 хил.лв.;
· пусната в експлоатация м.Септември 2007г. химическа водоочистка към цех” “Твърди лекарствени форми” за 217хил.лв.
· газифициране на парова централа и паропреносни мрежи - 223 хил.лв.;

· нов трафопост и външно ел.захранване - 98 хил.лв.;

· нов транспортен портал и паркинг- 204 хил.лв.;

· трети етап от преустройство на цех „Фитохимичен” – 1 496 хил.лв.

Текущите активи се увеличават със 17% главно в частта на вземанията (с 2 191 хил.лв.) дължащо се на предоставени заеми на свързани лица. Намаление спрямо 31.12.2006г. бележат материалните запаси с 577 хил.лв., търговските вземания – със 160 хил.лв. и вземания по специални договори - с 374 хил.лв. Увеличение с 226 хил.лв. имат паричните средства.
Относителният дял на собствения капитал се увеличава на 82% от общите пасиви (при 67% към 31.12.2006г.) в резултат на реализираната печалба от дейността за 2007г. и увеличение на капитала чрез емитиране на нови акции.
Нетекущите задължения към 31.12.2007г. бележат спад с 36% спрямо 31.12.2006г. в частта на банковите заеми.

Текущите задължения намаляват с 15% спрямо 31.12.2006г. главно в търговските задължения и задълженията за данъци.
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2007

2006

Изменение

Рентабилност на приходите      

(нетна печалба./приходи)

0,103

0,143

-0,040

Възвращаемост на 

СК   

(нетна печалба/СК)

0,072

0,154

-0,082

Възвращаемост на активите 

(нетна печалба/Активи)

0,059

0,104

-0,045

Коеф.еф.на р-дите (п-

ди/Об.Р-ди+Р-ди за Д-ци)

1,107

1,157

-0,050

Обръщаемост на общите 

активи (Приходи/Активи)

0,610

0,740

-0,130

Коеф. на текуща ликвидност          

(ТекущиА /ТекущиЗ)

4,167

3,033

1,134

Коеф. на бърза ликвидност    

(Вз.+Пар.ср./ТЗ)

3,564

2,299

1,265

Коеф. на парична ликвидност    

(Пар.ср./ТЗ)

0,251

0,126

0,125

Коеф.на финансова 

автономност (СК/П)

4,696

2,070

2,626

Ефективност

Ликвидност

Рентабилност


Допълнителна информация от Приложение №10 към Наредба №2 за проспектите при публично предлагане и допускане до търговия на регулиран пазар на ценни книжа и разкриване на информация от публичните дружества и други емитенти на ценни книжа
т.1. Информация за приходите по основни категории продукти са показани на стр.52,53 от настощия доклад.

т.2. Информация за приходите по пазари е показана на стр.52,53 от настоящия доклад. Основен клиент на дружеството е „Софарма” АД (99% от приходите), съгласно сключен договор за изработка.
т.3. За отчетния период няма сключени други сделки, освен договора за изработка със „Софарма” АД, които имат съществено значение за дейността на дружеството.

т.4. Дружеството е осъществявало сделки със свързани лица, както следва:
	
	2007
	
	2006

	
	BGN ‘000
	
	BGN ‘000

	Доставки от свързани лица, в т.ч.:
	
	
	

	Доставки на материални запаси от:
	5,565
	
	5,389

	 - основния акционер
	5,565
	
	5,389

	Доставки на услуги от:
	2,615
	
	2,266

	 - основния акционер
	71
	
	61

	 - акционер със значително влияние в основния собственик други свързани дружества?
	2,544
	
	2,205

	Доставка на дълготрайни материални активи от:
	812
	
	73

	 - основния акционер
	812
	
	73

	Лихви по получен заем от основния акционер
	-
	
	122

	Общо
	8,992
	
	7,850


	Продажби на свързани лица
	
	
	

	Продажби на продукция

 -  за основния акционер
	12,265
	
	11,162

	Продажба на материални запаси

-  на основния акционер
	-
	
	23

	Продажба на услуги

-  на основния акционер
	30
	
	23


Откритите салда (разчети) със свързани лица са както следва:

	
	31.12.2007
	
	31.12.2006

	
	BGN ‘000
	
	BGN ‘000

	
	
	
	

	Търговски вземания
	925
	
	45

	Вземания от основния акционер
	872
	
	-

	Вземания от дъщерни дружества
	53
	
	45

	
	
	
	

	Вземания по предоставен заем на  основния акционер
	3,809
	
	2,498

	В т.ч.лихва 
	9
	
	-


Дружеството няма сделки извън обичайната му дейност и такива, които се отклоняват от пазарните условия.

т.5. През отчетния период няма събития и показатели с необичаен за дружеството характер.

т.6. Информация за сделки, водени извънбалансово:
Към дата на издаване на годишния финансов отчет Българска роза Севтополис АД е страна по следните съдебни търговски дела:

· предявен иск от 2005 г. за неплатени задължения към търговски контрагент, ведно с прилежащите лихви в размер на 395 х. щ. д. Главницата в размер на 328 х. щ. д. е включена в баланса на дружеството (Приложение № 23). Направена е  допълнителна провизия  в размер на 50% за разликата между балансово отразеното задължение и сумата по иска (Приложение № 9 и 23), тъй като  съществува вероятност за негативен за дружеството резултат в хода на делото.
· предявен иск от 2006 г. за собственост на 254 кг. розово масло или алтернативно неговата себестойност в размер на 355 хил. щ. д. съвместно към ДЛ Българска Роза ЕООД и дружеството от страна на BL Finance company AG, Щвейцария;

т.7. Дружеството няма дялови участия и инвестиции в страната и чужбина.
т.8. Дружеството няма сключени договори за заем като заемополучател.
т.9. Информация за сключените от дружеството договори за заем като заемодател на свързани предприятия:

Предоставеният заем  на Софарма АД към 31.12.2007 г. е при следните условия:

	Кредитополучател:
	Софарма АД 

	Договорен размер на кредита
	3,800 х. лв.

	Лихвен процент:
	7 % годишен лихвен процент

	Падеж:
	31.12.2008 г.

	Обезпечение:
	Няма

	Цел на кредита:
	Оборотни средства

	Салдо
	3,809 х.лв.


Предоставеният заем  на Софарма АД към 31.12.2006 г. е при следните условия:

	Кредитополучател:
	Софарма АД 

	Договорен размер на кредита
	5,000 х. лв.

	Лихвен процент:
	6% годишен лихвен процент

	Падеж:
	31.08.2007 г.

	Обезпечение:
	Няма

	Цел на кредита:
	Оборотни средства


т.10. Средствата от извършената нова емисия ценни книжа са използвани за обезпечаване на инвестициите през 2007г.
т.11. Приходите от продажби бележат ръст от 10%, което е с 2% повече спрямо публикуваните прогнози. Дружеството не достигна прогнозната си печалба, поради промени в пазарните цени съобразно конюктурата на фармацевтичния пазар и негативните промени в обменния курс на щатския долар спрямо лева. Очакваните прогнози за стойността на активите и пасивите са преизпълнени с 34%.
т.12. Анализ и оценка на политиката относно управлението на финансовите ресурси.
Посочените по-долу група показатели обвързани с капиталовите ресурси определят темповете на възвращаемост на собствения и привлечения капитал  при формиране на финансовия резултат за съответната година.

	ПОКАЗАТЕЛИ
	2006 г.
	2007 г.

	
	х. лв.
	х. лв.

	Коефициент на финансова автономност 
	2.070
	4.696

	Коефициент на задлъжнялост   
	0.483
	0.213

	Коефициент на рентабилност на пасивите
	0.319
	0.337

	Коефициент на капитализация на активите
	0.104
	0.059


Коефициентите на рентабилност на пасивите за 2006г. и 2007г. характеризира положителна промяна към финансова стабилизация на дружеството, неговата способност да генерира  приходи и повишена ефективност на използваните капиталови ресурси.

Финансовата автономност на база собствен капитал на фирмата за 2007г. е с параметри, които дават необходимата устойчивост  на дружеството - на единица привлечен капитал съответстват 4,7 единици собствен. Реципрочният показател дълг към собствен капитал следва същата тенденция - на единица собствен капитал се пада незначителна задлъжнялост.

Коефициентът за рентабилност на приходите изразяващ се във възвращаемостта на единица приход при формиране на печалбата, за трите разглеждани години показва, че дружеството успява да поддържа едно добро ниво на генерирани приходи и печалба.

Коефициентът за ефективност на разходите поддържа ниво над единица и показва способността на дужеството да генерира достатъчно приходи, с които не само да покрие направените разходи, но и да осигури доходи.

Коефициентите на обща и бърза ликвидност  нарастват и през  2007г. спрямо предходните периоди. Нивата на стойностите (доста над единица) показват че дружеството  не среща трудности при погасяване на текущите си задължения с наличните краткотрайни активи.

Българска роза Севтополис АД провежда консервативна политика по управление на ликвидността, чрез  поддържане на  оптимален ликвиден запас парични средства и добра способност за финансиране на стопанската си дейност.
	 
	2006г.
	2007г.

	 
	BGN '000
	BGN '000

	Нетни парични потоци (използвани в) от оперативната дейност
	 2,244
	1,674

	Нетни парични потоци използвани в иневестиционната дейност
	 (7,830)
	(6,479)

	Нетни парични потоци (използвани в) от финансовата дейност
	 5,804
	5,031

	Нетно изменение на паричните средства и парични еквиваленти
	 218
	226


Собствените оборотни средства остават основен източник на финансиране както на производствената така и на инвестиционната дейност. Матуритета и своевременното осъществяване на плащанията се следи текущо от финансово-счетоводния отдел, като се поддържа ежедневна информация за наличните парични средства и предстоящите плащания. 

Дружеството управлява ликвидността на активите и пасивите си чрез задълбочен анализ на структурата и динамиката им и прогнозиране на бъдещите входящи и изходящи парични потоци.

т.13. Планираните инвестиции за 2008г. са в размер на 5,510х.лв. и основно са във връзка с :

· Поетапна подмяна на  действащи, но изцяло амортизирани производствени мощности в цех “Твърди лекарствени форми” чрез закупуване на ново технологично оборудване за 600х.лв.

· Доизграждане и пуск в редовна експлоатация на втора фаза цех “Фитохимия”- ново строителство и производствено оборудване за  3,160х.лв.

· ново строителство и основно преустройство на съществуващите сгради – 1,350х.лв. 

· доставка на ново лабораторно оборудване - 400х.лв.

Финансирането на  инвестиционната програма се осигурява изцяло със собствени оборотни средства.
т.14. През отчетния период няма настъпили промени в основните принципи за управление на дружеството.

т.15. Основните характеристики на системата на вътрешен контрол и управление на рискове:
В хода на обичайната си стопанска дейност дружеството е изложено на различни финансови рискове, най-важните от които са: пазарен риск (включващ валутен риск, риск от промяна на справедливата стойност и ценови риск), кредитен риск, ликвиден риск и риск на лихвено-обвързани парични потоци. За това общото управление на риска е фокусирано върху трудностите при прогнозиране на финансовите пазари и постигане минимизиране на потенциалните отрицателни ефекти, които могат да се отразят върху финансовите резултати и състояние на дружеството. Текущо финансовите рискове се идентифицират, измерват и наблюдават с помощта на различни контролни механизми, въведени, за да се определят адекватни цени на продуктите на дружеството и на привлечения от него заемен капитал, както и да се оценят адекватно пазарните обстоятелства на правените от него инвестиции и формите на поддържане на свободните ликвидни средства, без да се допуска неоправдана концентрация на даден риск.
Управлението на риска в дружеството се осъществява текущо от отдел “Финансово-счетоводен” съгласно политиката, определена от Съвет на директорите, който е разработил основните принципи на общото управление на финансовия риск, на базата на които са разработени конкретните (писмени) процедури за управление на отделните специфични рискове, като валутен, ценови, лихвен, кредитен и ликвиден, при използването на недеривативни инструменти.

1.Пазарен риск

1.1.Валутен риск

Към 31.12.2007 г. все още има съществена част признати валутни активи и пасиви, възникнали в предходни периоди, в щатски долари, които не са закрити (задължения към доставчици, вземания по специални договори). Поради това дружеството все още е изложено на валутен риск основно спрямо щатския долар. Валутният риск е свързан с негативното движение на валутниия курс на посочената валута спрямо българския лев. За да управлява валутният риск от бъдещите си стопански операции и признатите валутни активи и пасиви, деноминирани в щатски долари, дружеството целенасочено намалява откритата си нетна експозиция в тази валута и да пренасочва постепенно операциите си в евро или лева.

Валутен структурен анализ

	31 декември 2007 г.
	
	в EUR
	
	в USD
	
	в друга

валута
	
	в българс-ки лева
	
	Общо

	
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови активи
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Краткосрочни вземания
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вземания по специални договори
	
	-
	
	1,932
	
	-
	
	199
	
	2,131

	Вземания от свързани лица
	
	-
	
	-
	
	-
	
	4,734
	
	4,734

	Търговски  и други вземания
	
	-
	
	-
	
	-
	
	93
	
	93

	Парични средства и парични еквиваленти
	
	13
	
	1
	
	3
	
	538
	
	555

	Общо активи
	
	13
	
	1,934
	
	3
	
	5,563
	
	7,513

	Финансови пасиви
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Дългосрочни задължения
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Получени заеми
	
	1,436
	
	-
	
	-
	
	-
	
	1,436

	Краткосрочни задължения
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Краткосрочна част на дългосрочни заеми
	
	820
	
	-
	
	-
	
	-
	
	820

	Задължения към доставчици
	
	50
	
	542
	
	-
	
	280
	
	872

	Други задължения
	
	-
	
	-
	
	-
	
	53
	
	53


	Общо пасиви
	
	2,306
	
	542
	
	-
	
	332
	
	3,180


	31 декември 2006 г.
	
	в EUR
	
	в USD
	
	в друга

валута
	
	в българс-ки лева
	
	Общо

	
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови активи
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Краткосрочни вземания
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вземания по специални договори
	
	-
	
	2,505
	
	-
	
	-
	
	2,505

	Вземания от свързани лица
	
	-
	
	-
	
	-
	
	2,543
	
	2,543

	Търговски и други вземания
	
	-
	
	-
	
	-
	
	28
	
	28

	Парични средства и парични еквиваленти
	
	1
	
	5
	
	4
	
	319
	
	329

	Общо активи
	
	1
	
	2,510
	
	4
	
	2,890
	
	5,405

	Финансови пасиви
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Дългосрочни задължения
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Получени заеми
	
	2,254
	
	-
	
	-
	
	-
	
	2,254

	Краткосрочни задължения
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Краткосрочна част на дългосрочни заеми
	
	819
	
	-
	
	-
	
	-
	
	819

	Задължения към доставчици
	
	183
	
	557
	
	-
	
	195
	
	935

	Други задължения
	
	-
	
	-
	
	-
	
	62
	
	62

	Общо пасиви
	
	3,256
	
	557
	
	-
	
	257
	
	4,070


Анализ на валутната чувствителност 

Дружеството е основно с екпозиция към USD. В таблицата по-долу е представена валутната му чувствителност при 10% увеличение/намаление на текущите обменни курсове на българския лев спрямо щатския долар на база структурата на валутните активи и пасиви към 31 декември и при предположение, че се игнорира влиянието на останалите променливи величини. Ефектът е измерен и представен като влияние върху финансовия резултат след облагане с данъци и върху собствения капитал.
	
	
	USD
	

	
	
	2007
	
	2006
	

	
	
	BGN’000 
	
	BGN’000 
	

	Финансов резултат (печалба или  загуба)   +
	
	126
	
	166
	

	Собствен капитал – натрупани печалби  +          
	
	126
	
	166
	

	Финансов резултат (печалба или  загуба)    -
	
	(126)
	
	(166)
	

	Собствен капитал – натрупани печалби  -
	
	(126)
	
	(166)
	


При увеличение с 10% на курса на щатския долар спрямо българския лев крайният ефект върху печалбата на дружеството (след облагане)  за 2007 г. би бил увеличение с 126 х. лв. (9.8 %), съответно за 2006 г.- 166 х. лв. (10.3%), поради влиянието най-вече на вземанията по специални договори и задълженията към доставчици. Съответно същият ефект би имало и върху собствения капитал. 
При намаление с 10 % на курса на щатския долар спрямо българския лев крайният ефект върху печалбата на дружеството (след облагане) би бил равен и реципрочен на посочения по-горе при увеличението.

Ръководството е на мнение, че посоченият по-горе анализ на валутната чувствителност на база балансовата структура на валутните активи и пасиви отразява и валутната чувствителност на дружеството през 2007 г. и 2006 г.
1.2. Ценови риск

Продажните цени на дружеството са договорени основно в щатски долари. В този смисъл дружеството е изложено на специфичен ценови риск, тъй като не може да влияе върху валутния еквивалент на продажните цени, а едновременно е изложено на евентуално негативните промени в обменния курс на щатския долар спрямо лева. Тъй като основен клиент на дружеството е и основен акционер, това обстоятелство дава възможност за преразглеждане и актуализиране на цените спрямо промените на пазара и във валутния курс на щатския долар. 
Доставките на основни материали се извършва от основния акционер, като продажните им цени се договарят на база на актуалните пазарни цени на материалите. Дружеството е изложено на ценови риск в случай на драстичното изменение на международните цени на основните суровини и материали. Дружеството притежава потенциал за минимизиране на този риск чрез интензифициране на производствено технологичните процеси, респективно снижение на разходите за производство.
1.3.Справедливи стойности

Справедливата стойност най-общо представлява сумата, за която един актив може да бъде разменен или едно задължение да бъде изплатено при нормални условия на сделката между независими, желаещи и информирани контрагенти. Политиката на дружеството е да оповестява във финансовите си отчети справедливата стойност на финансовите активи и пасиви, най-вече за които съществуват котировки на пазарни цени. 

2.Кредитен риск

Основните финансови активи на дружеството са пари в брой и в банкови сметки, търговски и други краткосрочни вземания, вземания по специални договори. Кредитен риск е основно рискът, при който клиентите и другите контрагенти на дружеството няма да бъдат в състояние да изплатят изцяло и в обичайно предвидените срокове дължимите от тях суми по търговските и  кредитните  вземания. Търговските вземания са представени в баланса в нетен размер, след приспадане на начислените обезценки по съмнителни и трудносъбираеми вземания. Такива обезценки са направени където и когато са били налице събития, идентифициращи загуби от несъбираемост съгласно предишен опит.

Дружеството няма значителна концентрация на кредитен риск, с изключение на вземанията от свързани лица. Търговските взаимоотношения на дружеството през 2007г. са почти изцяло със Софарма АД (99.27 % от приходите от продажби на продукция), която е и основен акционер. За останалата част от клиентите продажбите се извършват предимно в брой.

Събираемостта на вземанията се контролира директно от изпълнителния директор. Дружеството няма политика да продава на разсрочено плащане. 

Събираемостта и концентрацията на вземанията се следи текущо, съгласно установената процедура за контрол. За целта ежедневно се прави преглед и от финансово-счетоводния отдел на откритите позиции по клиенти, както и получените постъпления, като се извършва равнение и анализ.

Паричните и разплащателни операции са ограничени до банки с висока репутация и ликвидна стабилност. Паричните средства в дружеството и разплащателните операции са съсредоточени в Юнионбанк АД и Райфайзенбанк АД, а кредитите в Уникредит Булбанк.

3.Ликвиден риск

Ликвидният риск се изразява в негативната ситуация дружеството да не бъде в състояние да посрещне безусловно всички свои задължения съгласно техния падеж. То провежда консервативна политика по управление на ликвидността, чрез която постоянно поддържа оптимален ликвиден запас парични средства, добра способност на финансиране на стопанската си дейност, включително чрез осигуряване и поддържане на адекватни кредитни ресурси и улеснения, постоянно контролно наблюдение на фактическите и прогнозни парични потоци по периоди напред и поддържане на равновесие между матуритетните граници на активите и пасивите на дружеството.
Матуритетен анализ

Анализът е изготвен на база на недисконтирани парични потоци и най-ранна дата, на която вземането, респективно задължението е изискуемо. Сумите включват главници и лихви.
Активите и пасивите на дружеството, групирани по остатъчен матуритет  от датата на баланса, са както следва:

	31 декември 2007
	на виждане
	
	до 1 м.
	
	 1-3 м.
	
	3-12 м.
	
	1-2 г.
	
	без матуритет
	
	Общо

	
	хил.лв.
	
	хил.лв.
	
	хил.лв.
	
	хил.лв.
	
	хил.лв.
	
	хил.лв.
	
	хил.лв.

	 Финансови активи 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Краткосрочни вземания 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Вземания по специални договори 
	                - 
	
	              - 
	
	         199 
	
	     1,932 
	
	 - 
	
	 - 
	
	       2,131 

	 Вземания от свързани лица по предоставени заеми 
	                - 
	
	          881 
	
	              - 
	
	     4,119 
	
	             - 
	
	              - 
	
	       5,000 

	 Търговски и други вземания 
	             86 
	
	              3 
	
	              - 
	
	             - 
	
	 - 
	
	             4 
	
	            93 

	 Парични средства и парични еквиваленти 
	           555 
	
	 - 
	
	 - 
	
	 - 
	
	 - 
	
	 - 
	
	          555 

	 Общо активи 
	          641 
	
	         884 
	
	        199 
	
	    6,051 
	
	             - 
	
	             4 
	
	       7,779 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Финансови пасиви 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Дългосрочни задължения 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Получени заеми 
	                - 
	
	              - 
	
	              - 
	
	             - 
	
	     1,519 
	
	              - 
	
	        1,519 

	 Краткосрочна част на дългосрочни заеми 
	                - 
	
	            81 
	
	         160 
	
	        702 
	
	             - 
	
	              - 
	
	           943 


	 Краткосрочни задължения 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Задължения към доставчици 
	           611 
	
	          225 
	
	           28 
	
	             - 
	
	             - 
	
	             8 
	
	           872 

	 Други задължения 
	             52 
	
	 
	
	 
	
	 
	
	 
	
	 
	
	             52 

	 Общо пасиви 
	          663 
	
	         306 
	
	        188 
	
	       702 
	
	    1,519 
	
	             8 
	
	       3,386 


	31 декември 2006 
	 на виждане 
	
	 до 1 м. 
	
	  1-3 м. 
	
	 3-12 м. 
	
	 1-2 г. 
	
	 2-5 г. 
	
	 без матуритет 
	
	 Общо 

	
	 хил.лв. 
	
	 хил.лв. 
	
	 хил.лв. 
	
	 хил.лв. 
	
	 хил.лв. 
	
	 хил.лв. 
	
	 хил.лв. 
	
	 хил.лв. 

	 Финансови активи 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Краткосрочни вземания 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Вземания по специални договори 
	                - 
	
	              - 
	
	              - 
	
	     2,505 
	
	             - 
	
	              - 
	
	                - 
	
	    2,505 

	 Вземания от свързани лица по предоставени заеми 
	                - 
	
	            13 
	
	              - 
	
	     2,630 
	
	             - 
	
	              - 
	
	                - 
	
	    2,643 

	 Търговски вземания, вкл.и от свързани лица 
	               8 
	
	          - 
	
	              - 
	
	          10 
	
	          10 
	
	              - 
	
	                - 
	
	          28 

	 Парични средства и парични еквиваленти 
	           329 
	
	              - 
	
	              - 
	
	             - 
	
	             - 
	
	              - 
	
	                - 
	
	       329 

	 Общо активи 
	          337 
	
	           13 
	
	              - 
	
	    5,145 
	
	          10 
	
	              - 
	
	                - 
	
	    5,505 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Финансови пасиви 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Дългосрочни задължения 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Получени заеми 
	                - 
	
	              - 
	
	              - 
	
	             - 
	
	     1,827 
	
	         633 
	
	                - 
	
	    2,460 

	 Краткосрочни задължения 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	 Краткосрочна част на дългосрочни заеми 
	                - 
	
	            84 
	
	         166 
	
	        737 
	
	             - 
	
	              - 
	
	                - 
	
	       987 

	 Задължения към доставчици 
	           777 
	
	          158 
	
	 - 
	
	 - 
	
	             - 
	
	              - 
	
	                - 
	
	       935 

	 Други задължения 
	             62 
	
	              - 
	
	              - 
	
	             - 
	
	             - 
	
	              - 
	
	                - 
	
	          62 

	 Общо пасиви 
	          839 
	
	         242 
	
	        166 
	
	       737 
	
	    1,827 
	
	        633 
	
	                - 
	
	    4,444 


4.Риск на лихвено-обвързани парични потоци

Като цяло дружеството няма значителна част лихвоносни активи, с изключение на паричните средства и вземанията по предоставени краткосрочни заеми на свързани лица. Затова приходите и оперативните парични потоци са в голяма степен независими от промените в пазарните лихвени равнища. Дружеството е изложено на известен лихвен риск от предоставен  краткосрочен заем на свързани лица - с фиксиран лихвен процент, но отношенията на свързаност дават възможност то да направи предоговаряне в случай на необходимост поради значителни и резки негативни промени в лихвените равнища.

Същевременно дружеството е изложено на незначителен лихвен риск от своите дългосрочни и крaткосрочни заеми с плаващ лихвен процент, който се променя с промяната на пазарните проценти.

Дружеството не е изложено на лихвен риск от своите краткосрочни задължения, защото те са обичайно търговски  и безлихвени.

Лихвен анализ
	31 декември 2007 г.
	
	с плаващ лихвен %
	
	с фиксиран лихвен %
	
	безлихвени
	
	Общо

	
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови активи
	
	547
	
	3,800
	
	3,166
	
	7,513

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови пасиви
	
	2,256
	
	-
	
	924
	
	3,180


	31 декември 2006 г.
	
	с плаващ лихвен %
	
	с фиксиран лихвен %
	
	безлихвени
	
	Общо

	
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000
	
	BGN’000

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови активи
	
	306
	
	2,498
	
	2,601
	
	5,405

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансови пасиви
	
	3,073
	
	-
	
	997
	
	4,070


Ръководството на дружеството текущо наблюдава и анализира неговата експозиция спрямо промените в лихвените равнища. Финансовите активи с плаващ лихвен процент представляват текущи сметки в банки и лихвите по тях се определят едностранно от банката контрагент, като същите не са в пряка зависимост от промените в пазарните лихвени нива. В случай на негативни промени, дружеството може да промени банката контрагент във всеки един момент. Финансовите активи с фиксиран лихвен процент представляват краткосрочен заем към основния акционер. Дружествата се стремят да поддържат пазарни нива по тези заеми, доколкото същите представляват сделки между свързани лица. В случай на промени в пазара, тези нива се предоговарят.

Основно дружеството има открит лихвен риск към промените на пазарните лихви по еврови заеми, поради съществуващата експозиция по дългосрочен заем от Уникредит Булбанк АД. В случай на съществена негативна промяна на лихвените нива, дружеството разполага с достаъчно ликвидни средства същият да бъде погасен предсрочно.
5. Управление на капиталовия риск

С управлението на капитала дружеството цели да създава и поддържа  възможности то да продължи да функционира като действащо предприятие и да осигурява съответната възвръщаемост на инвестираните средства на акционерите, стопански ползи на другите заинтересовани лица и участници в неговия бизнес, както и да поддържа оптимална капиталова структура, за да се редуцират разходите за капитала.

Дружеството текущо наблюдава осигуреността и структурата на капитала на база съотношението на задлъжнялост. Това съотношение се изчислява между нетния дългов капитал към общата сума на  капитала. Нетният дългов капитал се определя като разлика между всички привлечени заемни средства (краткосрочни и дългосрочни) така, както са посочени в баланса и паричните средства и парични еквиваленти. Общата сума на  капитала е равна на собствения капитал и нетния дългов капитал. 

Политиката на дружеството е да поддържа оптимално ниво на капитал с цел да може да осигурява необходимите средства – дългосрочни и краткосрочни за бъдещото си развитие.

Съотношенията на задлъжнялост на база структурата на капитала към 31 декември, са както следва:

	
	
	
	2007
	
	2006

	
	
	
	BGN’000
	
	BGN’000

	
	
	
	
	
	

	Общо дългов капитал, т.ч.: 
	
	
	      2,256 
	
	       3,073 

	Заеми от трети лица (банки) (Приложение №20)
	
	
	       2,256 
	
	        3,073 

	Намален с: паричните средства и парични еквиваленти (Приложение № 18)
	
	
	       (555)
	
	        (329)

	Нетен дългов капитал
	
	
	      1,701 
	
	       2,744 

	Общо собствен капитал (Приложение № 19)
	
	
	    17,727 
	
	     10,423 

	Общо капитал
	
	
	    19,428 
	
	     13,167 

	Съотношение на задлъжнялост
	
	
	      0.088 
	
	0.208


6. Справедливи стойности

Справедливата стойност най-общо представлява сумата, за която един актив може да бъде разменен или едно задължение да бъде изплатено при нормални условия на сделката между независими, желаещи и информирани контрагенти. Политиката на дружеството е да оповестява във финансовите си отчети справедливата стойност на финансовите активи и пасиви, най-вече за които съществуват котировки на пазарни цени. 

Справедливата стойност на финансовите инструменти, които не се търгуват на активни пазари се определя чрез оценъчни методи, които се базират на различни оценъчни техники и предположения на ръководството, направени на база пазарните условия към датата на баланса. Котирани пазарни цени или котировки на дилъри за подобни инструменти са използват за дългосрочни дългове. Други техники, като тези на дисконтираните парични потоци, се използват за определянето на останалите инструменти. 

Концепцията за справедливата стойност предполага реализиране на финансови инструменти чрез продажба. В повечето случаи, особено по отношение на търговските вземания и задължения, кредитите и депозитите, дружеството очаква да реализира тези финансови активи и  чрез тяхното цялостно обратно изплащане или респ. погасяване във времето. Затова те се представят по тяхната амортизируема стойност.

Също така голямата част от финансовите активи и пасиви са или краткосрочни по своята същност (търговски вземания и задължения, краткосрочни заеми), или са с плаващ лихвен процент  (дългосрочни привлечени заеми) и поради това тяхната справедлива стойност е приблизително равна на балансовата им стойност. Изключение от това правило са вземанията по специални договори, които са обезценени до възстановимата им стойност. 

Ръководството на дружеството счита, че при съществуващите обстоятелства представените в баланса оценки на финансовите активи и пасиви са възможно най-надеждни, адекватни и достоверни за целите на финансовата отчетност.

т.16. С решение 2825/09.08.07г на Старозагорски окръжен съд се вписват нови обстоятелства - освобождаване на член на СД Илиян Славов Колев и избор на член на СД БойкоЦветков Ботев.

т.17. Изплатените възнаграждения на членовете на съвета на директорите за финансовата 2007 година са в размер на 40 хил.лв. (2006г.: 40 хил.лв.). Членовете на съвета на директорите не са получавали непарични възнаграждения за последната финансова година (2006г.: също).

т.18. Информация за притежаваните от членовете на Съвета на директорите акции на дружеството:
	Съвет на директорите
	Брой акции към 31.12.2006г.
	Брой акции към 31.12.2007г.

	инж.Минко Иванов Минков
	55,000
	110,000

	инж.Илиян Славов Колев
	7,000
	-

	инж.Росен Пенев Георгиев

        Бойко Цветков Ботев                                
	328

-
	656
-


т.19. Няма договорености, в резултат на които в бъдещ период могат да настъпят промени в относителния дял акции или облигации от настоящи акционери или облигационери.

т.20. Няма висящи съдебни, административни  или арбитражни производства, касаещи задължения или вземания на дружеството в размер на най-малко 10 на сто от собствения му капитал.

т.21. Данни за директора за връзки с инвеститора:

Видьо Видев - тел. 043162885, адрес за кореспондениця - гр.Казанлък, бул. „23 Пехотен шипченски полк” №110.

»» „Софарма Поланд” ООД 

Дружеството извършва изследване на пазара и общественото мнение в Полша като изпълнява основно поръченията на акционерите и през 2007г. съсредоточава дейността си в три основни направления:

· Организиране на реклама и маркетинг с цел запазването и увеличаване на присъствието на продуктите на „Софарма” АД на пазара.

· Сътрудничество с фирма JPZ в областта на регистрацията.
· Сътрудничество със съответните власти в областта на информацията и мониторинга на лекарствената безопасност.
Резултати от дейността

Приходите на дружеството за 2007г. възлизат на 391 хил.лв., което е с 62% по-малко от предходната година. Дружеството отчита загагуба от 65 хил.лв.(при печалба от 14 хил.лв. за 2006г.) Разходите намаляват с 596 хил.лв. (или с 59%), основно в частта на външни услуги (с 484 хил.лв).

Нетекущи активи няма. Текущите активи се увеличават с 27%, главно в частта на търговските вземания (с 35 хил.лв) и други текущи вземания (с 8 хил.лв.), а се намаляват паричните средства (с 18 хил.лв).

Собственият капитал се намалява със загубата от текущата година. Дружеството няма нетекущи задължения. Текущите задължения се увеличавата с 55 хил.лв. основно в частта на търговски задължения (с 55 хил.лв.).
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»» „Електронкомерс” ЕООД 
През 2007г. дружеството извършва търговия в следните направления:

*Продажби на промишлени радиоизотопни източници -  дружеството успя да постигне 177% ръст на обема на продажбите на промишлени Ir-192 източници за дефектоскопия спрямо предходната година (72 хил.лв. за 2007г. спрямо 26 хил.лв за 2006г.), с пазарен дял около 60% от продажбите в страната.
* Продажби на радиоактивни лекарствени продукти и медицински изделия - дружеството се утвърди като основен доставчик на радиоактивни лекарствени продукти и медицински изделия в страната и постигна ръст в продажбите около 69% спрямо предходната година (1 037 хил.лв. за 2007г. спрямо 614 хил.лв за 2006г.), с пазарен дял около 95% от продажбите в страната.

*Маркетиране на гамастерилизационните услуги на цех „Булгама” на „Софарма” АД. Със съдействието на дружеството, гама облъчвателят на „Софарма” АД бе презареден със свежи радиоактивни източници, с което бе повишен около 8 пъти производствения му капацитет. Тече процедура на лицензиране за облъчване на храни, с което ще бъдат привлечени нови външни потребители.
Инвестициите бяха свързани с лицензирането на дружеството като търговец на едро с лекарства и с медицински изделия, както и за сервизна дейност с източници на йонизиращи лъчения.

Резултати от дейността

Приходите от продажби (1 147 хил.лв.) за 2007г. бележат ръст от 61% спрямо 2006г. (710 хил.лв.) Разходите за дейността в размер на 1 058 хил.лв. (при 700 хил.лв. за 2006г.) нарастват с 51% като най-голям дял имат балансовата стойност на продадените стоки – 813 хил.лв. (при 456 хил.лв. за 2006г.). Дружеството отчита нетна печалба от 80 хил.лв. за 2007г. (при 5 хил.лв. за 2006г.)
Активите бележат ръст от 51% спрямо 2006г., като най-голям дял имат паричните средства (55%), които се увеличават със 112 хил.лв. спрямо 31.12.2006г. От текущите вземания най-голям дял имат вземанията от клиенти (57%) – 96 хил.лв. (при 62 хил.лв. за 2006г.) и предоставените гаранции за добро изпълнение (43%) – 72 хил.лв. (при 35 хил.лв за 2006г.).

Собственият капитал е в размер 363 хил.лв. и е нараснал с 28% в частта на реализираната печалба. Към 31.12.2007г. дружеството няма нетекущи задължения. Текущите задължения нарастват 2 пъти (от 104 хил.лв. за 2006г на 223 хил.лв. за 2007г.), като най- висок ръст имат задълженията към доставчици – 162 хил.лв. (при 78 хил.лв за 2006г.) и 30 хил. лв. ДДС за внасяне за м. 12.2007г.
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Допълнителна информация от Приложение №10 към Наредба №2 за проспектите при публично предлагане и допускане до търговия на регулиран пазар на ценни книжа и разкриване на информация от публичните дружества и други емитенти на ценни книжа
т.1. Структура на приходите:
в хил.лв.
	Наименование
	2006 год
	2007 год
	% изменение

	Общ обем продажби, в т.ч.
	710
	1147
	161

	- продажби на стоки, в т.ч.
	665
	1109
	167

	   - медицински изотопи
	614
	1034
	168

	   - промишлени изотопи
	26
	72
	277

	   - апаратура
	25
	3
	12

	- услуги
	45
	35
	78


т.2. Приходи по основни категории дейности, клиенти и доставчици: 

· всички продажби са реализирани на вътрешния пазар (няма износ);

· основен клиент – министерство на здравеопазването – 71% от общия обем продажби (сключени договори за доставка на радиофармацевтици). 
· основен доставчик – General Electric Healthcare – 64% от доставките през 2007г.
т.3. Договор за абонаментно сервизно обслужване с НСБАЛО ЕАД, гр. София – за 584 х.лв

т.4. Сделки, сключени между дружеството и свързани лица:
· Софарма АД – клиент – 16 118 лева комисионно възнаграждение за стерилизация;

· Софарма АД – доставчик – 31 847 лева за услуги и наеми.

Сделките не се отклоняват нито от предмета на дейност на дружеството, нито от обичайните параметри на сделки между несвързани лица.

Дружеството има сключени следните договори със Софарма АД

· комисионен договор за внос и презареждане на гама облъчвателна установка на СОФАРМА с радиоактивни източници Кобалт-60 – на стойност 14 хил.лв. 

· комисионен договор за гама облъчване на медицинска и друга продукция в гама облъчвателната установка на СОФАРМА – на стойност 2 хил.лв.
т.5. Договор за абонаментно сервизно обслужване с НСБАЛО ЕАД, гр. София – за 584 х.лв. В резултат на този договор, който има еднократен характер, се очаква приходите от продажби и печалбата на дружеството да нарастнат.

т.6. За отчетния период няма водени извънбалансово сделки.
т.7. Дружеството притежава 100 акции от „Електрон Консорциум” АД, гр. София, представляващи около 0,09% от капитала на „Електрон Консорциум”.
т.8. Дружеството не е сключвало и няма сключени договори за получаване на заем, нито е поемало или предоставяло гаранции по чужди договори за заем.
т.9. Дружеството не е сключвало и няма сключени договори за предоставяне на заем. Дружеството е представяло гаранции за изпълнени по смисъла на ЗОП на възложителите на обществени поръчки за доставка на радиофармацевтици (МЗ, държавни и общински болници).
т.10. През отчетния период няма извършена емисия от ценни книжа.
т.11. За 2007г. дружеството преизпълнявя предварителните прогнози.
т.12. Дружеството е в състояние да се самоиздържа (коеф. на обща ликвидност – 2.30 и коеф. на платежоспособност – 2.19, т.е. по- големи от единица за 2007г).
т.13. Очакваните инвестиционни намерения зависят от получаването на лиценз за сервизна дейност от агенцията за ядрено регулиране във връзка с развивянето на новата дейност за дружеството – сервиз на ядрено медицинска апаратура.
т.14. Няма промени в основните принципи за управление на дружеството.

т.15. В хода на обичайната си дейност дружеството може да бъде изложено на различни финансови рискове, най- важните от които са валутен риск, кредитен риск и ликвиден риск. Общото управление на риска е насочено към минимизиране на потенциалните отрицателни ефекти, които биха могли да се отразят върху финансовите резултати. Финансовите рискове текущо се идентифицират, измерват и наблюдават, за да се определят конкурентни цени на стоките и услугите, предоставяни от дружеството.

По- долу са описани различните видове рискове, на които е изложено дружеството при осъществяване на търговските му операции, както и възприетия подход при управлението на тези рискове.
· Валутен риск - Дружеството не е изложено на валутен риск, защото разплащанията с външните доставчици се извършва в евро, а сделките с купувачите са в български лева.

· Търговски риск – неопределеността с цените на радиофармацевтиците, които се регистрират от производителя, предопределя значителен риск от рязко влошаване на финансовите показатели на дружеството. В това направление се водят регулярни консултации с производителя относно разумните нива на цените и търговските отстъпки.

· Транспортен риск – дружеството няма резерви по отношение на транспортни средства и на капацитет за превоз на евентуално повишен транспортен индекс на радиоактивните опаковки. След публикуването на новата обществена поръчка на МЗ за 2008 год., може да се наложи оборудване на още един автомобил.

· Кредитен риск - Кредитен риск е основно рискът, при който клиентите на дружеството няма да бъдат в състояние да изплатят изцяло и в обичайно предвидените срокове дължимите от тях суми по търговските вземания. Дружеството няма значителна концентрация на кредитен риск, тъй като установената политика за извършване на плащанията от страна на контрагентите е погасяване на същите в рамките на  30 - 90 дни. До 31.12.2007г и понастоящем дружеството не е ползвало банков кредит, нито е предоставяло кредит. Разплащанията с клиенти и доставчици се осъществяват предимно по банков път чрез банки с висока репутация и ликвидна стабилност.


· Ликвиден риск – дружеството е в състояние да посрещне безусловно всички свои задължения съгласно техния падеж (коефициент на ликвидност > 1). Управлението на този риск се извършва чрез планиране на паричните потоци и гарантиране на погасяване на задълженията от потоци от стопанската дейност.

т.16. Дружеството е ЕООД и има само един управител.

т.17. Управителят е получил брутно възнаграждение за 2007г. в размер на 24 х.лв. (12 х 2000 лв).
т.18. Дружеството не е публично

т.19. Няма договорености, в резултат на които в бъдещ период могат да настъпят промени в относителния дял акции или облигации от настоящи акционери или облигационери.

т.20. Няма висящи съдебни, административни  или арбитражни производства, касаещи задължения или вземания на дружеството в размер на най-малко 10 на сто от собствения му капитал.

т.21. Няма директор за връзки с инвеститорите.
»» „Биофарм инженеринг” АД 

Производствената дейност на дружеството се осъществява в две направления:
· производство на ветеринарни ваксини (в-на против антракс, бруцелоза преживни, туберкулин говежди, туберкулин птичи и др. );
· производство на  инфузионни разтвори (натриев хлорид различни разфасовки и рингер).

Ръстът на продажбите през 2007г. в стойностно изражение е 53,7% спрямо 2006г., като продажбите от ветеринарно производство нарастват с 39,6%, а от инфузионните разтвори - със 71,6%. Основен клиент за ветеринарното производство за 2007г. е НВМС -100 %, а за инфузионните разтвори – са болниците.
Резултати от дейността

През 2007г. „Биофарм инженеринг” АД приключва със загуба от 368 хил.лв. предимно от продажбата на инфузионни разтвори, поради конюнктурата на пазара.

Разходите по икономически елементи се увеличават с 40% основно в частта на разходите за външни услуги (със 130%), разходите за материали (с 86%, дължащо се на увеличение на производството), разходите за амортизации (с 26% свързано с преоценката на ДМА в началото на 2007г.) и разходите за персонала (с 15%). Измененията на наличностите от продукция и незавършено производство са в посока на увеличение с 281 хил.лв. Нетните финансови разходи се намаляват с 8 хил.лв.
Общите активи към 31.12.2007г. бележат увеличение спрямо 2006г. с 3% като нетекущите активи се намаляват с 8%, което се дължи на преоценка на ДМА. С най-голям дял 99% (или 4 874 хил.лв.) в нетекущите активи са имоти, машини и оборудване.
Текущите активи се увеличават с 579 хил.лв., като най-голямо е увеличението на паричните средства и парични еквиваленти – с 561 хил-лв., материалните запаси се увеличават със 102 хил.лв., а другите вземания и вземанията от свързани лица намаляват с 88 хил.лв.

Собствения капитал на дружеството през 2007г. намалява с 368 хил.лв. поради увеличаване на натрупаните загуби. Нетекущите задължения намаляват с 3 845 хил.лв. предимно от намаление на заемите от свързани лица (с 3 816 хил.лв). Текущите задължения се увеличават с 4 393 хил.лв. основно в частта на задължения към свързани предприятия (с 4 304 хил.лв.).
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Допълнителна информация от Приложение №10 към Наредба №2 за проспектите при публично предлагане и допускане до търговия на регулиран пазар на ценни книжа и разкриване на информация от публичните дружества и други емитенти на ценни книжа
т.1. Информация за продажбите по основни категории стоки:
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т.2. Продажбите са само за вътрешен пазар. Основен клиент за ветеринарното производство за 2007г. е НВМС -100 %, а за инфузионните разтвори – са болниците (чрез дистрибутора „Софарма трейдинг” АД, който е дъжерно дружество на „Софарма” АД).

т.3. Обществената поръчка от НВМС осигури 56% от приходите на дружеството за 2007г.

т.4. През отчетния период няма сключени сделки извън обичайната дейност на дружеството. 
т.5. Няма събития и показатели с необичаен за дружеството характер.
т.6. Няма сделки, водени извънбалансово.
т.7. Дружеството няма дялови участия и инвестиции в страната и в чужбина.
т.8. Дружеството е получило търговски заеми от компанията майка с условия, посочени на стр. 28 – 30 от настоящия доклад. Задълженията на дружеството по заеми от Софарма възлизат на 4 334 хил.лв.
т.9. През отчетния период дружеството няма сключени договори за заем като заемодател със свързани лица.
т.10. Няма извършена нова емисия ценни книжа.
т.11. Няма предварителни прогнози за финансови резултати.
т.12. Дружеството обслужва задълженията си редовно и управлява финансовите си активи посредством система за управление на финансовия риск.
т.13. Дружеството има инвестиционна прогрома на стойност 1 млн.лева за изграждането на нови лаборатории, която ще бъде реализирана през 2008г. – 2009г. Финансирането ще бъде осигурено чрез собствени средства от стопанска дейност и чрез увеличение на капитала.

т.14. Няма промени в основните принципи за управление на дружеството.

т.15. В хода на обичайната си дейност дружеството може да бъде изложено на различни финансови рискове. Общото управление на риска е насочено към минимизиране на потенциалните отрицателни ефекти, които биха могли да се отразят върху финансовите резултати. Финансовите рискове текущо се идентифицират, измерват и наблюдават, за да се определят конкурентни цени на стоките и услугите, предоставяни от дружеството.

т.16. През отчетния период не са извършвани промени в управителния орган на дружеството.
т.17. Начислените разходи за ключовия управленчески персонал през 2007г. са в размер на 96 х.лв. като включват възнаграждения и осигуровки на Съвет на директорите и Изп. директор.
т.18. Дружеството не е публично

т.19. Няма договорености, в резултат на които в бъдещ период могат да настъпят промени в относителния дял акции или облигации от настоящи акционери или облигационери.

т.20. Няма висящи съдебни, административни  или арбитражни производства, касаещи задължения или вземания на дружеството в размер на най-малко 10 на сто от собствения му капитал.

т.21. Няма директор за връзки с инвеститорите.

»» „Софарма Трейдинг” АД
Пазарният дял на „Софарма Трейдинг” АД, според IMS България, за месец Декември 2007г. е 20% в стойност за целия пазар (нараснал с 41% спрямо м. Декември 2006г.), като за аптечен пазар относителният дял е 18.8%, а за болничния - е 26.5%.
За цялата 2007г. „Софарма Трейдинг” АД реализира продажби на стоки в размер на 259 290 хил. лева, което представлява 90% ръст спрямо 2006г.
	Група клиент
	Общи продажби 

2006 г.
	Общи продажби

 2007 г.
	Ръст

	АПТЕЧЕН ПАЗАР
	90 707 хил. лв.
	149 223 хил. лв.
	65 %

	БОЛНИЧЕН ПАЗАР
	32 693 хил. лв.
	51 128 хил. лв.
	56 %

	ТЪРГОВЕЦ НА ЕДРО
	13 238 хил. лв.
	58 883 хил. лв.
	345 %

	Grand Total


	136 638 хил. лв.
	259 290 хил. лв.
	90 %

	 


	 
	 
	 

	Група клиент
	Относителен дял 

2006 г.
	Относителен дял

 2007 г.
	 

	АПТЕЧЕН ПАЗАР
	66 %
	58 %
	 

	БОЛНИЧЕН ПАЗАР
	24 %
	20 %
	 

	ТЪРГОВЕЦ НА ЕДРО
	10 %
	22  %
	 




Основен акцент в развитието на продажбите през 2007г. бе поставен в сегмента Частни аптеки. В компанията бе извършено цялостно преструктуриране на Търговския екип и бе изградена структура от Регионални мениджъри Продажби във всеки Дистрибуционен център, ръководещи дейността на екип от високо мотивирани дилъри и търговски представители. Поставено бе началото на дългосрочни търговски взаимоотношения с по-голямата част от основните търговци на дребно – аптеки. 

В сегмента болничен пазар „Софарма Трейдинг” АД заздрави своите позиции на пазарен лидер и успя да увеличи продажбите си с 56 %. Основните фактори за ръста са финансовата стабилност на компанията и възможността да отговори на нуждите от финансиране на сектора, както и добрите взаимоотношения с фирми производители.

Големият ръст в сегмента Търговци на едро е резултат от факта, че от октомври 2006г. „Софарма Трейдинг” АД изпълнява функцията „pre-wholesaler” на продуктите на „Софарма” АД в рамките на националния пазар.
В разпределението на продажбите между лекарства и нелекарствени средства и през 2007г. доминират продуктите лекарства с относителен дял от 96 %, които имат и по-ускорен ръст през 2007г. спрямо предходната година.
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Вече и в българския фармацевтичен пазар се забелязва световната тенденция за увеличаване на потреблението на хранителни добавки, витамини, медицинска козметика, както и насочването на това потребление, заедно със средствата за лична хигиена към аптеките. С цел усвояване на този потенциал и стимулиране развитието на сегмента, „Софарма Трейдинг” АД планира развитието на нова Дивизия Нелекарствени средства в рамките на отдел Продажби Аптечен пазар. Философията на това ново направление е свързана с фокус върху най-бързо развиващата се категория в сектора и изграждане на портфолио от ексклузивно дистрибутирани брандове.
„Софарма Трейдинг” АД има 7 Регионални дистрибуционни центъра, които извършват продажби на стоки към клиенти – аптеки и медицински заведения. Чрез централния си склад в София, бул. „Рожен” № 16 компанията снабдява Регионалните центрове и извършва продажби към други търговци на едро. В този склад се извършват и услугите по договори за преддистрибуция. Разпределението на продажбите по Регионални дистрибуционни центрове е както следва:
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Водещият регионален офис е София с 43 % дял, а В.Търново, Бургас и Пловдив са складовете с най-голям потенциал за бъдещо развитие.

Резултати от дейността

„Софарма Трейдинг ” АД приключи 2007г. с нетна печалба в размер на 790 хил. лв., което е увеличение с 466 хил. лв в сравнение с 2006г.

Факторите, оказващи влияние върху печалбата са основно значителното увеличение на приходите от продажба на стоки и приходите от услуги, които компенсират реализирания ръст на разходите.

Върху размера на приходите на дружеството най-голямо влияние имат приходите от продажба на стока. Те заемат 98% от приходите за 2007г., като увеличението им спрямо базовият период е с 90% (122 653 хил.лв).

Брутната печалба, реализирана от продажби на стоки се увеличава от 7 682 хил. лева през 2006г. на 10 189 хил. лева за 2007г. В относителна стойност реализираната надценка намалява от 5,96% на 4,51% през текущата година спрямо предходната. Основната причина е свързана с ефекта от продължаващата ценова конкуренция на аптечен пазар и увеличения относителен дял на ниско рентабилния канал от продажби към търговци на едро. Другите доходи от дейността се увеличават с 2 824 хил.лв. като определящо значение имат приходите от преддистрибуция в размер на 2 216 хил.лв., и печалба от продажба на дълготрайни активи, която се увеличава с 351 хил.лв.

Разходите за дейността за 2007г. се увеличават със 74% спрямо 2006г. С най-голям дял от разходите за дейността са разходите за заплати (46%), които се увеличават с 3 059 хил.лв, което се дължи на увеличението на персонала от 417 на 608 души и актуализация на възнагражденията спрямо пазарните нива.

Следват разходите за материали (с дял 15%), които се увеличават с 826 хил.лв. С най-голям дял в разходите за материали е горивото за автомобили (43%), което нараства с 322 хил.лв. в резултат на увеличените транспортни маршрути за постигане на национално покритие, и в резултат на реализирания ценови ръст на горивото през годината. В групата материали следват канцеларски материали (14%), резултат от значителния документооборот в компанията и ел.енергия (11%), които съответно нарастват със 161 хил.лв.и 135 хил.лв.спрямо 2006г.

Разходите за външни услуги имат относителен дял от 13% и нарастват с 543 хил.лв. В тази група най-голям относителен дял имат разходите за наеми (24%), които нарастват с 384 хил.лв. спрямо 2006г. Увеличението на разходите е свързано с наемане на допълнителни складово-логистични бази в София, Бургас и Враца, за обезпечаване ръста на оборота и постигането на национално покритие на дистрибуцията. По относителен дял следват разходите за комуникации (23%), които са еластични на ръста на продажбите и клиентите, поради факта че основната част от заявките се получават по телефон.

Други разходи за дейността (с дял 10%) нарастват с 620 хил.лв. В относителен дял 35 % (или 714 хил.лв.) от тази група са разходите за брак на стоки, породен от прехвърлянето на срочни позиции в процеса на консолидиране на дистрибуцията в групата Софарма.

Разходите за амортизации (с дял 7%) нарастват с 99хил.лв.

Изменението на нетните финансови разходи в посока на увеличение със 151 хил.лв. са в резултат от измененията в приходно-разходните операции от курсови разлики и лихвите от банкови заеми и приходите от лихви. Най-голям относителен дял имат разходите за лихви по кредити, които поради подобряване на договорените финансови условия намаляват с 92 хил.лв. Това намаление до голяма степен се компенсира от намаление в приходите от лихви със 135 хил.лв. Останалата част от увеличението на нетните финансови разходи е резултат от увеличените разходи за банкови такси и комисионни.

През 2007г. „Софарма Трейдинг” АД увеличава основният капитал от 20 000 хил.лв. на 30 000 хил.лв. В частта на резервите увеличение се реализира в преоценъчния резерв с 2 963 хил.лв. в резултат на извършена преоценка на активите на компанията. В резултат на всички изменения в структурата на собствения капитал той нараства до 43 930 хил. лв.

Относителният дял на основния капитал в структурата на собствения капитал достигна 69%. Изменението на собствения капитал е в посока на увеличение с 50% към 31.12.2007г. спрямо 31.12.2006г.

Изменения има и в задълженията на дружеството в частта им:

*нетекущите пасиви се увеличават с 2 285 хил.лв. до 2 968 хил.лв.
*текущите пасиви намаляват с 2 894 хил.лв. до 82 625хил.лв.

„Софарма Трейдинг” АД има договори за кредит с „Райфайзенбанк”АД „Уникредит Булбанк”АД, „SG Eкспресбанк”АД. Общата сума на задълженията към банки към 31.12.2007г. е в размер на 14 535 хил.лева. През последното тримесечие на 2007г. компанията удължи срока на оборотния си кредит от „Райфайзенбанк” АД до 24.03.2009 г.

През периода януари – декември 2007г. активите на дружеството се увеличават със 12 203 хил.лв. или с 10% спрямо базисния период. От общите активи 14% се падат на нетекущи активи, които се увеличават с 4 244 хил.лв. От тях с най-голям дял са материалните активи 99%.
Текущите активи се увеличават в абсолютна стойност с 7 959 хил.лв. и относителна стойност с 8%. Най-голям дял от 53% заемат вземанията, които се увеличават с 4 633 хил.лв. или 8% спрямо базисния период. Материалните запаси заемат 43% от текущите активи и се увеличават с 2 762 хил.лв. или 6%, основно в частта на стоки.

„Софарма Трейдинг” АД приключва 2007г. в посока на увеличение на наличността на парични средства и еквиваленти с 564 хил.лв и към 31.12.2007 те са в размер на 3 843хил.лв.
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Допълнителна информация от Приложение №10 към Наредба №2 за проспектите при публично предлагане и допускане до търговия на регулиран пазар на ценни книжа и разкриване на информация от публичните дружества и други емитенти на ценни книжа
т.1. Всички продажби на „Софарма Трейдинг” АД за 2007г. са реализирани на територията на Р.България. Дружеството осъществява продажбите си чрез две основни направления за продажби – Аптечен Пазар и Болничен пазар. Търговският екип на аптечен пазар се състои от 26 търговски представители, извършващи представяне на услугите и продуктите на Дружеството, договаряне на търговски условия в клиенти аптеки и 70 дилъри, приемащи заявки от клиенти по телефон или електронна поща. Търговският екип на болничен пазар се състои от 5 души Регионални мениджъри продажби, осъществяващи комуникацията с фармацевти и доктори от медицински заведения и екип от 5 души осъществяващ подготовката на документите за участие в обществени поръчки за избор на доставчик на лекарства и консумативи.

В допълнение към дистрибуцията на продукти до търговци на дребно „Софарма Трейдинг” АД осъществява и продажби на едро към други Търговци на едро с лекарства и предлага услуги по складиране и логистично обслужване. През цялата 2007г. водещо място имат продажбите на аптечен пазар с относителен дял за цялата година в размер на 58 %. На стр.61 са посочени стойността, динамиката и относителния дял на основните направления в приходите от продажби на стоки за 2007г.
т.2. По отношение на структурата на продажбите по производители може да се направи изводът, че структурата на продажбите на „Софарма Трейдинг” АД по производители, е в съответствие със структурата по производители за целия фармацевтичен пазар. В аптечния сегмент ТОП 10 от производителите на лекарствени средства формират 44 % от общите продажби, а в структурата на продажбите на „Софарма Трейдинг” АД тези производители образуват 45.8 % от продажбите. Подобна е ситуацията и в болничния сегмент – водещите 10 производители формират 59.2 % от продажбите и имат 57.8 % дял от продажбите на „Софарма Трейдинг” АД. Тези резултати са следствие от целенасочената и последователна работа на дружеството с всички водещи фармацевтични производители, представени на българския фармацевтичен пазар.

По отношение на степента на зависимост на продажбите от ключови клиенти и доставчици могат да се направят следните изводи:

Няма клиенти, чиито относителен дял в общите продажби да надвишава 10 %. От клиентите водещо място има НЗОК за продажби по сключени договори за доставка на скъпоструващи и животоспасяващи медикаменти, заплащани по схемата на Приложение 5. Висок относителен дял имат и водещите национални дистрибутори, свързан с покупките им на стоки от портфолиото на „Софарма Трейдинг” АД.

При доставчиците най-голям дял има „Софарма” АД с 25.7 % дял от общите покупки. Високият относителен дял произлиза от икономическата свързаност между двете дружества – „Софарма Трейдинг” АД е „pre-wholesaler” за продукцията на „Софарма” АД за вътрешния пазар. От останалите доставчици няма фирма с дял, по-голям от 10 %.
т.3. За отчетния период няма сключени големи сделки и такива от съществено значение за дейността на дружеството.

т.4. През 2007 г. „Софарма Трейдинг” АД е извършвала следните сделки със свързани лица - със „Софарма” АД състоящи се в покупка на стоки и услуги в размер на:

	Приходи
	2006 г.
	2007 г.

	Покупка на стоки
	26 854
	78 423

	Покупка на услуги
	9
	597

	Лихви
	50
	0

	ОБЩО:
	26 913
	79 020


Към 31.12.2007 г. дружеството има задължения за покупки на стоки и услуги към „Софарма АД” в размер на 43 709 хил.лв.

т.5. Значими сделки извън обичайната дейност на дружеството:
През месец февруари „Софарма Трейдинг” АД извърши продажба на ДМА – земя и сгради, находящи се в гр. Благоевград, ул. „Антон Чехов” № 1 за сумата от 1 300 000 Евро без ДДС.

В рамките на дейността на новата Дивизия Медицинска техника през м. март Дружеството спечели обществена поръчка за доставка в  МБАЛ “Св. Иван Рилски” ЕАД на система за магнитно-резонансни изследвания на обща стойност 5 611 000 лева с ДДС.

т.6. „Софарма Трейдинг” АД води задбалансово стока, съгласно подписаните договори за преддистрибуция на следните фирми партньори:

	N
	Компания:
	Стойност:

	1
	Елфарма АД
	1 328 118.54

	2
	Софарма АД
	12 762 084.62

	3
	Пфайзер НСР
	10 001 045.73

	 
	обща стойност
	24 091 248.89


Към 31.12.2007 „Софарма Трейдинг” АД има открити банкови гаранции в полза на клиенти и доставчици в размер на 3 409 901 лв., което е увеличение с 33 378 лв. спрямо 31.12.2006 г.

Банковите гаранции са разпределени в следните групи:

	Тип на гаранцията
	31.12.2006 г.
	31.12.2007 г.

	Гаранции за участие и добро изпълнение в търгове за доставка на лекарства и консумативи в полза на медицински заведения
	2 581 022
	2 670 924

	Гаранции за участие и добро изпълнение в търгове за доставка на лекарства и консумативи в полза на Министерството на здравеопазването
	213 010
	510 744

	Гаранции за обезпечаване на навременно плащане на задължения в полза на доставчици
	332 491
	78 233

	Гаранции за обезпечаване на дължими митни сборове в полза на Агенция Митници
	250 000
	150 000

	 обща стойност
	3 376 523
	3 409 901


т.7. „Софарма Трейдинг” АД притежава дялове в следните дружества:

· 91,03 % от „Аптечно Благоевград” АД, регистрирано по ф.д. № 224/1992г. по описа на Благоевградски окръжен съд, със седалище и адрес на управление гр. Благоевград, ул. „Антон Чехов” №1. Дружеството е в открита процедура по ликвидация и не е извършвало дейност през 2007г.

· 81,00% от „Санита Козметикс” ЕООД, регистрирано по ф.д. 6085/2003г. по описа на Софийски Градски съд, със седалище и адрес на управление София, Красно село, ул „Видлич” № 2. Дружеството е в открита процедура по ликвидация и не е извършвало дейност през 2007г.

т.8. През отчетния период дружеството няма сключени договори за заем като заемополучател с негово дъщерно дружество или компанията майка.
т.9. През отчетния период дружеството няма сключени договори за заем като заемодател с негово дъщерно дружество или компанията майка.

т.10. Средствата от увеличението на капитала се използват като оборотни средства за покупка на стока и предоставяне на отложено плащане на клиенти.

т.11. Приходите от продажби бележат ръст от 90% (при публикувана прогноза 122%). Печалбата преди данъци бележи ръст от 144% (при публикувана прогноза за четирикратното й увеличение).

т.12. Анализ и оценка относно политиката на управлението на финансовите ресурси.
	.
	Финансови инструменти

	
	Кредитен риск

	
	Отчетната стойност на финансовите активи представлява максималната кредитна експозиция. Максималната кредитна експозиция към датата на баланса е:

	
	

	
	В хил.лева
	
	31 декември 2007
	
	31 декември 2006

	
	
	
	
	
	

	
	Търговски и други вземания
	
	58,258
	
	47,554

	
	Пари и парични еквиваленти
	
	3,843
	
	3,279

	
	
	62,101
	
	50,833

	
	

	
	Максималната кредитна експозиция към датата на баланса за търговски вземания на дружеството, по географски райони:

	
	

	
	В хил.лева
	
	31 декември 2007
	
	31 декември 2006

	
	
	
	
	
	

	
	В страната
	
	57,819
	
	47,042

	
	Страни от еврозоната
	
	-
	
	-

	
	Страни извън еврозоната
	
	-
	
	-

	
	
	57,819
	
	47,042

	
	
	
	
	
	


	.
	Финансови инструменти (продължение)

	
	Максималната кредитна експозиция към датата на баланса за търговски вземания на дружеството по видове клиенти:

	
	

	
	В хил.лева
	
	31 декември 2007
	
	31 декември 2006

	
	Болници
	
	31,079
	
	18,256

	
	Дистрибутори на едро и машината
	
	5,396
	
	5,109

	
	НЗОК и МЗ
	
	5,194
	
	4,250

	
	Аптеки
	
	16,150
	
	19, 427

	
	
	57,819
	
	47,042

	
	Загуби от обезценка на вземанията 

	
	Времевата структура на търговските вземания на дружеството към датата на баланса е:

	
	

	
	В хил.лева
	2007
	
	2007
	
	2006
	
	2006

	
	
	Брутна сума
	
	Обезценка
	
	Брутна сума
	
	Обезценка 

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	С ненастъпил падеж
	42,222
	
	-
	
	34,889
	
	-

	
	Просрочени до 30 дена
	9,711
	
	-
	
	5,913
	
	-

	
	Просрочени до 90 дена 
	 3,560
	
	-
	
	3,248
	
	-

	
	Просрочени над 90 дена
	2,345
	
	19
	
	3,011
	
	19

	
	
	57,838
	
	19
	
	47,061
	
	19

	
	(Обезценки)/Възстановяване на обезценки на търговски и други вземания през годината са както следва:

	
	

	
	В хил.лева
	
	2007
	
	2006

	
	
	
	
	
	

	
	Обезценка на 1 януари
	
	19
	
	-

	
	Отписани несъбираеми вземания
	
	-
	
	-

	
	   Обезценка, отчетена през годината
	
	-
	
	19

	
	   Възстановена през годината обезценка
	
	-
	
	-

	
	Общо в отчета за доходите
	
	-
	
	-

	
	Обезценка към 31 декември
	19
	
	19

	
	

	
	Ликвиден риск

	
	По-долу са представени договорните падежи на финансови задължения, включително очакваните плащания на лихви като е изключен ефекта от договорени ангажименти за взаимно прихващане:

	
	

	
	31 декември 2007 г.

	
	В хиляди лева
	Отчетна стойност
	Договорени парични потоци
	6 месеца

или по-малко
	 6-12 месеца
	  1-2 години
	  2-5 години
	Повече от 5 години

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Обезпечени банкови заеми
	14,535
	(15,421)
	(11,961)
	(2,588)
	(872)
	-
	-

	
	Търговски и други задължения
	68,869
	(68,869)
	(68,869)
	-
	-
	-
	-

	
	
	83,404
	(84,290)
	(80,830)
	(2,588)
	(872)
	-
	-


	.
	Финансови инструменти (продължение)

	
	Ликвиден риск (продължение)

	
	

	
	31 декември 2006 г.

	
	В хиляди лева
	Отчетна стойност
	Договорени парични потоци
	6 месеца

или по-малко
	 6-12 месеца
	  1-2 години
	  2-5 години
	Повече от 5 години

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Обезпечени банкови заеми
	13,440
	(13,769)
	(12,645)
	(1,124)
	-
	-
	-

	
	Търговски и други задължения
	73,650
	(73,650)
	(73,650)
	-
	-
	-
	-

	
	
	87,090
	(87,419)
	(86,295)
	(1,124)
	-
	-
	-

	
	

	
	Валутен риск 

	
	Експозиция към валутен риск

	
	Експозицията на дружеството към валутен риск е незначителен тъй като 100 % от продажбите за 2007 г. са реализирани на местния пазар в Български лева.

	
	Вносът на стоки през 2007 г. и 2006 г. е изцяло осъществен в евро.

	
	Заемите когато са деноминирани в чуждестранна валута са отпуснати в евро.

	
	

	
	Анализ на чувствителността

	
	Анализ на чувствителността от промяна на курса на Българския лев или еврото към трети валути не би имал ефект върху финансовия отчет на Дружеството поради описаните по-горе обстоятелства.

	
	

	
	Лихвен риск

	
	В следващата таблица се включват отчетната стойност на финансовите инструменти според видовете лихвен процент:

	
	

	
	В хиляди лева
	
	31 декември 2007
	
	31 декември 2006

	
	
	
	
	
	

	
	Инструменти с фиксирана доходност
	
	
	
	

	
	Финансови активи
	
	3,249
	
	2,198

	
	Финансови пасиви
	
	-
	
	-

	
	
	3,249
	
	2,198

	
	Инструменти с плаваща доходност
	
	
	
	

	
	Финансови активи
	
	-
	
	-

	
	Финансови пасиви
	
	(14,535)
	
	(13,440)

	
	
	(14,535)
	
	(13,440)

	
	
	
	
	

	
	Анализ на чувствителността на финансовите инструменти с фиксирана лихва

	
	Дружеството не отчита финансови активи и пасиви с фиксирана лихва по справедлива стойност чрез печалби и загуби. Поради това промяна на лихвените проценти към датата на баланса не би засегнала отчета за доходите.

	
	

	
	Анализ на чувствителността на финансовите инструменти с плавaща лихва

	
	

	
	Промяна на лихвените нива с 1 процент към 31 декември би увеличила (намалила) капитала и печалбите и загубите със сумите показани по-долу. Анализа допуска че всички други променливи, особено валутнтите курсове са постоянни. Анализът е направен на същата база за 2006 година.

	
	Ефект от промяна с 1% на лихвения процент по инструменти с плаваща лихва:

	
	

	
	В хиляди лева
	Ефект от промяна в отчета за доходите
	
	Ефект от промяна в капитала

	
	
	1% увеличение
	
	1% намаление
	
	1% увеличение
	
	1% намаление

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	31 декември 2007 г.
	
	
	
	
	
	
	

	
	Инструменти с плаваща лихва
	(145)
	
	145
	
	-
	
	-

	
	Чувствителност на паричния поток (нетно)
	(145)
	
	145
	
	-
	
	-

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	31 декември 2006 г.
	
	
	
	
	
	
	

	
	Инструменти с плаваща лихва
	(134)
	
	134
	
	-
	
	-

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Чувствителност на паричния поток (нетно)
	(134)
	
	134
	
	-


	
	-


т.13. Инвестиционните намерения на дружеството са на стойност 3 661 хил.лв. които ще се финансират със собствени средства.
т.14. През отчетния период няма настъпили промени в основните принципи за управление на дружеството.
т.15. Финансов риск

Финансовият риск представлява възможните колебания в стойността на финансовите инструменти, паричните потоци или във финансовия резултат, дължащи се на различни фактори.  С цел намаляване на финансовия риск „Софарма Трейдинг” АД извърши последователно две увеличения на акционерния капитал до 30 000 000 лв., в резултат на което се увеличи стойността на частта от оборотните активи, финансирани с дългосрочни пасиви. Подобриха се показателите за финансова автономност. В комбинация с това краткосрочните пасиви в преобладаващата си част се формират от задължения към доставчици и свързани лица, съгласно договори за покупка на стока на отложено плащане. Относително ниското ниво на оборотно банково финансиране, обуславя и добрите стойности на коефициента на покритие на лихвените плащания.

Валутен риск
Продажбите на „Софарма Трейдинг” АД се реализират изцяло на вътрешен пазар в български лева. Основната част от доставките са във валута, реализирани от доставки от Европейската общност и Швейцария. Предвид съществуващата система на Валутен борд и фиксиран курс на лева към еврото и незначителния дял на доставките в швейцарски франкове (под 1 %) дружеството не е изложено на съществен валутен риск.

Ликвиден риск
Ликвидният риск е свързан с възможността “Софарма Трейдинг” АД да се финансира с помощта на заемни средства в кратки срокове и на приемливи лихвени нива. Към настоящия момент е налице значително предлагане на кредити в банковата система, но вследствие на предприетите от БНБ мерки за ограничаване на кредитната експанзия на банките, чрез промяната на политиката спрямо минималните задължителни резерви, това може да се промени. Този фактор се комбинира и с неблагоприятната ситуация на международните парични пазари в резултат на ипотечната криза в САЩ. В момента и трите кредитни линии за оборотно финансиране са краткосрочни – в рамките между една година и осемнадесет месеца и лихвените условия са плаващи доколкото са обвързани с едномесечни EURIBOR. В тази връзка следва да се посочи, че дейността на “Софарма Трейдинг” АД е свързана с поемането на лихвен риск. Тъй като дружеството може да финансира част от дейността си с привлечени средства, евентуално увеличение на пазарните лихвени проценти ще доведе до увеличение на разходите на дружеството по обслужване на взетите заеми и до съответно намаление на неговата печалба. Следва обаче да се отбележи, че на база добрите дългогодишни взаимоотношения с обслужващите банки и широкото портфолио от финансови услуги ползвани от цялата група Софарма не могат да се очакват значителни промени в условията извън общите пазарни тенденции.

Кредитен риск

Кредитният риск за Дружеството се състои от риск от финансова загуба в ситуация, при която клиент или страна по финансов инструмент не успее да изпълни своите договорни задължения. Кредитният риск произтича основно от вземания от клиенти и инвестиции във финансови инструменти. Основния кредитен риск за „Софарма Трейдинг” АД е свързан с дългото отложено плащане, оферирано при участие в обществени поръчки за доставка на лекарствени средства на медицински заведения и с финансовите трудности, които изпитва обществената система за здравеопазване. Основните инструменти за минимизиране на този риск, използвани от дружеството са свързани с договаряне на реципрочно отложено плащане от фирмите доставчици на продукти, с приложение в медицински заведения, както и намаляването на относителния дял на тези продажби от общите продажби за сметка на планирания ръст основно в аптечния сегмент. Положителен ефект оказват и правилата налагани от НЗОК и Министерството на здравеопазването за подобряване на финансовата дисциплина в медицинските заведения

Оперативни рискове 

Оперативните рискове са свързани с управлението на дружеството, а именно: вземане на грешни решения за текущото управление на инвестициите и ликвидността на фирмата както от висшия мениджърски състав, така и оперативните служители, възможни технически грешки на единната управленческа информационна система; възможни грешки на системата за вътрешен контрол; напускане на ключови служители и ненавременно заместване с персонал с нужните качества.
т.16. През 2007г. не са извършвани промени в състава на Съвета на Директорите.
т.17. През 2007г. са изплатени възнаграждения на членовете на Съвета на Директорите в размер на 72 000 лева в т.ч. Димитър Димитров – 24 000 лева, Огнян Донев – 24 000 лева, Ивет Христова – 24 000 лева.

т.18. От членовете на Съвета на Директорите през 2007г. акции придобива и притежава към 31.12.2007 г. - Димитър Димитров - 138 462 акции, което представлява 0,46 % от акционерния капитал.

Към 31.12.2007г. Висшият ръководен състав притежава 132 231 акции, представляващо 0,44 % от капитала.

т.19. Няма договорености, в резултат на които в бъдещ период могат да настъпят промени в относителния дял акции или облигации от настоящи акционери или облигационери.

т.20. Няма висящи съдебни, административни  или арбитражни производства, касаещи задължения или вземания на дружеството в размер на най-малко 10 на сто от собствения му капитал.

т.21. Директор за връзки с инвеститорите в „Софарма Трейдинг” АД е Венцислав Стефанов Маринов, с адрес за кореспонденция гр. София 1220, бул. „Рожен” № 16, тел.: 81 33 660.

»» „Минералкомерс” АД
„Минералкомерс” АД произвежда аморфен силициев двуокис („бели сажди”) и натриев силикат разтвор („водно стъкло”) под собствена марка „Амосил”. Продуктите на предприятието са изходни промишлени суровини. Номенклатурата включва следните продукти:

АМОСИЛ 220 аморфен силициев двуокис от финни частици с висока специфична повърхност с приложение във фармацевтичната и козметичната промишленост.

АМОСИЛ 170 аморфен силициев двуокис от финни частици с висока специфична повърхност с приложение в каучуковата промишленост на черни и цветни изделия, като добавка. Продуктът има приложение и при производството на подметки, подови настилки, кабели, ремъци, маркучи и други изделия от техническа гума.
ВОДНО СТЪКЛО.
След възстановяване на производствената дейност през месец юни 2007г., усилията са насочени към по пълно натоварване на производствените мощности. За тази цел беше доставен и въведен в експлоатация апарат за измерване на специфична повърхност (SA 3100 PLUS SURFACE AREA ANALYZER на BECKMAN COULTER) за окачествяване на готовата продукция и междинен технологичен контрол на обща стойност 33 488 лева. Стартира и инвестиция за закупуване на филтър преса – важен технологичен модул за повишаване на производителността на инсталацията и повишаване на качеството на крайния продукт на обща стойност 150 000 лева. Започна инвестиция по изграждане на пътна връзка и алея – за пряк достъп до републиканска пътна мрежа и улесняване на товаро разтоварните дейности в цеха.

За 2007г. са произведени близо 20 тона ВОДНО СТЪКЛО и 326 тона АМОСИЛ, които бяха реализирани на вътрешния пазар. Основен клиент на дружеството е „Биовет” АД гр. Пещера, с приложение за производство на медикаменти за ветеринарни цели – към когото бяха извършени 90,45 % от всички продажби. Клиенти на дружеството бяха „ХИМИК” АД гр. Провадия с приложение при производство на прах за пожарогасители с 3.21 % от приходите и „СИПО ТРЕЙДИНГ” ООД гр. Стара Загора 0.83 %, в същата сфера. Продажбите към производителя на пасти за зъби „Фреш ап козметикс” ООД гр. Варна достигнаха 3,21 % от приходите на дружеството.
Резултати от дейността

„Минералкомерс” АД приключи 2007г. със загуба от дейността (-579) хил.лв., което е със 135% повече от отчетения отрицателен резултат през 2006г. (-246 хил.лв.).

Увеличението на приходите от продажба  на продукция спрямо 2006г. е 153%, което се дължи на нарастване на продажбите за вътрешния пазар и съответно достигане на по-висок капацитет на производство. Другите доходи в размер на 2 хил.лв. са отрицателни курсови разлики.

Разходите за дейността през 2007г. нарастват с 226% спрямо 2006г. С най-голям дял от разходите за дейността са разходите за материали (49%), които се увеличават с 409 хил.лв. Следват разходите за персонал (27%), които нарастват с 232 хил.лв., което се дължи на увеличение на персонала в производството (от 16 на 36 човека). Разходите за амортизация (13%) нарастват с 53 хил.лв. главно поради извършена преоценка на сгради, машини и съоръжения на 31,12,2006г и новозакупени през 2007г. ДМА. Разходите за външни услуги (12%) бележат нарастване с 42 хил.лв. Обезценката та активи се увеличава с 29 хил.лв. Другите разходи запазват стойността си от 12 хил.лв.
Изменението на нетните финансови разходи е в посока на намаление с 52 хил.лв, в резултат на рефинансиране на инвестиционния и оборотния кредит на дружеството от Райфайзенбанк (България) при значително по-добра цена на кредита спрямо Токуда банк АД.
Активите на дружеството към 31.12.2007г. се увеличават с 260% или с 1 864 хил.лв. спрямо 31.12.2006г. основно в частта на имоти, машини и оборудване (с 1 586 хил.лв.). Текущите активи нарастват с 278 хил.лв. в частта на търговските вземания – със 104 хил.лв., материалните запаси - със 135 хил.лв., други текущи вземания - със 76 хил.лв. Паричните средства намаляват с 37 хил.лв.
Собственият капитал към 31.12.2007г. се увеличава спрямо 31.12.2006г. в частта на преоценъчен резерв (с 1 473 хил.лв). Основният капитал се увеличава от 5 хил. лв към 31.12.2006г. на 50 хил.лв. към отчетния период. Натрупаната загуба се увеличава със 709 хил.лв.

Нетекущите задължения бележат намаление (с 48 хил. лв) в частта на банковите заеми. Увеличават се текущите задължения (с 1 104 хил.лв) основно в частта на задълженията към свързани предприятия (с 917 хил.лв), търговски задължения (със 109 хил.лв.), други текущи задължения (с 62 хил.лв.) и задължения към персонала (със 7 хил.лв.).

Положителна страна в дейността на „Минералкомерс” АД е 100% реализация на готовата продукция, което доказва съществуването на пазарна ниша, която може да покрие производствения капацитет на дружеството.
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Допълнителна информация от Приложение №10 към Наредба №2 за проспектите при публично предлагане и допускане до търговия на регулиран пазар на ценни книжа и разкриване на информация от публичните дружества и други емитенти на ценни книжа:
т. 1. Информация за приходите по основни категории продукти:
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ВОДНО СТЪКЛО  19 948 7010 1.33%

АМОСИЛ 220 285 050 497097 94.20%

АМОСИЛ 170 11 040 19512 3.70%

ПАЛЕТИ бр. 367 4110 0.78%

Всичко: 316 038 527 729 100.00%

продукт

ПРОДАЖБИ 2007г.

Структура


т.2. Информация за приходите по пазари - продажбите на „Минералкомерс” АД се извършват основно на вътрешен пазар.
2.1. Основен клиент на дружеството с относителен дял над 10% в приходите от продажби е „Биовет” АД гр. Пещера, към когото са извършени 90,45 % от всички продажби. Дружеството няма пряка връзка с клиента.
2.2. Информация за източниците за снабдяване с материали
Доставчици, чиито относителен дял надхвърля 10% от стойността на доставките за 2007г.:

· фирма ЗАПОРОЖСТЕКЛОФЛЮС ОАО, гр. Запорожие, УКРАИНА с 34,5% (натриев силикат на кристали). Дружеството няма връзка с доставчика.
· „ГАЗОРАЗПРЕДЕЛЕНИЕ СТАРА ЗАГОРА” гр. Стара Загора с 26,1% (природен газ). Дружеството няма връзка с доставчика.
· „БИШОВ И КЛЕЙН” ГМБХ, Германия с 16,6% (хартиени торби). Дружеството няма връзка с доставчика.
т.3. Дружеството поддържа коректни отношения с основния си клиент „БИОВЕТ” АД, гр. Пещера.
т.4. „Минералкомерс” АД е извършило следните доставки от дружеството майка „ Софарма” АД гр. София:
ДМА 

106 000 лв.

МАТЕРИАЛИ 
  30 000 лв.

УСЛУГИ
    9 000 лв.

Доставките са свързани с основната дейност на дружеството. Дружеството няма сделки извън обичайната му дейност и такива, които се отклоняват от пазарните условия.
т.5. Корекция в цената на природния газ, натриев силикат кристали и хартиени торби доведе до необходимост за повишаване на цената на крайния продукт.
т.6. Дружеството не води извънбалансови сделки.
т.7. Дружеството няма дялови участия и инвестиции в страната и в чужбина.
т.8. „Минералкомерс” АД ползва от дружеството майка „ Софарма” АД гр. София търговски заем в договорен размер на 787 хил. лв.

т.9. Дружеството не е предоставяло заеми на свързани лица.
т.10. През отчетния период дружеството увеличи капитала си и се преобразува в акционерно.

т.11. Дружеството е преобразувано в отчетния период и няма направени прогнози.

т.12. „Минералкомерс” АД е все още в силна зависимост от външното финансиране – в рамките на групата и банково. Политиката на ръководството е насочена към запълване на производствения капацитет с цел постепенно подобряване на финансови показатели. 

т.13. Планираните и въведени в експлоатация инвестиции се извършват с ресурс по търговски заем от дружеството майка.

т.14. След преобразуването на „Минералкомерс” в акционерно дружество, Съвета на директорите спазва основните принципи на управление на дружеството майка.
т.15. Дружеството прилага система на Международни счетоводни стандарти и политиката на дружеството майка за вътрешен контрол и управлението на риска.
т. 16. През отчетната финансова година настъпиха следните промени  в управителните и надзорните органи.

С решение 2155/18.06.2007 ф.д 1210/1995 г. на Старозагорски окръжен съд „Минералкомерс” ООД се  преобразува в акционерно дружество.

Избран е нов Съвет на директорите; Илиян Славов Колев, Златко Атанасов Стоянов, Минко Иванов Минков, Стоян Атанасов Стоянов, Пелагия Стефанова Виячева. Дружеството се представлява и управлява от Изпълнителните директори – Минко Иванов Минков и Стояна Атнасов Стоянов – заедно и поотделно.
т. 17. През отчетния период на членовете на съвета на директорите са получили възнаграждения на стойност 16 238 лева.
т.18. Дружеството не е публично

т.19. Няма договорености, в резултат на които в бъдещ период могат да настъпят промени в относителния дял акции или облигации от настоящи акционери или облигационери.

т.20. Няма висящи съдебни, административни  или арбитражни производства, касаещи задължения или вземания на дружеството в размер на най-малко 10 на сто от собствения му капитал.

т.21. Няма директор за връзки с инвеститорите.

2.3.Маркетингова дейност

а) за компанията майка

В края на годината „Софарма” АД разполага с 40 медицински представители, разделени на 3 бизнес екипа (ОТС, астма и гастроентерология, кардиология и неврология), координирани от 4 регионални мениджъри и 17 души маркетингов и поддържащ състав.

„Софарма” АД има трайно присъствие на българския лекарствен пазар и водеща роля в подпомагането на медицинската общност при организирането на конгреси, конференции и семинари, както и по отношение на Продължаващото медицинско образование за общопрактикуващи лекари (в сътрудничество с Българския лекарски съюз).

През 2007г. дружеството беше генерален спонсор на 8 конгреса на медицинската общност, вкл. 2 Европейски срещи, 60 национални срещи и конференции и 36 собствени продуктови работни срещи. Във връзка с продължаващото обучение на общопрактикуващите лекари (ОПЛ) и фармацевти в България, бяха организирани четири специализирани обучителни модули с над 100 участника, шест научни срещи с над 1 000 фармацевти в София, Варна, Бургас и Пловдив, летен университет на ОПЛ с над 350 участници. „Софарма” АД подкрепи няколко общественополезни здравни инициативи, като Международната среща на Асоциацията на боледуващите от астма, дни на отворени врати в Университетската клиника по Дерматовенерология и УБ „Майчин дом”, скрининингова програма за астма, подкрепа на кабинет за лечение на никотинизъм («Табекс помага») в 28 ДКЦ.
Продължи активното сътрудничество с утвърдени международни фармацевтични компании – GlaxoSmithKline, Novartis, Janssen-Cilag.

Задълбочиха се партньорските взаимоотношения с GlaxoSmithKline, като освен съвместната промоция и производство на Paroxat и Flixotide® , „Софарма” АД притежава и лиценза (разрешение за употреба) и за двата продукта на територията на страната.
През май започна маркетирането на широка и съвременна гама хранителни добавки, произведени по лиценз на Holotropic (ЮАР).

В началото на юни 2007г. дебютира и новият антимикотичен крем Ternafin, съвременен и ефективен препарат за лечение на кожни гъбични заболявания. Много успешно дебютира новият продукт Vicetin 10 mg (vinpocetine), предназачен за профилактика и лечение на болни с мозъчно-съдова болест. Предстои реализация на цяла гама нови препарати, собствена разработка на компанията.
б) за дъщерните дружества

»» „Софарма Трейдинг” АД
Основните фокуси на маркетинговата дейност за 2007 година се предопределиха от фирмените цели и бизнес стратегия. Основните направления на развиване на дейността са предлагане на нови маркетингови услуги към Представителствата на фирми производители, разработване на програми към Аптеките развиващи бизнеса им, развиване на портфолиото.

Вътрешно-фирменият маркетинг цели създаването на високо мотивиран и обучен търговски екип, който е в директна връзка с клиентите, както и професионални „съпорт” екипи, които работейки в синхрон подсигуряват високото ниво на услугите и доволните клиенти.

Създаването на модерни маркетингови услуги, отговарящи на нуждите на фармацевтичните компании помагат за изграждането на дългосрочни партньорски отношения с производителите. Маркетинговите екипи на повечето фармацевтични производители работят основно за макетирането на продуктите към лекари и специалисти. Отговорността относно нивото на дистрибуция в съответния целеви пазар, качественото съхранение на продуктите, информираността на фармацевтите за характеристиките на продуктите и текущи промоции е изцяло на дистрибутора. Т.е. дистрибутора е важна част от веригата производител–дистрибутор–аптека–пациент и доверието на производителите се печели с ясна визия и разбиране на бизнеса на институционално ниво, с фокус съвпадащ със стратегията на марките им, с маркетингови активности към таргет групите за синергичен ефект с плановете на представителствата. В тази посока бяха разработени маркетингови планове с водещите производители на лекарства Sopharma pharmaceuticals, Pfizer, Astra Zeneca, Alcon, La Roche, Rottapharm, Nycomed, Wyeth, 3M, Titania, Lifestyles, Nuby и др. В резултат „Софарма Трейдинг” АД постигна значителен ръст в усвояване потенциала на тези фирми, което допринесе за увеличаване на общият пазарен дял.

В Маркетинг отдела се работи усилено и целенасочено, към популяризирането на името на компанията, за изграждане на успешна корпоративна визия и положителен имидж на „Софарма Трейдинг” АД чрез рекламни материали и общи активности с други водещи производители, чрез използване на PR похвати и комуникация в масовите медии.

_2.4. Интелектуална собственост
а) за компанията майка

„Софарма” АД е фирма с огромна индустриална собственост, включваща едновременно и регистрирани права - марки, патенти, дизайни, и нерегистрирани обекти (технологично, производствено, ноу-хау).

В края на 2007г. „Софарма” АД е притежател на повече от 350 търговски марки и над 60 патента, повече от които с множество регистрации за териториите на различни страни от Европа, Азия, Африка, Америка и Австралия.

Дейността на Дирекция интелектуална собственост е насочена, освен към закрилата на създаваните в дружеството интелектуални продукти, и към упражняването на изключителните права върху тях. Дружеството разчита на тези дейности в борбата с нелоялната конкуренция и нарушителите. Работата в тази посока цели осигуряването на сигурност и спокойствие за търговията с продукти на „Софарма” АД на избраните пазари, а така също и минимизиране на възможните щети за дружеството от действия на нарушители.

Като част от една наукоемка индустрия, „Софарма АД” е дружество, което уважава интелектуалния и изобретателския труд и отделя ежегодно средства за изплащане на авторски възнаграждения за специалистите – създатели на интелектуалния продукт, защитен с патенти или ноу-хау на „Софарма” АД. За тази цел дружеството има специално разработени Вътрешни правила, регламентиращи реда, условията и отношенията, възникващи при създаването на обекти на интелектуална собственост, имащи служебен характер.

За поредна година, дружеството оказа активно съдействие в дейността на организации, работещи в областта на Интелектуалната собственост, в някои от които и членува – Национална група на AIPPI за България, Алианса за интелектуална собственост в областта на фармацията, химията и биологията /АИСОФХБ/. 

„Софарма” АД отбеляза пет участия в национални и международни конгреси, конференции и семинари на теми свързани с марковото и патентно законодателства на България и ЕС, както и на специализирани теми от международното право на интелектуална собственост.
б) за дъщерните дружества

»»„Фармахим холдинг” ЕАД
„Фармахим холдинг” ЕАД извърши продажба на притежаваната търговска марка “PHARMACHIM” като прехвърли собствеността на „Софарма трейдинг”АД - ф.д.№9598/05 на 16 март 2007г. „Фармахим холдинг” ЕАД запази правото си да използва марката във фирменото си наименование.

»» „Минералкомерс” АД
„Минералкомерс” АД поддържа търговска марка „АМОСИЛ” на продукта си аморфен силициев двуокис „бели сажди”.

2.5.Екология и опазване на околната среда
а) за компанията майка

„Софарма” АД следва политиката си на екологосъобразно икономическо развитие и продължава да отстоява поетите ангажименти за поетапно привеждане на производствената дейност в съответствие с националното законодателство в областта на опазване на околната среда. Компанията е предприела мерки за: 

· намаляване на вредното въздействие върху околната среда на всеки етап от производствената дейност в частност ограничаване на емисиите от Летливи органични съединения чрез въвеждане на водно филмиране. 

· Прилагане на разделно събиране на отпадъците, минимизиране, оползотворяване и рециклиране на производствените и битовите отпадъци.

· Осигуряване подходящо обучение на персонала по въпроси, свързани с опазване на околната среда и предотвратяване на замърсяването.

· Отговорно изпълнява императивните изисквания на ПМС 137 на МС и Наредба за опаковките и отпадъците от опаковки. 

Като част от нашата социална отговорност ние приемаме прилагането и утвърждаването на производствена практика, ориентирана към опазване на околната среда. Усилията и инвестициите ни в тази насока са част и от цялостната концепция за бъдещото развитие и дейност на компанията. Компанията е член и акционер на ЕКОБУЛПАК – Национална Организация по оползотворяване на опаковки, чрез която изпълнява своите задължения по спазване на изискванията на ПМС № 137 на МС и Наредбата за опаковките и отпадъците от опаковки (НООО).
б) за дъщерните дружества

Под методическото ръководство на звено „Екологичен мениджмънт” в „Софарма” АД, съвместно с всяко от дъщерните дружества, се изпълняваха разработените програми за мониторинг върху условията на работа, свързани с ограничаване на евентуалното вредно въздействие върху околната среда.
2.6. Персонал

а) за компанията майка

Средносписъчния брой на персонала за 2007г. е 1 825 души, а за 2006г. е бил 1 899 души. Към 31.12.2007г. списъчния състав на персонала е 1 843 души (при 1 834 души на 31.12.2006г.). През 2007г. са постъпили 285 души, а са напуснали 376 души, като 94,3% от напусналите са по естествени причини.

През 2007г. средствата за работна заплата на дружеството са образувани на база основните заплати по трудов договор на персонала, съгласно прилаганите системи за заплащане на труда и допълнителните трудови възнаграждения по Кодекса на труда в установените им размери.

б) за дъщерните дружества

»»„Фармахим холдинг” ЕАД
Към 31.12.2007г. средносписъчния състав на персонала в дружеството е 10 работници и служители.

»» „Ростбалканфарм” ЗАО
Към 31.12.2007г. средносписъчния състав на персонала в дружеството е 29 човека.

»» „Фармалогистика” АД
Към 31.12.2007г. общия брой на персонала в дружеството е 67 работници и служители.

»»„Българска роза Севтополис“ АД
Към 31.12.2007г. общият брой на персонала в дружеството е 278 работници и служители.

»» „Софарма Поланд” ООД 

Към 31.12.2007г. в дружеството има назначен един човек.

»»„Електронкомерс” ЕООД
Към 31.12.2007г. общият брой на персонала в дружеството е 9 служители.

»» „Биофарм инженеринг” АД 

Към 31.12.2007г. средносписъчния състав на персонала в дружеството е 62 човека.

»» „Софарма Трейдинг” АД
Към 31.12.2007г. броят на заетите в дружеството лица е 608 души.
»» „Минералкомерс” ООД
Към 31.12.2007г. средносписъчния състав на персонала в дружеството е 33 души.
2.7. Постижения

Изпълнителният директор на Софарма АД - д.и.н. Огнян Донев, бе избран за председател на Българския национален комитет на МТК – България, който от своя страна бе приет за пълноправен член на международната търговска камара (ICC). За първи път България получава място и един глас в най-важния орган на МТК. Тя е най-престижната организация в областта на международната търговия и международните икономически отношения.

„Софарма” АД получи сертификат първи клас за инвестиция на стойност 37,65 млн.евро за изграждането на нов високотехнологичен таблетен завод за производство на твърди лекарствени форми.

За пореден път дружеството получи награда Фармацевтичен Оскар – „Еньо” при участието си в „Алея на здравето” - есен 2007”.

Изпълнителният директор на Софарма АД - д.и.н. Огнян Донев получи наградата за индустриално управление от фондация „Атанас Буров”.

На ХІХ Европейска конференция за лекарства без рецепта Софарма АД получи престижния приз Nicholas Hall’s OTC.newsflash Worldwide Marketing Award за иновативната си маркетингова кампания за Трибестан.

2.8. Рискове

а) за компанията майка

Бизнес риск

Бизнес риска, наречен още стопански риск се дефинира като вероятност от неблагоприятни промени в пазарните и икономическите условия, в които функционира предприятието. Тези промени косвено се отразяват върху финансовия резултат и рентабилността. Основен компонент на стопанския риск е пазарният риск, който се дефинира като вероятност от намаляване обема на продажбите поради неблагоприятно въздействие на пазарните фактори – свиване на потреблението, появата на конкуренти, появата на стоки-заместители и други причини от пазарен характер. Промените в обема на продажбите оказват силно влияние върху размера на приходите и финансовия резултат, поради което най-често се използват като индикатор за степента на стопанския риск. Външните за фирмата фактори, влияещи върху обема на продажбите и вариацията на финансовия резултат, имат различно естество. Такива са макроикономическото състояние на страната, в т.ч. фазата на икономическия цикъл, типовете конкуренция и др. България се намира в преходен период на развитие с установена вече пазарна икономика във фаза на развитие на основните структуроопределящи икономиката отрасли. Това предопределя и покупателен потребителски потенциал от решаващо значение за анализа на пазарния риск. От голямо значение при този анализ е спецификата на фармацевтичния отрасъл, който е коментиран в настоящата точка.

Статистически метод за анализ на бизнес риска

Метода се състои в изчисляване на коефициента /процента/ на вариация на приходите или финансовия резултат от основната дейност (V%). В случая анализираме приходите от продажби, като процента на вариация представя стандартното отклонение на приходите като относителна величина. Счита се, че колкото по-голяма е вариацията на приходите, толкова по-голяма е несигурността по отношение на продажбите. Изчисленията, направени за четиригодишен период 2003г. – 2007г., показват стойност на процента на вариация на приходите 10,28%. Коментара на тази стойност може да се направи в няколко аспекта:

1.1. самият метод се основава на изчисления на вариация на приходите, което теоретически предполага отклонение и в двете посоки от средният размер на приходите в периода. В нашият случай е важен факта, че хронологичния ред от числата на приходите от продажби е само възходящ и е в диапазона 8.45% до 25.13%. Това обстоятелство се обуславя от няколко допълнителни фактора:

1.1.1. „Софарма” АД бе приватизирана през втората половина на 2000г. и към момента на приватизация не бяха направени необходимите инвестиции за съотвествие с предстоящите европейски норми за условия на фармацевтичното производство. В същото време дружеството разполагаше с необходимия технологичен, трудов и потенциал на интелектуална собственост, за да посрещне предизвикателствата на предстоящия за развитие български фармацевтичен пазар. Производствената листа включваше около 400 лекарствени форми. Попадайки в ръцете на компетентен мениджмънт, след две – три годишен технологичен период на преустройство, през който бяха вложени значителни инвестиции, дружеството се превърна в конкурентноспособен партньор на пазара на лекарства. 

В този смисъл позициите на приходите от продажби, от които „Софарма” АД стартира през годината на законовия краен срок за съответствие с европейските норми за производство /2003г./ можем да кажем, че са минималните нива за новите възможности на дружеството и това се прояви на практика с коментираните стойности на продажби.

1.1.2. по-горе вече отбелязахме, че фармацевтичния пазар се характеризира с непрекъснато увеличаващ се брой на силноконкурентноспособни чуждестранни компании. „Софарма” АД е в състояние на равностойно партньорство, притежавайки следните допълнителни преимущества:

1.1.2.1. дружеството актуализира и доразви съобразно потребностите на пазара многоасортиментната си продуктова листа, с което придоби необходимата гъвкавост за реакция;

1.1.2.2. дружеството оптимизира разходите си и произвежда своите лекарства с по-ниски производствени разходи. Това позволява на „Софарма” АД да предлага на пазара продуктите си на конкурентни цени в сравнение с чуждестранните производители .

1.2. Цитираната персонална за „Софарма” АД стойност на процента на вариация на приходите би следвало да се третира като нормална за този пазар, ако се вземе предвид факта, че ръста на българския фармацевтичен пазар за последните няколко години варира между 10 и 18%. Според IMS Health /основен международен източник на статистическа информация в сектора/ през 2003г. - 2007г. е реализиран ръст от 8% в световен мащаб, постигнат при силна конкуренция и при липса на незаети пазарни ниши в страните с най-голям разар – САЩ, ЕС и Япония. Средногодишният ръст в страната изпреварва ръста в оборота на фармацевтичните продажби в световен мащаб. Според анализаторите, това се дължи на: неразработени и нефинансирани пазарни ниши; късното либерализиране на българския пазар; старта на здравната реформа; високата заболеваемост на населението.

1.3. Фактът, че износът на „Софарма” АД за последните години бележи ръст 29% в доларово изражение (23% в левова равностойност), дава основание да се смята, че комплекса от фактори, които въздействат върху формирането и развитието на фармацевтичните пазари в страните, където дружеството изнася продукцията си, е благоприятен за развитието им. В този смисъл рисковите фактори, влияещи върху фармацевтичния пазар в държавите, в които „Софарма” АД изнася, за момента са минимални.

1.4. Всеобщото мнение на анализатори на фармацевтичния пазар е, че употребата на лекарства в световен мащаб, Европейския съюз и на национално ниво нараства. Нарастването е повлияно от няколко основни фактора:

1.4.1. увеличаване на заболеваемостта в резултат на допълнително появяващи се причини, касаещи начина на живот, замърсяване на околната среда, военната индустрия и др.;

1.4.2. в резултат на научно-техническия прогрес се откриват нови препарати за лечение на нелечими до момента или непознати заболявания;

1.4.3. практиката за лечение чрез превантивен контрол на много масови заболявания.

Посочените фактори, увеличеното потребление и лекарствена номенклатура доказват, че потреблението изпреварва предлагането и това е трайна тенденция, имайки превид специфичния характер на потребителската стойност на лекарството – човешкото здраве.

1.5. Предвид гореизложените аргументи, смятаме, че 10,28% вариация на приходите на „Софарма” АД за периода 2003-2007г., формирана в резултат само на възходящ тренд на приходите от продажби определя ниска степен на пазарен риск.

Дружеството има изградена система за мониторинг на бизнес риска, включваща комплекс от показатели, посредством които текущо се следи статуса на дружеството и в този аспект на стопанската му дейност. Паралелно с това е създадена и система за адекватна реакция при еветуална промяна в неблагоприятна посока на някои показатели. За тази цел системата разполага с необходимия инструментариум от оперативни лостове за намеса в приходните и разходните елементи от стопанската дейност на дружеството във всеки момент и на всички нива от структурата му.

б) за дъщерните дружества

Анализирайки бизнес риска за групата и определяйки влиянието на участниците върху него, трябва да разгледаме няколко определящи тази взаимовръзка обстоятелства:

1. Структурата на групата Софарма от гледна точка на предмета на дейност на дружествата е разнообразна. Тя включва:

-производители на лекарствени продукти, притежаващи интелектуалното право върху тях;

-производители, които произвеждат по договори за възлагане;

-производители на суровини, използвани и извън фармацевтичната индустрия;

- дистрибутори на лекарствени продукти включително със специфично предназначение (радиоактивни изотопи);

- дружества с логистична функция.

Има значителна разлика между относителния дял на продажбите на изброените предприятия от общите консолидирани приходи и относителния дял на печалбата им от консолидираната за групата печалба.

1.1.Поради по-специфичния характер на дистрибуторската дейност, където възможността за генериране на добавена стойност е твърде ограничена и където се работи с ограничени (пределни) маржове на дистрибуторска надценка (съгласно българското законодателство), възможността за формиране на печалба е значителна по-малка. Това води до незначителен дял на приноса на този вид дружества във финансовия резултат (печалба под 1%) дори при относително по-висок дял в приходите от продажби.

1.2. Функционалната предопределеност или специфичния предмет на дейност на останалите дъщерни дружества също формира много малък относителен дял във финансовия резултат на групата (под 1%) и нисък относителен дял в консолидираните приходи от продажби.

2. В исторически план значителна част от дружествата бяха присъединени към групата в последните две години. До момента на приобщаването, тези дружества бяха със затихващи функции и отрицателен финансов резултат и едва сега започват да правят опити да развиват мащабна и доходна стопанска дейност с финансовото и мениджърско съдействие на „Софарма” АД. В този смисъл прилагането на статистическия метод за анализ на бизнес риска на тези дружества чрез изчисляване на процента на вариация на приходите или финансовия резултат няма да доведе до показателен извод за тях.

Отчитайки незначителното участие на дъщерните дружества в печалбата на групата считаме, че коментарът за бизнес риска за предприятието майка може да бъде отнесен със значителна точност и към консолидирания резултат за групата Софарма.

3.Анализ на консолидираните резултатите от дейността на група Софарма
Резултати от дейността

Консолидираната нетна печалба за 2007г. е в размер на 31 200 хил. лв. (в т.ч. принадлежаща на групата - 30 942хил.лв.). Постигнатият ръст е 15% в сравнение с 2006г. (в т.ч. 18% на групата).

Факторите, оказващи влияние върху печалбата са измененията в приходите, разходите за дейността, данъците и нетните финансови разходи.

Върху размера на приходите най-голямо влияние имат приходите от продажба на продукция. Те заемат 99% от приходите през 2007г., като увеличението им спрямо 2006г. е със 73% (или със 150 530 хил.лв). То е резултат от нарастване на продажбите за износ (29%) и на продажбите на вътрешен пазар (с 96%), което се дължи на консолидиране на резултатите на „Софарма трейдинг” АД и „Биофарм инженеринг” АД за 2007г. Това събитие е основен фактор, влияещ върху значителните изменения в резултатите от дейността (в т.ч. и финансовите коефициенти) при съпоставката им с 2006г. Другите доходи от дейността се увеличават с 821 хил.лв.
Разходите за дейността през 2007г. се увеличават с 80% спрямо 2006г. С най-голям дял от разходите за дейността е себестойността на продадените стоки (58%), поради изложените по-горе обстоятелства. Разходите за материали заемат 16% от разходите за дейността и се намаляват с 1 785 хил.лв. Следват разходите за външни услуги (с дял 11%), които се увеличават с 10 365 хил.лв. Разходите за персонала имат относителен дял от 10% и нарастват със 8 732 хил.лв. Разходите за амортизации (с дял 3%) се увеличават със 1 425  хил.лв. Други разходи за дейността (с дял 2%) имат намаление с 2 773 хил.лв. Обезценка на активи се намалява със 109 хил.лв. Изменението на наличностите от продукция и незавършено производство са в посока на намаление с 3 871 хил.лв.
Изменението на нетните финансови разходи в посока на увеличение с 5 144 хил.лв. са в резултат от измененията в приходно-разходните операции от курсови разлики и лихвите от банкови заеми.

Изменението на данъците е в посока на намаление с 964 хил.лв спрямо 2006г. и е свързано с намалението на данъчната ставка.

Тенденциите и рисковете, които са имали и ще имат въздействие върху приходите на групата се определят от изменението на курса на долара във връзка с доларовите ни позиции на руския пазар и от факторите, влияещи на приходите от вътрешния пазар на фармацевтични продукти (изложени в т. 2.2а) на стр.13). Относно „Минералкомерс” АД, чиито предмет на дейност е производство на суровини, влизащи в състава на широка гама от стоки във и извън фармацевтичната индустрия, тенденциите, които ще имат въздействие върху приходите на дружеството са:
*многопродуктовото приложение на произвежданата суровина е предпоставка за ръст на приходите на дружеството;

*широкият кръг потребители (над 15 национални) с потенциал за сделки, надвишаващ настоящия капацитет на дружеството, вероятно ще доведе до инвестиции в ново разширяване на производството.
Към настоящия момент не са известни фактори, които биха довели до промени в отношението между приходи и разходи. Евентуално влияние върху разходите за материали може да окажат: драстичното изменение на международните цени, тъй като основните суровини, с които работят дружествата са предимно от внос.
Капиталови ресурси

Към 31.12.2007г. собственият капитал на групата Софарма нараства с 14% спрямо 31.12.2006г. в резултат на увеличението на натрупаните печалби и резерви. Причината за измененията на собствения капитал, непринадлежащ на групата, е намалението на натрупаните загуби и увеличението на основния акционерен капитал на „Българска роза” АД и „Софарма трейдинг” АД.
Измененията в консолидираните задължения са:
*нетекущите задължения се увеличават с 25 056 хил.лв., главно в частта на банкови заеми, пасиви по отсрочени данъци и намаляват в частта на облигационен заем.
*текущите задължения се увеличават с 3 774 хил.лв. като увеличението основно е в частта на краткосрочни заеми, а намаление имат основно търговските задължения.

Дружествата имат договори за кредит с „Райфайзенбанк”АД „Българска Пощенска Банка”АД и EFG Люксембург, „Банка ДСК”АД, „Пиреос банк”, „Юнионбанк” АД, „Ситибанк” АД, „УниКредит Булбанк” АД, ЦКБ, Общинска банка, HVB банка Биохим АД, SG Експресбанк АД.
Към 31.12.2007г. Активите на групата се увеличават с 68 914 хил.лв. спрямо 31.12.2006г. От общите активи 45% се падат на нетекущи активи, които се увеличават с 53 471 хил.лв. От тях с най-голям дял са имоти, машини и оборудване - 71%, които се увеличават с 23 296 хил.лв. Увеличение имат инвестиции в асоциирани дружества (с 6 150 хил.лв.), инвестиции на разположение и за продажба (с 26 319 хил.лв), инвестиции в дъщерни дружеств (1 242 хил.лв), инвестиционни имоти (с 292 хил.лв.). Намаление имат нематериалните активи (с 939 хил.лв), репутация (с 1 154 хил.лв.), предоставени дългосрочни заеми на свързани предприятия (с 1 752 хил. лв.).

Текущите активи се увеличават в абсолютна стойност с 15 443 хил.лв. Търговските вземания заемат 39% от стойността на текущите активи и се увеличават с 5 636 хил.лв. Материалните запаси заемат 36% и се увеличават с 2 434 хил.лв. Други текущи вземания се увеличават с 2 102 хил.лв. Намаление имат вземанията от свързани предприятия (с 18 105 хил.лв.). Паричните средства и еквиваленти се увеличават с 23 376 хил.лв. и имат относителен дял от 15%.
Финансови коефициенти
1. Коефициенти на рентабилност
Рентабилност на приходите - изразявайки отношението между нетната печалба (принадлежаща на групата) и приходите (от продажби и доходите), за 2007г. този показател е 0,09, а за базисния период е бил 0,12.

Възвращаемост на собствения капитал – като отношение между нетната печалба (принадлежаща на групата) и собствения капитал за отчетния  и за базисния период е 0,13.

Възвращаемост на активите - представлява отношението на нетната печалба (принадлежаща на групата) към Активите, като за 2007г. и 2006г. коефициентът е 0,07.

2. Коефициенти на ефективност
Коефициент на ефективност на разходите - изразява отношението между приходите (от продажби и доходите) и сумата на разходите (вкл. разходи за данъци). За 2007г. показателят е 1,09, а за 2006г.е бил 1,15.

Обръщаемост на общите активи - изразява отношението между приходите (от продажби и доходите) и Активите. За 2007г. показателят е 0,81, а за базисния е бил 0,56.

3. Коефициенти на ликвидност

Коефициент на текуща ликвидност - отношение между текущите активи и текущите задължения. Коефициентът е 1,88 за отчетния период, а за базисния е бил 1,81.

Коефициент на бърза ликвидност – изчислява се като отношение на краткосрочните вземания, паричните средства и еквиваленти към текущите задължения. За отчетния период той е 1,20, а за базисния е бил 1,13.

Коефициент на парична ликвидност – изчислява се като отношение на паричните средства и еквиваленти към текущите задължения. За отчетния период той е 0,29, а за базисния е бил 0,11.

Коефициент на финансова автономност - е отношението на собствения капитал към пасивите Този показател за отчетния период е 1,19, а за базисния – 1,22.

ІІ. ВАЖНИ СЪБИТИЯ, НАСТЪПИЛИ СЛЕД ДАТАТА, КЪМ КОЯТО Е СЪСТАВЕН ГОДИШНИЯТ ФИНАНСОВ ОТЧЕТ.

1. За компанията майка

Към 07,02,2008г. участието на „Софарма” АД пряко и чрез свързани лица в „Медика” АД достигна 90%.
Към 21,02,2008г. участието на „Софарма” АД пряко и чрез свързани лица в „Момина крепост” АД достигна 48,27%.
Към 07,03,2008г. „Софарма” АД увеличи дела си пряко и чрез свързани лица в „Доверие Обединен Холдинг” АД до 23,44%.

Към 12,03,2008г. участието на „Софарма” АД пряко и чрез свързани лица в „Марицатекс” АД. достигна 5,01%
Към 19,03,2008г. комисията за защита на конкуренцията на Сърбия издаде разрешение на „Софарма” АД да придобие контролно участие във фармацевтичната компания „Иванчич и синове” ООД, гр.Белград.

На 19.03.2008 г Софарма АД сключи Договор за продажба  на притежаваните от нея акции  от капитала на Калиман – РТ АД. с Елфарма АД
На 26,03,2008г. в Белград, Република Сърбия, изпълнителният директор на „Софарма” АД д.и.н. Огнян Донев сключи договор за покупка на 51% от капитала на белградската компания „Иванчич и синове” ООД. Предвижда се редом със съществуващото производство на 21 продукта да се изгради нов завод за твърди лекарствени форми до 2009г. Инвестицията ще бъде на стойност около 8 милиона евро. С построяването на новия завод ще се разкрият 120 работни места.
2. За дъщерните дружества

»»„Фармахим холдинг” ЕАД 
Новите собственици на капитала се заявиха за вписване в книгата на акционерите с молби от 06.02.2008г.
»» „Българска роза Севтополис“ АД

На 20.03.2008г. е сключен Договор за продажба на вземания от Текста Корпорейшън, САЩ на “Елфарма”АД, в размер на 1,932 х.лв. (1,451х.щ.д.), (31.12.2007 г.: 1,932 х.лв. (1,451 хил. щ. д.). Вземането е с падеж до 20.08.2008 г. с договорирана годишна лихва от  7%.
На 18,04,2008г. бе открит нов завод за производство на фармацевтични субстанции от растителен произход. Годишният капацитет на завода е производство на 100 тона фитохимични субстанции от преработката на 1500 тона растителни суровини. Инвестицията е за 5 млн.лв. и ще осигури нови 20 работни места.
»» „Електронкомерс” ЕООД
Дружеството получи лиценз за сервизна дейност от агенцията за ядрено регулиране. На 01.04.2008г. дружеството подписа договор с МЗ за обществена поръчка за доставка на радиофармацевтици през 2008г. на обща стойност 858 хил.лв. Излезе пререгистрацията на дружеството като търговец на едро с лекарства по ЗЛПХМ.
»» „Биофарм инженеринг” АД
На 25.04.2008г. се свиква Общо събрание на акционерите във връзка с увеличение на акционерния капитал на дружеството с цел постигане изискванията на Търговския закон за неговата капитализация.

»» „Софарма Трейдинг” АД

На 04.01.2008 г. Комисията за финансов надзор (КФН) потвърди проспект за допускане до търговия на регулиран пазар и вписа „Софарма Трейдинг” АД в регистъра на публичните дружества.

На 21.01.2008 г. „Софарма Трейдинг” АД подаде заявление за регистриране на емисията акции на дружеството за търговия на БФБ.
Вторичната търговия с акциите на дружеството на БФБ стартира на 30.01.2008г.

На 19.03.2007г. „Софарма Трейдинг” АД официално представи логистичния си терминал. Сред гостите бяха предствители на МЗ и НЗОК, Народни представители, Българо-Германската индустриална камара и партньори на компанията.
През месец февруари е извършена продажба в размер на 1,300 х. евро на недвижим имот собственост на Софарма Трейдинг АД. 

ІІІ. ДЕЙСТВИЯ В ОБЛАСТТА НА НАУЧНО ИЗСЛЕДОВАТЕЛСКАТА И РАЗВОЙНА ДЕЙНОСТ.
Действията в областта на научноизследователската и развойна дейност са съсредоточени в компанията майка.

През 2007г. „Софарма” АД продължи политиката на поддържане и обновяване на продуктовата си листа, следвайки световните тенденции в производството на генерични лекарствени продукти. Основните критерии за избора на новите продукти са: водещо място в съвременната фармакотерапия, качество, ефективност и безопасност, отговарящи на международните стандарти.В научната и развойна дейност усилията са насочени в разработването на готови лекарствени форми и фитопродукти, обхващащи около 20 терапевтични групи, като: сърдечно - аналгетици и противовъзпалителни, антидепресанти и седативни, противоязвени, антиалергични, бронхолитици и експекторанти, хепатопротективни, антидиабетни, антихолинестеразни, фитопродукти и др.

През 2007г. Дирекция „Наука и Развитие” работи по 148 задачи, от които 80 нови лекарствени продукти През годината са подобрени технологии или са разрешени производствени проблеми за 17 броя продукти. Внедрени са 5 нови за фирмата продукти. В зависимост от сроковете, в които ще бъдат разрешени подадените нови продукти в ИАЛ, през 2008г. се очаква да бъдат внедрени в редовно производство около 10 бр. нови продукти.

Фирмената политика по качеството се основава на принципите на Добрата производствена практика (GMP) на Европейската общност и Българските законови разпоредби. Чрез изграждането на система, работеща по Стандартни оперативни процедури (SOP) и инструкции, с висококвалифициран персонал дружеството доказва, че лекарствата се произвеждат и контролират постоянно в съответствие със стандартите за качество, утвърдени в регистрационната документация. Чрез програмите за самоинспектиране и обучение се ангажират всички фирмени структури за поддържане на високотехнологичното ниво на производството.

През 2007г. продължава политиката на текущо привеждане на фирмената регистрационнна, технологична и стандартизационна документация в съотвествие с последни фармакопейни изисквания. През изминалата година дирекция „Медицински и регулаторни дейности” подаде документация за подновяване на регистрация в България на 56 лекарствени продукти. Подадените за нови регистрации продукти в страни извън България е приблизително 43 броя. До края на 2007 г. са получени 44 разрешения за подновяване на регистрацията. Подадена е документация за 224 промени. Получени са разрешения за употреба на 6 нови продукта на компанията. През 2008 г. ще бъдат подадени за подновяване на регистрация в България на 25 лекарствени продукти. Предвижда се подаване на документация за регистрация на 3 нови продукти на фирмата.

В процедура по регистрация са 13 нови продукти на дъщерното дружество „Биофарма инженеринг” АД, като всеки момент се очаква получаване на разрешение за употреба на масово прилагания инфузионен разтвор – Глюкоза.
Иновации в дистрибуционния сървиз
Дъщерното дружество „Софарма Трейдинг” АД стана първият дистрибутор, инвестиращ в автоматизиране на процесите по манипулиране на стоката и подготовка на поръчките. Иновативната система КНАП, която се изгражда в централния склад на дружеството, намиращ се на бул. „Рожен” ще даде значително конкурентно предимство, ще повиши ефективността и намали разходите за осъществяване на процеса манипулиране. Като основна цел пред търговския отдел на компанията бе поставен проекта за разработване на ефективна и удобна за клиентите web-базирана система за създаване и изпращане на електронни заявки. През 2007 г. бе внедрена и GPS система за планиране и контрол на изпълнението на транспортните маршрути. С цел намаляване на срока за доставка до клиенти бяха стартирани проекти за Оптимизация на процесите по манипулиране и контрол на набраните заявки, чрез въвеждане на ABC базирана подредба на артикулите в склада и контрол на набраните заявки с баркод скенери.

ІV. ПРЕДВИЖДАНО РАЗВИТИЕ
1. За компанията майка

Направления:

1. „Софарма” АД ще продължи да се развива като компания, произвеждаща висококачествени лекарства, отговарящи на международните стандарти.

2. Чрез окрупняване на мащабите, агресивна маркетингова политика и по-ниски цени дружеството цели да увеличи пазарния дял на продуктите си на територията на страната.

3. На чуждестранните пазари усилията са насочени към запазване и увеличаване на дела на фирмата на основните пазари (Русия, Украйна и Полша), както и установяване и разширяване на пазарни позиции в други страни (например САЩ, Турция, ОАЕ, Египет, страните от средна и източна Европа и Кавказкия регион).

4. Разширяване на регионалното присъствие на дружеството чрез стратегически партньорства на територията на Балканския полуостров.

5. Продължаване на политиката на активно партньорство с утвърдени международни фармацевтични компании, с нови компании, както и разширяване на продуктовата гама на вече създадените сътрудничества.
6. Планираните инвестиции за двегодишен период са във връзка с ново строителство, иновационна дейност и маркетинг:

2008г. – 55 млн.лв.(28 млн.евро),

2009г. – 62 млн.лв.(32 млн.евро).

7. Предвижда се разходите за дирекция „Медицински и регулаторни дейности” да нараснат с 50 % във връзка с новите регулаторни такси (в сила от 14.12.2007г.)
Изпълнявайки поставените цели, съобразявайки се с пазарната конюнктура, при условията на сегашното ниво на курс на долара, както и с останалите макроикономически показатели, прогнозата ни за 2008г. е около 10-12% ръст на приходите от продажби и около 20-25% ръст на печалбата преди данъци.

2. За дъщерните дружества
Предвижданото развитие на дъщерните дружества от групата Софарма е съобразено с общата корпоративна стратегия за развитие, където всяко дружество има своя функционална принадлежност.

Планираните инвестиции за двугодишен период за групата Софарма са във връзка с ново строителство, иновационна дейност и маркетинг:

2008г. – 58 465 хил.лв.

2009г. – 64 280 хил.лв.

»» „Българска роза Севтополис“ АД
Направления:

· привеждане на производствените мощности по изискванията на GМР/Добра производствена практика/ заедно с осигуряване на адекватен финансов ресурс;
· политика на запазване на основната дейност и осигуряване на финансова стабилност;

· чрез преструктуриране на съществуващите ресурси и закупуване на ново технологично оборудване да се запази и разшири обема на производство;

· запазване числеността на персонала от 278 работещи през  2008 година  като  ще продължат да се  търсят възможности за допълнителна оптимизация, съобразно необходимостта на  производствената програма и новозакупеното оборудване от обслужващ персонал като брой и квалификация. 
„Българска роза Севтополис“ АД бюджетира за 2008г. 8% ръст в приходите от продажби  и 22% ръст в печалбата от оперативна дейност.
»» „Електронкомерс” ЕООД

Направления:
· Значително повишаване на обема на продажбите на промишлени изотопи, радиоактивни  лекарствени продукти и медицински изделия.

· Развитие сервизна дейност на ядрено медицинска апаратура.

· Изготвяне и реализиране на маркетингова стратегия, обслужваща дейността на гама облъчвателя „Булгама” на „Софарма” АД. Разширяване дейността на гама облъчвателя „Булгама” на „Софарма” АД с облъчване на храни.
»» „Биофарм инженеринг” АД
Направления:

(Разширяване продуктовото портфолио на дружеството с нови инфузионни разтвори;
(Разширяване на пазарния дял на българския фармацевтичен пазар и осъществяване достъп до външни пазари.

(Прогнозите за ръста на болничния пазар за 2008г. определят гарантиран ръст от поне 10 % за действащите продукти на фирмата.

»» „Софарма Трейдинг” АД ще продължава да се развива като водеща дистрибуторска фирма на Българският фармацевтичен пазар в следните направления:
1. Запазване и увеличаване на постигнатите нива в продажбите на аптечен пазар чрез подобряване качеството на дистрибуционната услуга, разнообразяване на предлаганото портфолио от продукти и разработване на допълнителни услуги за по-пълно удовлетворяване на клиентите.

2. Създаване на нови направления в отдел Продажби с цел навлизане и по-добро усвояване на пазарни ниши:

· Направление “Нелекарства” в Аптечен пазар с цел увеличаване на портфолиото и продажбите на артикули нелекарства – хранителни добавки, козметика, средства за лична хигиена и др.

· Направления “Консумативи” и “Апаратура” в направление болничен пазар с цел участие в търгове за обществени поръчки на медицински заведения за консумативи и медицинска техника.

3. В предлаганите услуги се предвижда разширяване на портфолиото от клиенти, ползващи уникалната за българския пазар услуга “Преддистрибуция”, обхващаща услуги по складиране и логистично обслужване на фармацевтични производители, вносители и фирми за клинични изпитвания; предлагане на Маркетингови услуги с цел ко-маркетинг на чужди продукти на българския пазар; рекламни услуги в трите корпоративни месечни издания на компанията; отдаване под наем на свободни дълготрайни активи (складови площи).

4. Развие направление Brand Management за създаване на ексклузивни партньорства с производители с основна цел извличане на взаимни ползи от промотиране и позициониране на техни водещи брандове на пазара.

5. Група проекти и инвестиции за подобряване на ефективността на процесите и увеличаване на логистичния потенциал на компанията през 2008г.
„Софарма Трейдинг” АД бюджетира за 2008г. ръст в приходите от продажба на стоки 22%, ръст на приходите от услуги 7% и четири пъти увеличение на нетния финансов резултат от дейността спрямо 2007г.
»» „Минералкомерс” АД
Направления:

· Увеличаване на продажбите и привличане на нови стратегически клиенти.
· Диверсифициране на доставките на основната суровина натриев силикат, от различни доларови или евро пазари.

· Внедряване на продукта за производство на пасти за зъби в предприятията „Рубела Бюти АД” гр. София 40т./м, „АСТЕРА” АД гр. София 40т./м, „Ален Мак ” АД гр. Пловдив 5т./м, „СТС холдинг” гр. Габрово 10 т./м. Потенциалът на пазара е 95 т/м., което може да запълни производствения капацитет на предприятието.

За първо тримесечие на 2008г., дружеството има договорени пазари за 150 т. продукция на обща стойност 270 000 лева. Пародължава работата по процедура за въвеждане на система за управление на качеството ISO, GMP, GHП.
ІV а Допълнителна информация ( Прил. 10 към Наредба №2)
т.1. Информация за основните категории продукти и техния относителен дял в консолидираните приходи от продажби.
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т.2. Информация за консолидираните приходи по пазари.
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Информацията за доставчиците на материали на дружествата и клиентите на дружествата са посочени в раздел І т.2.2. от настоящия доклад.
т.3. За отчетния период няма сключени големи сделки и такива от съществено значение за дейността на група Софарма като цяло. За съответните дружества тази информация може да се види в раздел І т.2.2

т.4. Сделките между отделните дружества и свързани лица през отчетния период са посочени в раздел І т.2.2. от настоящия доклад.
В приложение 23 към годишния консолидиран финансов отчет са посочени вземанията от свързани предприятия, а в приложение 34 – задълженията към свързани предприятия.. Дружествата нямат сделки, които се отклоняват от пазарните условия.
т.5. През отчетния период няма събития и показатели с необичаен за групата Софарма характер.

т.6. Информация за сделки, водени извънбалансово са посочени в приложение 38 към годишния консолидиран финансов отчет като „Условни задължения и ангажименти”.
т.7. Информация за дялови участия и основни инвестиции в страната и чужбина на дружеството е посочена в приложения 15,16,17 към годишния консолидиран финансов отчет - „Инвестиции в дъщерни длужества”, „Инвестиции в асоциирани дружества”, „Инвестиции на разположение и за продажба”.

т.8. Информация за сключените от дружествата в група Софарма договори за заем като заемополучатели са посочени в раздел І т.2.2 и в приложение 34 към годишния консолидиран финансов отчет.
т.9. Информация за сключените от дружествата договори за заем като заемодатели са посочени в раздел І т.2.2. В приложение 18 към годишния консолидиран финансов отчет са посочени предоставените дългосрочни заеми на дружество собственик със значително влияние.
т.10. През отчетния период увеличение на капитала имат „Българска роза Севтополис” АД и „Софарама трейдинг” АД. В раздел І т.2.2 е посочена информация за за използването на средствата.
т.11. В раздел І т.2.2 е посочена информация за съотношението между постигнатите финансови резултати и по-рано публикувани прогнози за всяко дружество от група Софарма.
т.12. Анализ и оценка на политиката относно управлението на финансовите ресурси са посочени в приложение 40 към годишния консолидиран финансов отчет - „ Управление на финансовия риск”. За всяко дружество информацията е посочена в раздел І т.2.2.
т.13. Инвестиционните намерения, както и средствата, които група Софарма възнамерява да вложи в двугодишен период са посочени в т.ІІІ от настоящия консолидиран доклад доклад.

т.14. През отчетния период няма настъпили промени в основните принципи за управление на дружествата на икономическата група.

т.15. Основните характеристики на системата на вътрешен контрол и управление на рискове са посочени в приложение към годишния консолидиран финансов отчет - „ Управление на финансовия риск”.

т.16. През отчетната финансова година няма промени в управителните органи на дружествата.

т.17. Ключовият управленски персонал на група Софарма включва членовете на Съвета на директорите на компанията – майка и на Съветите на директорите на дъщерните дружества. Възнагражденията и другите краткосрочни доходи на ключовия управленски персонал са в размер на 911 хил.лева.
т.18. Информация за притежаваните от членовете на Съвета на директорите акции на дружествата са посочени в раздел І т.2.2.

т.19. Няма договорености, в резултат на които в бъдещ период могат да настъпят промени в относителния дял акции или облигации от настоящи акционери или облигационери.

т.20. Няма висящи съдебни, административни  или арбитражни производства, касаещи задължения или вземания на дружествата в размер на най-малко 10 на сто от собствените им капитали.

т.21. Данни за директорите за връзки с инвеститорите са посочени в раздел І т.2.2.
V. ПРОМЕНИ В ЦЕНАТА НА АКЦИИТЕ
1. За компанията майка

Общият брой на издадените към 31.12.2007г. акции от “Софарма” АД е 132 000 хил.броя с номинална стойност от 1 лв. на акция. Всички, емитирани акции са поименни, безналични, обикновени и неделими, съгласно Устава на дружеството. Всички издадени акции са от един клас. Всяка акция дава равни права на своя притежател, съразмерни на номиналната стойност на акцията, а именно:

· право на глас в Общото събрание на акционерите;

· право на дивидент;

· право на ликвидационен дял.

Акциите на “Софарма” се търгуват на сегмент “В” на официалния пазар на БФБ – София АД, участват във формирането на индексите SOFIX, BG40 и BGTR30. В следващата графика е показано движението на цената на акциите през 2007г.
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От м.Януари 2007г. акциите на дружеството са включени в индекса Down Jones STOXX EU Enlarged Total Market Index с тегло 0,11%. Индексът е част от семейството индекси Down Jones STOXX, които покриват Европа, еврозоната, региона на присъединилите се страни към Европейския съюз, Америка и Тихоокеанска Азия.

От месец март 2007г. акциите на „Софарма” АД са включени с най-голяма тежест (40%) в Erste Bank Bulgaria Basket сертификат, който се търгува в евро на борсите във Виена и Щутгарт.

Акциите на компанията участват и в CECE MID на Виенската фондова борса, в сертификата на Райфайзенбанк – Raiffeisen Osteuropa Fonds както и в сертификата ABN AMRO SOFIX – Open-end-certificate.

„Софарма” АД е в базата на новия blue-chip индекс Dow Jones STOXX Balkan 50 Equal Weighted Index, който представя движението на 50-те най-големи и най-ликвидни акции, търгувани на борси на Балканите. Тежестта на всеки компонент (компания) от структурата на Dow Jones STOXX Balkan 50 Equal Weighted Index е фиксирана и е равна на 2 %, тъй като индексът е равно-претеглен и обхваща 50 публични дружества.
2. За дъщерните дружества

От дъщерните дружества само „Българска роза Севтополис” АД е публично дружество.
Към 30.12.2007г. регистрираният акционерен капитал на Българска роза Севтополис АД включва 12 065 424 броя акции от един клас - обикновени, неделими, поименни и безналични, свободнопрехвърляеми като всяка от тях дава право на глас. Не е предвидено издаването на акции с особени права и привилегии. Всички акции са равнопоставени по отношение на остатъчните активи.

Акциите на „Българска роза Севтополис” АД се търгуват на Българска фондова борса - Официален пазар сегмент В и участват във формирането на индексите SOFIX и BG40.
В следващата графика е показано движението на цената на акциите за една година назад.
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/д.и.н.О.Донев/
ДЕКЛАРАЦИЯ

по чл. 100н, ал. 4, т. 4  и ал. 5 от Закона за публичното предлагане на ценни книжа

Долуподписаният Огнян Иванов Донев, ЕГН 5712226766, адрес: гр. София , ул. „Черни връх” № 18, вх. Б, ет. 9, ап. 33, л.к. № 184608995 издадена на 06.12.2000 г. от МВР – гр. София, в качеството си на представляващ „Софарма” АД, вписано в търговския регистър на СГС по фирмено дело № 9359/1991 г., със седалище и адрес на управление: гр.София, район Надежда, ул. “Илиенско шосе” № 16, 

ДЕКЛАРИРАМ, че доколкото ми е известно:

1. Финансовият отчет, съставен съгласно приложимите счетоводни стандарти, отразява вярно и честно информацията за активите и пасивите, финансовото състояние и печалбата или загубата на „Софарма" АД и на дружествата, включени в консолидацията;

2. Докладът за дейността съдържа достоверен преглед на развитието и резултатите от дейността на „Софарма " АД, както и състоянието на дружеството и дружествата, включени в консолидацията , заедно с описание на основните рискове и несигурности, пред които е изправен. 
29.04.2008 г.

гр. София

ДЕКЛАРАТОР:

...............................

/Огнян Донев/

ДЕКЛАРАЦИЯ

по чл. 100н, ал. 4, т. 4  и ал. 5 от Закона за публичното предлагане на ценни книжа

Долуподписаната Йорданка Николова Петкова, ЕГН 6406156418, адрес: гр. София , ул. „Мара Бунева” № 59, л.к. № 166127213 издадена на 16.10.2001 г. от МВР – гр. София, в качеството си на Главен счетоводител на  „Софарма” АД, вписано в търговския регистър на СГС по фирмено дело № 9359/1991 г., със седалище и адрес на управление: гр.София, район Надежда, ул. “Илиенско шосе” № 16, 

ДЕКЛАРИРАМ, че доколкото ми е известно:

1. Финансовият отчет, съставен съгласно приложимите счетоводни стандарти, отразява вярно и честно информацията за активите и пасивите, финансовото състояние и печалбата или загубата на „Софарма" АД и на дружествата, включени в консолидацията;

2. Докладът за дейността съдържа достоверен преглед на развитието и резултатите от дейността на „Софарма " АД, както и състоянието на дружеството и дружествата, включени в консолидацията , заедно с описание на основните рискове и несигурности, пред които е изправен. 
29.04.2008 г.

гр. София

ДЕКЛАРАТОР:

...............................

/Йорданка Петкова/
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